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Cuando se piensa en los mercados
de capitales automaticamente se
los relaciona con grandes compa-
Aias multinacionales con miles de
empleados y una facturacion de
cientos o miles de millones de eu-
ros. Esta premisa dejaria fuera de
estos mercados a mas del 90% del
tejido productivo de Espana, com-
puesto por pequenas y medianas
empresas,

Desde BME hemos asumido el reto
de desmontar este prejuicio y de-
mostrar que los mercados de capi-
tales son una herramienta de finan-
ciacion eficaz para empresas de
todos los tamarnos; desde las star-
tups, pasando por las pymes y em-
presas familiares hasta las grandes
corporaciones.

Buena muestra es el mercado BME
Growth, creado en el ano 2009, que
cuenta actualmente con 140 em-
presas y se ha consolidado como
un mercado alternativo de refe-
rencia para las pymes espanolas.
Han obtenido a través de él mds de
8.600 millones de euros de capital
desde su creacion.

SCALEUPS EN ESPANA:

UN ECOSISTEMA QUE TIENE PREVISTO
CAPTAR 2.300 MILLONES DEEUROS
Justamente gracias a la experien-
cia adquirida en la gestion de BME
Growth y la iniciativa del Entorno pre
Mercado (EpM), que ofrece forma-
cién y networking a las empresas
que estan pensando en dar el salto
al mercado, desde BME nos perca-
tamos de la existencia de una cre-
ciente comunidad de empresas, mas
de 500, muchas de ellas de reciente
creacion, pero con un modelo de
negocio probado y detectamos una
necesidad imperante de financiacion
por parte de éstas para poder esca-
lar sus negocios.
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El ecosistema de este tipo de compa-
Aias, denominadas scaleups, ha ido
creciendo ano tras ano hasta alcan-
zar una facturaciéon conjunta de 6.450
millones de euros en 2022, Asimismo,
se estima que, ademds de todo el
capital que han conseguido levan-
tar hasta la fecha, sus necesidades
inmediatas de financiacion pueden
alcanzan los 2300 millones de eu-
ros. Es decir, una mediana de 5 mi-
llones de euros por cada una de las
empresas gque forman parte de esta
comunidad.

El mercado BME
Growth, creado en el
ano 2009, cuenta con
140 empresas y se ha
consolidado como un
mercado alternativo
de referencia para las
pymes espaiiolas

Precisamente estos datos fueron los
que nos impulsaron a dar un paso
adelante y crear el mercado BME
Scaleup, autorizado por la CNMV el
pasado mes de julio.

Con BME Scaleup, BME acompafc a
las empresas en todas sus etapas de
financiacion a través de los merca-
dos de valores

BME Scaleup estd dirigido principal-
mente a empresas en una fase de
desarrollo temprano con un modelo
de negocio probado y escalable de
cualquier sector. También estd abier-
to para otro tipo de empresas como
pymes, SOCIMIs o negocios familiares
gue buscan explorar un primer con-
tacto con los mercados de capitales
sin necesidad de abrir su capital a
terceros inversores.

&QUE NECESITA UNA EMPRESA PARA
COTIZAR EN BME SCALEUP?

Estar constituida como Sociedad
Anénima e ir acompafnada de un
Asesor Registrado son los principa-
les requisitos para incorporarse d
BME Scaleup.

En principic, cualquier sociedad and-
nima (SA) que tenga las cuentas au-
ditadas del Gltimo ejercicio y que esté
acompafada por un Asesor Regis-
trado puede ser susceptible de incor-
porase a BME Scaleup.

Entre las implicaciones que conlleva
estdén la profesionalizacion del co-
pital humano, gobiemo corporativo,
relacion con los futuros inversores o
las eventuales entradas de nuevos
socios a través de ampliaciones de
capital.

Una de las razones que puede disud-
dir a los propietarios de empresas
para incorporarse a un mercado de
valores es el riesgo a una dilucion de
su participacion en la sociedad. Por
eso, a las empresas que soliciten su
incorporacion a BME Scaleup no se les
requerird que cuenten con una difu-
sién minima inicial de accionistas mi-
noritarios en su estructura accionarial.

BME Scaleup se
dirige a inversores
especializados
conscientes del
mayor riesgo que
supone invertir en
estas compaiiias

Dadas las caracteristicas y la natu-
raleza de las companias que coticen
en BME Scaleup, serdn los inversores
especiadlizados, conscientes de las
particularidades y mayor riesgo que
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supone invertir en estas companias,
los que operardn en este mercado.

FINANCIACION: LA VENTAJA MAS
TANGIBLE QUE OFRECE BME SCALEUP,
PERO NO LA UNICA

La ventaoja mas tangible e inmediata
gue buscan las empresas en los mer-
cados de caopitales es la financia-
cién. Por ejemplo, las empresas mas
pequenas que cotizan en BME Growth
pero que por su tamano podrian en-
cajar perfectamente en el merca-
do BME Scaleup (empresas con una
facturacion maxima de 10 millones
de euros en 2022) han obtenido 276
millones de euros en financiacion a
través de ampliaciones de capital y
su capitalizacién conjunta superd los
350 millones de euros.

Ademads, facilita el crecimiento inor-
gdnico, atenla la dificultad de cap-
tacién y retencion de talento que
tanto afecta a los emprendedores
y directivos, aumenta la visibilidad
de las empresas y de su modelo de
negocio y, por Ultimo, se facilita la li-
quidez de accionistas al tener mayor
capacidad para resolver una venta
relevante de acciones de manerd in-

' mediata a través del mercado.

En definitiva, BME amplia su catdlo-
go de servicios y acompana a los
empresas en todas sus fases de
crecimiento para que puedan ir es-
calando en las diferentes etapas del
mercado.
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