agile content

Barcelona, 29 de mayo de 2019

COMUNICACION DE HECHO RELEVANTE
AGILE CONTENT, S.A.

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de mercado y en
el articulo 228 del texto refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto
Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones concordantes, asi como en la Circular 6/2018 del

Mercado Alternativo Bursatil (MAB), ponemos en su conocimiento la siguiente informacion relativa a
AGILE CONTENT S.A.:

Presentacion ante inversores en el Foro MedCap

AGILE CONTENT participara en el “Foro MedCap 2019’, donde realizara una presentacion ante
inversores el dia 30 de mayo de 2019 en La Bolsa de Madrid, evento organizado por Bolsas y
Mercados Espaioles. Se adjunta a continuacién la presentacion.

Quedamos a su disposicidn para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

AGILE CONTENT S.A.

http://www.agilecontent.com



o
Negocio B2B2C de PayTV de suscripcion
recurrente lanzado en Espaia en OCT.18

agile content

Evolucion del negocio B2B2C
30 mayo 2019. Bolsa de Madrid



Aviso legal agile centent

El presente documento ha sido elaborado por AGILE CONTENT, S.A. (“AGILE” o la "Sociedad") inicamente para su uso informativo. Consecuentemente, no podra ser
divulgado o utilizado por ninguna persona para una finalidad distinta de la anteriormente referida sin el consentimiento previo, expreso y por escrito de la Sociedad.
Este documento se basa en informacidn publica disponible y/o en datos aportados por la Sociedad. Este documento no constituye una oferta publica o invitacién a la
compra, venta o suscripcién de acciones o de cualquier otro tipo de valores, de acuerdo con lo dispuesto en la Ley del Mercado de Valores (texto refundido aprobado
por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre), en el Real Decreto 5/2005, de 11 de marzo y/o el Real Decreto 1310/2005, de 4 de noviembre, con sus
respectivas modificaciones, y normativa relacionada. Esta comunicacion no constituye una oferta de valores ni una solicitud de oferta para vender o comprar valores, ni
tendrd lugar ninguna venta de valores en ninguna jurisdiccidn en la que dicha oferta, solicitud o venta pudiera ser ilegal con caracter previo al registro o calificacion
bajo las leyes de valores de alguna de esas jurisdicciones.

Este documento puede contener proyecciones, previsiones o estimaciones futuras basadas en expectativas, prondsticos e hipdtesis actuales sobre acontecimientos
futuros que, dada su naturaleza, no suponen una garantia de desempefio futuro y llevan implicitos hipoétesis, riesgos e incertidumbres, conocidos y no conocidos,
referentes al Grupo Agile Content y sus inversiones, incluyéndose, entre otras cosas, el desarrollo de su negocio, su plan de crecimiento, las tendencias en su sector de
operaciones y sus desembolsos de capital y adquisiciones futuras. En vista de estos riesgos, incertidumbres e hipdtesis, las proyecciones, previsiones o estimaciones
futuras podrian no cumplirse, con la posibilidad de que los resultados, el rendimiento o los logros reales difieran significativamente de los resultados, rendimiento o
logros futuros expuestos o sobreentendidos en este documento.

Dichos riesgos e incertidumbres incluyen aquellos que se identifican en los documentos remitidos por la Sociedad al Mercado Alternativo Bursatil. Salvo en la medida
que lo requiera la ley o normativa aplicables, la Sociedad no se compromete a hacer publicas, actualizar o revisar estas previsiones, proyecciones, estimaciones o
circunstancias de futuro, ni siquiera si la experiencia de futuros acontecimientos o circunstancias, incluyendo sin limitacidon cualquier cambio en el negocio de la
Sociedad o en su estrategia de adquisiciones, revelan claramente que la evolucidn proyectada de los negocios, condiciones o eventos expresa o implicitamente
mencionados en este documento no se llevaran a cabo. Este documento puede contener informacion resumida o no revisada, auditada ni verificada por terceras partes
independientes, incluyendo los auditores de cuentas de la Sociedad. En este sentido, dicha informacidn estd sujeta a negociacidon, cambios y modificaciones y debe ser
leida en su conjunto, considerando asimismo el resto de informacion disponible al publico, incluyendo, si fuera necesario, cualquier otro documento publicado por la
Sociedad en el futuro.

Como consecuencia de todo lo anterior, ni la Sociedad ni las sociedades de su grupo ni sus respectivos directivos, ejecutivos, personal, consultores o asesores
(conjuntamente, sus representantes) formulan u otorgan manifestacion o garantia alguna, explicita o implicita, sobre la precision, concrecion o integridad de la
informacidn o afirmaciones incluidas en este documento y, en particular, acerca de la materializacidon futura de las previsiones, proyecciones, estimaciones o
circunstancias de futuro contempladas en este documento. Ni la Sociedad ni ninguno de sus representantes seran responsables de ningun dano que pudiera derivarse
del uso del presente documento o de la informacién que el mismo contiene.



Ampliacion de capital JUN.2019 ) agile content

Ampliacién de e Aceleracion del negocio de Agile.TV en Espaia y nuevos mercados
5ME e Crecimiento organico e inorganico en B2B2C (negocios de suscripcion)
e Refuerzo equity y reduccion de deuda (1M aprox. para ratios < x3 EBITDA)

Precio 1’80€ e Descuento sobre la media actual (-16% media ultimos 30dias antes HR)
con suscripcion e Potencial revalorizacion: Target Price (GVC) 2,40€ (+33% acorde a maximos ‘19)
preferente * Mejores multiplos y comparables en negocios de suscripcion recurrente

e Andbank lidera la colocacion + GVC Gaesco (profesional/institucional)
e Aseguramiento de Inveready 50% (primer accionista institucional)
* Ticket minimo desde 6.000€: ampliar base de accionistas y mayor liquidez

*Segln se ha publicado en Hecho Relevante el 16/05/19, sujeto a la aprobacién en Junta General de Accionistas del 17/06/19, informacién que se formalizaria mediante un Documento de Ampliacion
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El sector y la oportunidad >
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agile centent

Agile Content apoya a los operadores de
Telecomunicaciones en su transformacion digital
aportando tecnologia y operando sus negocios
convergentes de contenidos.

Velefonica PR = aer MASMOV L ?WSJW:.(

Agile opera el negocio de payTV con su tecnologia OTT con contratos recurrentes de

ingresos medios de S2m/afio + ingresos por usuario en modelo de revenue-sharing



agile centent

El consumo de TV va al on-demand v la estrategia
comercial de las operadoras es convergente, con
servicios de contenido integrados en sus ofertas

f TV ’ Linear 87 %

67 % Linear

D a

“, On-Demand 35 %



agile centent

Entre los modelos de PayTV y TV en abierto (gratuita), que se reparten el grueso del mercado actual,
emerge un nuevo espacio intermedio, de soluciones hibridas para una parte masiva de la poblacidon que
tiene banda ancha y disponibilidad a soluciones de no mas de 5 a 15€/mes que espera capitalizar AGILE.TV

Broadcasters en abierto Nuevos entrantes OTT y operadores Operadores pagoy OTTs
Foco en eventos en Vivo Consumo bajo demanda, desde diferentes Series y peliculas, futbol y
(elecciones, deportes, dispositivos, a través de diferentes paquetes de canales de

reality shows,...) proveedores de contenidos, modelo abierto contenidos premium
Modelo de publicidad >90% Modelo hibrido: publicidad + pago Modelo de pago >90%
18M hogares +/- 10€/m >10M hogares con banda ancha: 5-15€/m 7M hogares 15-60€
O O vw@ oagietv hulu NetrLx N
ANTENA 3 movistar
ES: €2.1 bn (-2%) ES €49M TV on-line (2% of TV) ES: €2.1 bn (+12%)

US: $71.6 bn (+0,5%) US: $13.2M (18.5% of TV) US: $105 bn (-1.6%)



... que se ejemplifica en el acuerdo con Mas Moévil  agile centent

MASMOV L

Grupo Mas Movil ha tenido un crecimiento
sostenido, tanto en captacion de usuarios como
en revalorizacion bursatil, pasando del MAB al
Mercado Continuo y cualificando actualmente
para entrar en el IBEX.

Tiene una cuota del 12,7% de la base de
moviles, 6,9% de los usuarios de banda ancha,
con mucho margen para seguir creciendo,
gracias a su politica de value for money, frente
al mid-market, en paralelo a la politica de more
for more, de Telefdnica.

Es clave para su estrategia y generacion de
ARPU el consolidar su negocio convergente.

Fuente: Research de GVC Gaesco + hipdtesis de penetracion
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Potencial mercado Agile.TV con grupo MM
(segln % sobre base de abonados convergentes)

2019 2020 2021 2022

B Estimacién analistas MM BB~ B Agile TV (10%)  m Agile TV (20%) Agile TV (30%)

Potencial ARR (4€/m sobre ponderado)

15% 35% 65% 80%



El modelo de negocio de Agile.TV >
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Actualmente Agile aporta tecnologia clave para servir a >10 millones de
hogares con OTT/payTV a través de Operadores lideres (TEF, AMX, ...)

Los contratos en B2B2C del ultimo afio (PERSONAL, MAS MOVIL,...)
nos aportan un co-ownership sobre los clientes en revenue-sharing

Todas estas operadoras ya nos dan una distribucion potencial sobre
>70% de 450M de Hispanos, actualmente >70M con banda ancha

Hay mas de 4 mil millones de usuarios de internet en 2018 y lideres como Spotify o Netflix ya alcanzan 100 o 150
millones de suscriptores. Aun existe un grueso del mercado que requiere soluciones complementarias, con
modelos hibridos de publicidad basada en datos, que potencie y complemente las conexiones de banda ancha.



Impulsado por Agile.TV, con alto crecimiento agile content

AGILE.TV se comercializa en Espana en 5€ (en promocion 3€) con opciones incrementales.

A partir de un ARPU actual de 30€/ano, contemplamos un incremento progresivo a 50€,
incluyendo |la comercializacion en Europa y Latinoamérica, como ingreso global ponderado

Evolucién negocio B2B2C (AgileTV,..)

180.000 ARR 1,9|V| € 25,0% : __________________ ﬂl

160.000 |

140,000 - B 20,0% : CAGR 67% M RR |

120,000 — B | Monthly Recurrent Revenue :
15,0% |

o | (34% ultimos 6 meses y 45% en altas :

50000 wox | usuarios contando promociones >55k) |
60.000 |

|

| ,
oo % | En 6 meses el peso del B2B2C pasé del |
20:000 | 16,7% al 21,3% sobre ingresos 2018 :
- 0,0%
Nov-18 Dec-18 Ene-19 Feb-19 Ene-20 Mar-20 :_ |
BN Usuarios W MRR /gy .. TS T 7T 7 77—~

Considering B2B2C Rev-Share based business (Agile.TV, Agile.MarketPlace, Agile.VAMs, with Mas Moévil, Claro & Personal), average 3 USD/month ARPU
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T et s | iterence

Revenue
Gross Margin

EBITDA

25,0

20,0
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10,0

5

)

(m €)

Resultados del 1Q.2019

2.718k€ 2.323M€ +17%
2.196k€ 2.012M€ +9%
0.868M€ 0.542M€ +60%

Evolucion de las linea de negocio

B2B2C

CAGR 42%

2019 2020 2021 2022

NN B2B W B2B2C TOTAL B2B2C/TOT

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

agile centent

Contemplamos un crecimiento

organico de >20% en 2019,
duplicando el EBITDA a >2M€

La base de contratos B2B garantizan la
facturacion recurrente a 3-4 anos. El
modelo B2B2C (Agile.TV) tiene mayor
escalabilidad, con un crecimiento
asociado a los usuarios finales, como
suscriptores recurrentes de los
servicios de TV y contenidos premium.

El crecimiento se basa en alianzas con
Operadoras de Telecomunicaciones,
contribuyendo a la captaciony
retencion de usuarios convergentes.

13
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El uso de los fondos esta centrado en la expansion de AGILE.TV y los modelos de
negocio B2B2C, potenciando el crecimiento en los mercados internacionales
(Europa y Latinoameérica principalmente) y contemplando posibles operaciones
corporativas estratégicas alineadas con este modelo.

@ Existen <200 targets potenciales entre operadores de
Telecomunicaciones (principalmente Tier#2-3) para
adoptar Agile.TV como base de su oferta convergente.

@ Ademas de una base de ingresos recurrente (>70%
revenue del ano anterior) contamos con un pipeline
gue permitira consolidar el modelo en Espaia con la
incorporacion de nuevos operadores

@ El plan comercial contempla en los proximos 12 meses
el desarrollo focalizado en el sur de Europa y de
manera selectiva en Latinoamérica.

Negocios B2B2C como
el Cloud Gaming

Disrupcion en el sector de videojuegos
Contemplamos inversiones en este sector,
afianzando acuerdos comerciales y

lanzamientos previstos, consolidando modelos
de ingresos complementarios para Agile.TV

Lanzamiento 4Q.19
6-7€ ARPU (>30% margen)
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@ Tecnologia masivamente en operacion con players globales lideres
gue garantizan la robustez e innovacion continua en las
funcionalidades y prestaciones de la plataforma

© Modelo de TV como servicio para operadores que puedan consolidar
su oferta convergente sin necesidad de inversiones ni complejidades

@ Agile Content aporta tanto tecnologia como acuerdos de contenidos
Premium, integrando nativamente a diferentes OTTs y canales, con
acuerdos exclusivos (como Warner Music, Turner o cloud gaming)

@ Capacidades de comercializacion publicitaria, con tecnologia de
Addressable.TV, que proporciona fuentes de ingresos adicionales
con modelos publicitarios respetuosos con los datos de usuario



(»agiletv

http://www.agile-tv.es/

'
Modern Family

La Gvertida cotidianidad de
o822 familia hecho documental

Moy 17.55h

agile centent


http://www.agile-tv.es/
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FYoXIR7ONE foros  SOPORTEOFCIAL  ACTUAUDAD  TUTORIALES  UTILIDADES  IA HUAWE

Agile TV, la television low-cost de Yoigo
‘arranca’ a finales de mes por 5 euros

i Agile TV, la televisidn low-cost de Yoigo ..

& operadores f v G+

_1 AMAZING
- WORKSPACE

IN THE HEART OF

~ BARCELONA

FIND OUT MORE

[ 1 }="

x| Yoigo lanzé un piloto comercial de Agile TV en el mes de julio

dE |D quE @ roams COMPARADOR DE TARIFAS COMPANIAS TELEFONICAS COMPARADOR DE MOVILES MARCAS DE

periodo |
lista para Y°'°©

la campa

darsnac. AGILE TV: LA TELEVISION DE
mes.0s: YOIGO CON LOS MEJORES
oertade CONTENIDOS

MOVILES

Q 800 622 405
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Agile TV de Yoigo. ;En que consiste y que ofrece?

MOS

agile centent

PROMOCIONES TIENDAS YOIGO TARIFAS REVISTA CONTACTO Q

Tecnologia Reviews Guias Mejores moviles Tendencias Profesional

Agile TV: Qué ofrece Yoigo en su oferta de
TV (Catalogo de canales y series)

{NO TE PIERDAS NADA!

x'-d

-M’

Tienes tus pelis, series y programas
favoritos guadados 7 dias Vengadores Infinity War
5, . Con mas 2e 60 persanses s Marvel
(%) agile




2 YouTube

Ecte oc. el nue)

| |

AgileTv yoigo

8,588 views

agile tv

Te lo perdiste

T
pro \ o020
Pesadilla en la cocina
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‘
o
)
o-2snis et

Lacasadelap?d!'ra
Dhponive uranke 6 s

PELICULAS

senvicio agileTv.que pug

s LKE & DISLIKE

AGILE TV ANDROID TV 4K DE YOIGO

876 views

~ SHARE

agile tv

agile

ANDROID TV BOX 4K

agile centent

iy 24 W ~ SHARE = SAVE

19



L J
%m Fibra + Movil Tarifas Movil Moviles y mas Soélo Fibra Ofertas Configura tu tarifa

PIENSO, ESTA TELE ES
UNA AUTENTICA REVELACION. i ]

™S :
e ian Ahspsody '.I:I_r':'_i_lr..ll s #1L RN 2

b Mnbias | Fadi

(» agiletv

_E‘ﬂ‘

Q¢/mes I v

N T

jQUIERD AGILE TV!

Promocién disponible hasta el 30 de abril para todos los clientes de Yoigo de contrato. Agile TV, producto distribuido por Yoigo. Servicio de TV prestado por Over the Top Networks Ibérica,
S.L. (AGILE TV). Al contratar el Servicio Agile TV te entregamos gratis un TV BOX 4K que tiene una permanencia de 12 meses por el descuento aplicado.

9,99 €/mes

R ot BRR Frimevideo oAl FlixOlé




Proximos lanzamientos agile centent

= Juegos en Streaming sin
necesidad de consola

= Version Android.TV nativa sobre
Agile.TV + gamepad

= (Catdlogo de >80 juegos con
titulos triple A

= Renovacion de >5 juegos nuevos
por trimestre

CLOUD GAMING
Juego on-line sobre AGILE.TV




Préximos lanzamientos @ tuneglish

= Aprendizaje de inglés con videos
musicales, ejercicios de
comprension y vocabulario

.

= EnlaTV, en el moévil, con download | J},
to go

&
= Diferentes estilos con Madonna,

Rolling Stones, ColdPlay o

RedHotChili Peppers, Ed Sheeran o ]
¥ Melalien Martinez
Bruno Mars

Lyrics off

E ""' Ini - <l . igtening
Enjoy training english oF i you develop s

shills )

With music videos

TU N EG LISH Agile + Warner Music

Acuerdo global entre Agile Content y Warner Music

@ tuneglish
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La compania quiere reforzar su oferta convergente, introduciendo un
servicio de television de pago, en alianza con Agile Content, que
proporcionara su plataforma Agile.TV

Parlem se alia con Agile en television =aux
y prevé dejal; las pérdidas este afo
aempresa hatrazadoun y

"Las ofertas de este tipo nos
permitiran aumentar el
ingreso medio por cliente
por encima de los 40 euros”

parlem

yconsero delegadode Parkem. -

nnnnnn

’ o, introduciendo un servi-  Gnicas en Esparia que

Se contempla el lanzamiento de +2 nuevos
operadores en el 22 semestre del 2019 en Espana

23



Transformacion del OTT/PayTV >
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Pero no todos los contenidos son iguales

Propension al pago
de contenidos

En funcién del valor
percibido, la exclusividad o
disponibilidad gratuita

Fuente: Estudio IAB Spain - Elogia

agile centent

Categorias mas vistas

O Misica

O Humor

No paga

O Noticias/Informacion

OCocina
Ciencia y teuﬂogia% Viaies Do%mentm

Videojuegos©

Categorias menos vistas

Paga por Video Online: 160

® Series

®
Cine y animacion

@ Deportes

ebed

"Se muestran datos de categorias con base a partir de 50

25



¢Qué modelo de OTT
prefieren los usuarios?

® El 54 % prefiere un servicio mas
barato o gratuito con publicidad.
©® 29% estan dispuestos a tener un

pequefo volumen de anuncios que
abarate el coste de sus suscripcion.

©® 25% prefiere que el servicio sea

gratuito aunque tenga que ver
publicidad.

© Frente al 46% que prefiere un

modelo de suscripcion sin
publicidad.

Fuente: 2019 Consumer OTT Report OpenX

agile centent

The Preferred Business Models for Consumers

PREFERRED
PRICING N 54% prefer anad
: supported service
310 .
PER @-ff - -

MONTH

o
NO ADS 2.3 10
MINS OF ADS MINS OF ADS
PREFERRED
# OF ADS >

NETFLIX Roku TV 3 YouTube
HB® ®agiletv vevo

26



Banners destacados

Banners de diferentes tamanos e
integrados dentro de los diferentes
menu / secciones con posibilidad de
hacerlo interactivo o extender
informacion mediante video u otro tipo
de interacciones.

agile centent

ull Pepephone 4G 22:07
agiletv
WIECIIE

YA

Video

Video Spot Pre-roll — Mid-Roll —
Post-Roll. Anuncio de 20" que
aparece antes — mitad o post de

cualquier contenido lineal o
VOD.

27


INTERACTIVO COMPLETO test drive giulia.mp4

agile centent

Video Extended

Video Spot Pre-roll — Mid-Roll — Post-Roll. Anuncio de
20" que aparece antes — mitad o post de cualquier

ENVIAR

contenido lineal o VOD y permite acceder a un contenido NUEVO ALFA ROMEO GIULIA,

AHORA TAMBIEN 4X4. PRUEBALO UN DIA ENTERO.

e @D

o ) o . = (aglelv =
ampliar informacion acerca del anuncio visto mediante < =

/ informacion / interactividad extra al usuario para

un redireccionamiento a:

Otros canales del anunciante (RRSS)

SMS como ampliacion informacion

App del cliente dentro Connected TV

®© ©®© ® @

App Mobile nativa en stores

28


INTERACTIVO COMPLETO test drive giulia.mp4
INTERACTIVO COMPLETO test drive giulia.mp4
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Dynamic Ad Insertion

Tecnologia que permite lanzar, tanto en tiempo
real como en VOD, soluciones publicitarias
personalizadas para cada usuario. Esta tecnologia
permite sustituir y reemplazar los espacios

publicitarios destinados en este entorno para

ofrecer una publicidad mas afin a los intereses
Dynamic Ad-Insertion Workflow

SOURCE CONTENT AD SCHEDULING ADTAG SERVER
(Pre,Mid & Post Roll) (Realtime targeted ad call)

del usuario

SERVER-SIDE AD INSERTION HLS PACKAGING & DELIVERY

29
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Home Ad s
Banner estatico dentro de un carrusel de 2e
imagenes destacadas junto con otras
promociones de contenido en el Menu principal g
en la Home A £ [

Guia Ad

Banner estatico dentro de la guia de
contenido de Agile TV

30



Pause Screen
AD

Overlay con mensajes
relevantes y no intrusivo
que aparece cuando un
usuario hace “Pause”
viendo un contenido

agile centent

agiletv

31
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Replacement Product de Anuncios

Tecnologia que permite desarrollar e integrar mensajes y productos de un anunciante con un formato
no intrusivo dentro del propio contenido. Esta tecnologia permite incorporar la marca del anunciante
(logotipos, producto, carteles, etc.) dentro de un video como si estuviera alli cuando el video se

grabd originalmente.

4

\

Probablementesahora cambiaria:cosas, _ s porﬁéﬁdga‘vl que me'gusto y decidi quedarme...

0231227 p| 1 ) O

137227 p| [ o) D



Del eje GRP -> CPM

El AddressableTV suele
moverse en modelos de
sustitucion natural de las
métricas publicitarias...

Al ARPU en rev-share

... pero también permite formas
mas lucrativas de relacién con
nuevas categorias de
anunciantes

\

N\

- %\ \’

<
\\

\

.‘: ~
P Ty \
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agile centent
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Evolucion corporativa >

agile centent



Generacion de
propiedad
intelectual y
tecnologia propia,
consolidandose
en el mercado
Espafiol como
referente en
contenidos y
video en Cloud
para Medios

Entrada de
inversores y
expansion
internacional,
abriendo mercado
principalmente en
Brasil y
Latinoamérica,

pasando a exportar

>80% con clientes
lideres en los

mercados hispanos

agile centent

Agile Content tiene una posicion #15 en su categoria
con un crecimiento medio del 68% (CAGR 2012-15)

v

Diversificacion hacia
soluciones de
monetizacion basados
en bigDatay
conocimiento de
audiencia para
personalizar los
contenidos y la
publicidad
Participacion en

Enreach y entrada en el

norte de Europa

FT 1000

FINANCIAL

statista®a

Europe’s Fastest
TIVIES Growing Companies

2017-2018

Evolucién del
negocio hacia la
convergencia en

Telecomunicaciones,
con la adquisicion de
OTT networks e
implantaciones de
referencia en el
negocio convergente
de TV de pago

Desarrollo de
capacidades de
publicidad en video y
bigData para tener
una oferta
diferencial orientada
a la personalizacién
de publicidad en
Television
(Addressable TV)

Transformacidon del modelo hacia Telecom y B2B2C

—_—

Consolidacion del
modelo B2B2Cy
expansion de
Agile.TV con
alianzas Telecom
para convergente.
Potencial
revalorizacidon y
cotizacién en
mercados
internacionales
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Presencia internacional agile centent

Con Headquarters en
Barcelona, sede en Madrid
y centros de I+D en Brasil,
la compania tiene Buenos
actividad en >10 paises |
Las ventas internacionales representan <70%

386



Gobierno corporativo agile centent

Aloysio Junqueira
Minor shareholder

Principales accionistas Vionica Rayo Moragén S0

COO & Founder 0 @

Jordi Pedrol
Independent

Silvia Martinez
Secretary

* Knowkers Consulting: 28%

Hernan Scapusio Vinent
CEO and President
KNOWKERS representative

* Inveready: 17%

* UUX Holding: 12% Abel Gibert
Josep Maria Echarri Torres Q Independent
* |ICF: 4% INVEREADY representative ." .g
. o Pedro Molina Emilio Gémez Secretary /
° Business AngeIS: 8% SALINAS Group representative ICF representative Independents

* Free Float: 31%
Ademas de los fundadores hay un nucleo estable de accionistas,

entre los que se encuentran Inveready, UUX (Grupo Salinas), el ICF
(Institut Catala de Finances) y family offices o business angels.
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Hernan Scapusio Vinent, CEO & Co-Founder of Agile
Content, leads the organic and inorganic growth of the
company, with a strong international expansion, being
placed as a reference player of large companies in the
territories in which it operates.

Madnica Rayo Moragén, COO & Co-Founder of Agile
Content. Ex Oracle, she has extensive experience in the
technical management of digital projects for large media
groups and brands: RTVE, TV3, Telecinco, Vocento, Grupo
Zeta, CaixaBank, Grupo RBS, Grupo Estadao, etc.

Pedro Molina, Director and Advisor of the Salinas Group
companies in Europe (as well as in some other countries)
since 2008. He has also served as Financial Controller of
the TV AZTECA Holding, among other management
positions in different companies.

Aloysio Junqueira (minor shareholder), currently Founder
& CEO of Intelekto, and investor of the Company Bisoux,
both of them located in Brazil. Senior Executive with wide
experience in IT services & Telecom sectors, with
extensive international experience.

agile centent

Josep Maria Echarri, Founder & CEO of INVEREADY. He’s
currently Senior VicePresident at MasMovil Ibercom. He
has previously had other significative positions such as
CFO at Oryzon, and Entrepreneurship Manager at CIDEM
(Generalitat de Catalunya).

Emilio Gomez Jané, Investment Manager at Institut Catala
de Finances (ICF). He has previously worked as Associate
Director at Highgrowth Partners, and Operations Director
at Barcelona Ventures. He has also taught at different
MBAs at Universidad de Barcelona and Universidad
Pompeu Fabra.

Abel Gibert (independent). Partner at Seeliger & Conde.
He’s been a Consultant at Arthur Andersen, O .Dati and
Software AG. He worked at Indra Group as General
Manager. He was also the General Director of the
Southern Cone in Sao Paolo and Italia at CIRSA Group.

Jordi Pedrol Ruiz (independent). With studies at Carnegie
Mellon University and UAB, and wide experience at Palo
Alto, he has worked as CFO for different Start-ups and
technology companies (Inspirit, Spamina, Tempos21,
eDreams), and has also collaborated with Wayra for
Telefonica.
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agile centent

Propiedad de Tecnologia robusta (Pl), clave para Telecom convergente
Sector en crecimiento con transformacion digital hacia el OTT

Solida base de clientes y presencia internacional con modelo escalable
Ownership de marca y base de clientes / Data en modelo B2B2C

Gran potencial de revalorizacion segun analistas y comparables



