CRENERGY

GRENERGY RENOVABLES, S.A.
(constituida e incorporada en Espafia de acuerdo con la Ley de Sociedades de Capital)

Programa de Pagarés Verdes GRENERGY RENOVABLES
2025 Saldo vivo maximo 200.000.000 EUROS

DOCUMENTO BASE INFORMATIVO DE INCORPORACION DE PAGARES AL
MERCADO ALTERNATIVO DE RENTA FUJA (“MARF”)

1. INFORMACION GENERAL

GRENERGY RENOVABLES, S.A. sociedad anénima debidamente constituida bajo la legislacién espafiola, con
domicilio social en calle Rafael Boti, nUmero 26, 28023 Madrid (Espafia), figura inscrita en el Registro
Mercantil de Madrid, al tomo 24.430, folio 112, seccién 82, hoja M-439.423, inscripcidén 12, provista de
numero de identificacién fiscal A-85130821 y con Identificador de Entidad Juridica (LEI) numero
959800M1FVPL5BMW3R13 (“GRENERGY”, el “Emisor” o la “Sociedad”), solicitard la incorporacion de los
pagarés (los “Pagarés” o los “Valores”) que se emitan de acuerdo con lo previsto en este documento base
informativo de incorporacion (el “Documento Base Informativo” o “DBI”) al Mercado Alternativo de Renta
Fija (“MARF”).

El Emisor es actualmente una sociedad anédnima cuyas acciones estan admitidas a negociacién desde el 16
de diciembre de 2019 en las Bolsas de Valores de Madrid, Barcelona, Bilbao y Valencia.

Los Pagarés que se emitan al amparo de este programa de pagarés (el “Programa de Pagarés” o el “Programa”)
tendran la consideracion de pagarés verdes al emitirse de conformidad con el “Grenergy Green Finance
Framework” elaborado por GRENERGY en agosto de 2021 (el “Marco de Grenergy para Financiacién Verde”)
bajo el cual el Emisor emita bonos y pagarés de conformidad con los Green Bond Principles (GBP).

Excepto cuando el contexto exija o indique lo contrario, todas las referencias que se realizan en este DBl a
“Grupo GRENERGY”, al “Grupo”, “nosotros” o expresiones similares en primera persona del plural se
referirdn conjuntamente a GRENERGY y a las sociedades de su grupo consolidado.

MARF es un Sistema Multilateral de Negociacién (“SMN”) y no un mercado regulado, de conformidad con el
articulo 68 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios de Inversion (la
“LMVSI”). Este Documento Base Informativo es el requerido por la Circular 1/2025, de 16 de junio, sobre
incorporacion y exclusién de valores en el Mercado Alternativo de Renta Fija (la “Circular 1/2025").

Los Pagarés estaran representados mediante anotaciones en cuenta correspondiendo la llevanza de su
registro contable a la Sociedad de Gestidén de los Sistemas de Registro, Compensacién y Liquidacion de
Valores, S.A.U. (“IBERCLEAR”) que, junto con sus entidades participantes, sera la encargada de su registro
contable.

Invertir en los Pagarés conlleva ciertos riesgos.

Lea la seccidn 4 de factores de riesgo de este Documento Base Informativo.

Pagina 1 de 90



MARF no ha efectuado ningun tipo de verificacion o comprobacién en relacién con este Documento Base
Informativo de incorporacién de pagarés, ni sobre el contenido de la documentacién e informacion aportada
por el Emisor en cumplimiento de la Circular 1/2025.

ENTIDADES COLABORADORAS AGENTE DE PAGOS ASESOR REGISTRADO
BANKINTER, S.A. BANKINTER, S.A. NORGESTION, S.A.
BESTINVER SOCIEDAD DE VALORES, S.A.
BANCO DE SABADELL, S.A. LEAD ARRANGER ASESOR LEGAL
BANKINTER INVESTMENT,
RENTA 4 BANCO, S.A. SAU. EVERGREEN LEGAL, S.L.P.

BANCO FINANTIA, S.A.
PKF ATTEST CAPITAL MARKETS, S.V.,
S.A.

La fecha de este Documento Base Informativo es 16 de julio de 2025
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2. OTRAINFORMACION

Un potencial inversor no deberia basar su decision de inversidén en informacion distinta a la que se contiene
en este Documento Base Informativo.

Ninguna de las Entidades Colaboradoras, ni el Agente de Pagos, el Asesor Registrado o el Asesor Legal, asumen
responsabilidad alguna por el contenido de este Documento Base Informativo. Las Entidades Colaboradoras
han suscrito con el Emisor los respectivos contratos de colaboracion para la colocacién de los Pagarés, pero
ninguna de las Entidades Colaboradoras ni ninguna otra entidad han asumido ningiin compromiso de
aseguramiento de los Pagarés que se emitan al amparo del Programa, sin perjuicio de que cualquiera de las
Entidades Colaboradoras podra adquirir, en nombre propio, una parte de los Pagarés.

Los Pagarés que se emitan bajo el Programa se dirigen exclusivamente a: (i) personas de los Estados
pertenecientes al Espacio Econdmico Europeo (“EEE”) que tengan la condicidn de “inversores cualificados”,
de conformidad con la definicién prevista en el articulo 2.e) del Reglamento (UE) 2017/1129 del Parlamento
Europeo y del Consejo, de 14 de junio de 2017, sobre el folleto que debe publicarse en caso de oferta publica
0 admisidn a cotizacién de valores en un mercado regulado y por el que se deroga la Directiva 2003/71/CE
(el “Reglamento de Folletos”); y (ii) en particular, en Espafia, a “contrapartes elegibles” y “clientes
profesionales”, segun la definicion atribuida a cada una de dichas expresiones en la Directiva 2014/65/UE del
Parlamento Europeo y del Consejo de 15 de mayo de 2014 relativa a los mercados de instrumentos
financieros y por la que se modifican la Directiva 2002/92/CE vy la Directiva 2011/61/UE (“MiFID II”) y en su
normativa de desarrollo (incluyendo los articulos 194 y 196 de la LMVSI).

No se ha llevado a cabo ninguna accidén en ninguna jurisdiccion a fin de permitir una oferta publica de los
Pagarés o de permitir la posesién o distribucidon del Documento Base Informativo o de cualquier otro material
de oferta donde sea requerida actuacion para tal propdsito. Este Documento Base Informativo no ha de ser
distribuido, directa o indirectamente, en ninguna jurisdiccion en la que tal distribuciéon suponga una oferta
publica de valores. Este Documento Base Informativo no es una oferta publica de venta de valores ni la
solicitud de una oferta publica de compra de valores, ni se va a realizar ninguna oferta de valores en ninguna
jurisdicciéon en la que dicha oferta o venta sea considerada contraria a la legislacién aplicable. En particular,
este Documento Base Informativo no constituye un folleto informativo aprobado y registrado en la Comisién
Nacional del Mercado de Valores (la “CNMV”) y la emisidon de los Pagarés que se emitan bajo el Programa no
constituye una oferta publica de conformidad con el Reglamento (UE) n2 2017/1129 del Parlamento Europeo
y del Consejo, de 14 de junio de 2017 y lo previsto en el articulo 35 de la LMVSI, lo que exime de la obligaciéon
de aprobar, registrar y publicar un folleto informativo en la CNMV.

NO SE HA LLEVADO A CABO NINGUNA ACCION EN NINGUNA JURISDICCION A FIN DE PERMITIR UNA
OFERTA PUBLICA DE LOS PAGARES O LA POSESION O DISTRIBUCION DEL DOCUMENTO BASE INFORMATIVO
O DE CUALQUIER OTRO MATERIAL DE OFERTA EN NINGUN PAIS O JURISDICCION DONDE SEA REQUERIDA
ACTUACION PARA TAL PROPOSITO. ESTE DOCUMENTO NO HA DE SER DISTRIBUIDO, DIRECTA O
INDIRECTAMENTE, EN NINGUNA JURISDICCION EN LA QUE TAL DISTRIBUCION SUPONGA UNA OFERTA.
ESTE DOCUMENTO NO ES UNA OFERTA DE VENTA DE VALORES NI LA SOLICITUD DE UNA OFERTA DE
COMPRA DE VALORES, NI EXISTIRA NINGUNA OFERTA DE VALORES EN CUALQUIER JURISDICCION EN LA
QUE DICHA OFERTA O VENTA SEA CONSIDERADA CONTRARIA A LA LEGISLACION APLICABLE.
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NORMAS EN MATERIA DE GOBERNANZA DE PRODUCTO (PRODUCT GOVERNANCE) CONFORME A MIFID II
El mercado destinatario sera tnicamente contrapartes elegibles y clientes profesionales.

Exclusivamente a los efectos del proceso de aprobacién de los Pagarés como instrumentos financieros o
“producto” (en el sentido que a este término se da en MIFID Il) que ha de llevar a cabo el Emisor en su
condicién de “productor”, tras la evaluacién del mercado destinatario de los Pagarés se ha llegado a la
conclusién de que: (i) el mercado destinatario de los Pagarés esta constituido Unicamente por “contrapartes
elegibles” y “clientes profesionales”, segun la definicién atribuida a cada una de dichas expresiones en la
Directiva 2014/65/UE del Parlamento Europeo y del Consejo de 15 de mayo de 2014 relativa a los mercados
de instrumentos financieros y por la que se modifican la Directiva 2002/92/CE vy la Directiva 2011/61/UE
(“MiFID I1”), en vigor desde el 3 de enero de 2018, y en su normativa de desarrollo, en particular la Directiva
Delegada (UE) 2017/593 de la Comisidn de 7 de abril de 2016: vy (ii) todos los canales de distribucién de los
Pagarés a contrapartes elegibles y clientes profesionales son adecuados.

Toda persona que tras la colocacién inicial de los Pagarés ofrezca, venda, ponga a disposicion de cualquier
otra forma o recomiende los Pagarés (a estos efectos, el “Distribuidor”), debera tener en cuentala evaluacion
del mercado destinatario definido para este producto. No obstante, todo Distribuidor sujeto a MiFID Il sera
responsable de llevar a cabo su propia evaluacion del mercado destinatario con respecto a los Pagarés (ya
sea aplicando la evaluacidn del mercado destinatario del Emisor o perfecciondndola) y de determinar los
canales de distribucién adecuados.

PROHIBICIONES Y RESTRICCIONES DE VENTA
Prohibicion de venta a inversores minoristas del Espacio Econémico Europeo

Los Pagarés no estan destinados a su oferta, venta o cualquier otra forma de puesta a disposicién, ni deben
ser ofrecidos, vendidos a o puestos a disposicidn de inversores minoristas en el Espacio Econémico Europeo
(el “EEE”).

A estos efectos, por “inversor minorista” se entiende una persona que se ajuste a cualquiera de las siguientes
definiciones o a ambas:

Q) “cliente minorista” en el sentido previsto en el apartado (11) del articulo 4 (1) de MiFID II; o

(i) “cliente” en el sentido previsto en la Directiva 2016/97, siempre que no pueda ser calificado como
cliente profesional conforme a la definicién incluida en el apartado (10) del articulo 4(1) de MiFID II;
0

(iii) “cliente minorista” de conformidad con lo previsto en la normativa de desarrollo de MiFID en

cualesquiera Estados Miembros del EEE (en particular Espaia de conformidad con la definicion del
articulo 193 de la LMVSI).

En consecuencia, no se ha preparado ninguno de los documentos de datos fundamentales exigidos por el
Reglamento (UE) n2 1286/2014 del Parlamento Europeo y del Consejo de 26 de noviembre de 2014, sobre los
documentos de datos fundamentales relativos a los productos de inversidon minorista empaquetados y los
productos de inversién basados en seguros (el “Reglamento 1286/2014” o el “Reglamento de PRIIPs”) a los
efectos de la oferta, venta o puesta a disposicion de los Pagarés a inversores minoristas en el EEE y, por tanto,
cualquiera de dichas actividades podria ser ilegal en virtud de lo dispuesto en el Reglamento de PRIIPs.

Pagina 4 de 90



Restricciones de venta en el Reino Unido y los Estados Unidos de América

No se ha realizado ninguna accién en ninguna jurisdiccidon que permita una oferta publica de los Pagarés o la
posesion o distribucidn del Documento Base Informativo o cualquier otro material de oferta en cualquier pais
o jurisdiccion donde dicho permiso sea requerido para dicho propdsito y, en particular, en el Reino Unido o
los Estados Unidos de América.

Promocidn financiera: sélo se ha comunicado o hecho comunicar y sélo se comunicard o se hard comunicar
cualquier invitacidn o incitacién a realizar una actividad de inversion (en el sentido del articulo 21 de la
Financial Services and Markets Act 2000 (“FSMA”)) en relacidn con la emisién o venta de cualesquiera Pagarés
en aquellas circunstancias en las que el articulo 21(1) de la FSMA no sea aplicable al Emisor.

Cumplimiento general: el Emisor ha cumplido y cumplird con todas las disposiciones aplicables de la FSMA

con respecto a todo lo que haga en relacién con los Pagarés en el Reino Unido o que impliquen a este pais.

Los Pagarés no han sido ni serdn registrados bajo la Ley de Valores de 1933 de los Estados Unidos de América
(Securities Law of 1933), con sus respectivas modificaciones (la “Ley de Valores US” o “US Securities Act”) y
no pueden ser ofrecidos o vendidos en los Estados Unidos a menos que estén registrados o exentos de
registro bajo la Ley de Valores US. No hay intencién de registrar ningin pagaré en los Estados Unidos ni de
hacer una oferta de ningun tipo de los valores en los Estados Unidos.

EMISION DE PAGARES VERDES BAJO EL GRENERGY GREEN FINANCE FRAMEWORK

El Emisor ha estructurado los Pagarés que se emitan al amparo del Programa para que puedan tener la
consideracion de “instrumento verde” de conformidad con el “Grenergy Green Finance Framework” elaborado
Marco
de Grenergy para Financiacion Verde”) bajo el cual el Emisor emita bonos y pagarés de conformidad con los

In

por la Sociedad en agosto de 2021 (tal y como sea modificado o suplementado en cada momento, e

Green Bond Principles (GBP) y suscriba contratos de financiacidon de conformidad con los Green Loan Principles
(GLP) cuyos fondos se destinen a financiar o refinanciar, total o parcialmente, proyectos existentes o futuros
con los que se espere incrementar la cuota de energias renovables dentro del pool eléctrico, para lo cual el
Emisor ha obtenido con fecha 26 de agosto de 2021 una opinién de experto (second party opinion) de
Sustainalytics, una firma profesional perteneciente al grupo Morningstar y una de las empresas lideres a nivel
mundial en proporcionar servicios ASG (ambiental, social y gobierno corporativo) (“Sustainalytics”)
confirmando que el Marco de Grenergy para Financiacién Verde es creible y generador de un impacto
positivo, y alineado con los cuatro principios fundamentales que componen los GBP y los GLP: uso de fondos
(use of proceeds), proceso de evaluacion y seleccidn de proyectos (project evaluation/selection), gestion de
los fondos (management of proceeds) y emision de informes (reporting).
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4. FACTORES DE RIESGO

Las actividades, los resultados y la situacion financiera del Emisor y de las sociedades que componen el Grupo
GRENERGY estan sujetos, principalmente, a riesgos relacionados con el sector de actividad en el que opera,
asi como a riesgos especificos del Emisor y del Grupo GRENERGY en sus distintas lineas de negocio o actividad.
Estos riesgos podrian materializarse o agravarse como consecuencia de cambios en las condiciones
competitivas, econdmicas, politicas, legales, regulatorias, sociales, de negocios y financieras, y, por tanto,
cualquier inversor debe tenerlos en cuenta. Adicionalmente, antes de tomar la decision de suscribir los
Pagarés, deben valorarse detenidamente los factores de riesgo relativos a los Pagarés.

Los potenciales inversores deben analizar atentamente los riesgos descritos mds adelante, junto con el resto
de la informacién contenida en este Documento Base Informativo y la informacién publica disponible antes
de invertir en los Pagarés:

http://grenergy.eu/es/inversores/ https://www.cnmv.es/portal/Consultas/DatosEntidad.aspx?nif=A85130821

En el caso de que cualquiera de estos riesgos se materializara, las actividades, los resultados o la situacion
financiera del Emisor y/o de las sociedades que componen nuestro Grupo, y/o la capacidad del Emisor para
reembolsar los Pagarés a vencimiento podrian verse afectados de forma adversa y, como consecuencia de
ello, el precio de mercado de los Pagarés podria disminuir y ello causar una pérdida de la totalidad o parte de
cualquier inversion en los Pagarés.

El Emisor considera que los factores descritos a continuacion representan los riesgos principales o materiales
inherentes a la inversion en los Pagarés especificos del Emisor o de sus sectores de actividad, pero el impago
de los Pagarés en el momento del reembolso puede producirse por otros motivos no previstos o no
conocidos. La mayoria de estos factores son contingencias que, por su naturaleza, pueden producirse o no, y
el Emisor no puede manifestar una opinién sobre la probabilidad de que se produzca cualquiera de dichas
contingencias.

El Emisor no manifiesta que los factores descritos a continuacién sean exhaustivos y es posible que los riesgos
e incertidumbres descritos no sean los Unicos a los que se enfrente el Emisor y nuestro Grupo. Es posible que
riesgos e incertidumbres adicionales actualmente desconocidos o que en estos momentos no se consideren
significativos por si solos o junto con otros (identificados en este Documento Base Informativo o no) puedan
tener un efecto material adverso en la actividad, la situacién financiera y el resultado de explotacién del
Emisor y/o de las sociedades que componen nuestro Grupo y, en consecuencia, la capacidad del Emisor para
reembolsar los Pagarés a vencimiento, y que ello pudiera resultar en una disminucion del precio de mercado
de los Pagarés, causando en su caso una pérdida de la totalidad o parte de cualquier inversidn en los Pagarés.

El orden en el que se presentan los factores de riesgo expuestos a continuacién no es necesariamente una
indicacion de la probabilidad de que dichos riesgos se materialicen, de la potencial importancia de los
mismos, ni del alcance de los posibles perjuicios para las actividades, los resultados o la situacién financiera
de nuestro Grupo y/o para los Pagarés.

Pdagina 8 de 90


http://grenergy.eu/es/inversores/
http://www.cnmv.es/portal/Consultas/DatosEntidad.aspx?nif=A85130821

4.1. INFORMACION FUNDAMENTAL SOBRE LOS PRINCIPALES RIESGOS ESPECIFICOS DEL
EMISOR Y DEL GRUPO Y DE SUS SECTORES DE ACTIVIDAD Y NEGOCIO

Los principales riesgos especificos del Emisor y de la actividad del Emisor y de las sociedades dependientes
del Emisor que forman parte de nuestro Grupo son los siguientes:

4.1.1. RIESGOS DEL SECTOR DE ACTIVIDAD Y DEL NEGOCIO DEL EMISOR
A) Riesgos relacionados con el sector del Grupo (es decir, la industria de las energias renovables)

4.1.1.1. Las dificultades para conectarse a las redes de distribucion o transmision, la falta de capacidad
de transmision, los posibles costes de mejora de la red de transmision y las restricciones técnicas
de la red podrian afectar significativamente a la capacidad de las filiales del Emisor para construir
plantas y vender la electricidad generada por los proyectos del Grupo

Para vender la electricidad generada por las plantas de energia renovable del Grupo, las filiales
correspondientes del Grupo deben conectarlas a la red de distribucién o a la red de transporte eléctrico.
Por consiguiente, la posibilidad de construir una planta de energia renovable en un lugar determinado
depende en gran medida de la capacidad del Grupo para conectarla a las redes de distribucidon y/o
transmision.

Dado que los emplazamientos disponibles para la construccidon de proyectos se encuentran en algunos
casos alejados de las redes de distribucidn y/o transmisién mas cercanas, el Emisor no puede garantizar
que las filiales relevantes del Grupo obtengan nuevas conexiones adecuadas a la red en los plazos y al coste
previstos.

Ademas, la variacion de los costes previstos puede deberse a multiples factores, entre otros, los terrenos
disponibles, las condiciones de los acuerdos sobre los terrenos, las condiciones de los estudios geoldgicos,
la distancia, las medidas de mitigacion medioambiental y las circunstancias técnicas. A este respecto, el
operador espafiol de la red (esto es, Redeia) ha sefialado los posibles problemas de congestién de lared en
Espafia y ha introducido la posibilidad de subastar los nodos de conexién en el futuro, lo que podria afectar
a la capacidad disponible en la red para nuestros futuros proyectos. La falta de capacidad disponible en la
red podria afectar sustancialmente a nuestros proyectos y causar reducciones en el tamano de las plantas,
retrasos en la ejecucién de los proyectos, cancelacidn de proyectos, aumentos en los costes de las mejoras
de transmision y posibles pérdidas de cualquier garantia que hayamos proporcionado.

En nuestras plantas de energia renovable, principalmente plantas solares fotovoltaicas y de
almacenamiento en Espafia y Chile, las filiales del Grupo pueden estar sujetas a restricciones debido a
desviaciones o instrucciones del operador de la red (REE / CEN / CENACE) o del operador de distribucidn.
Estas instrucciones son aplicadas directamente por el operador a las plantas y estan fuera de nuestro
control, ya que pueden afectar a todas las plantas conectadas a la misma red y no especificamente a las
nuestras.

La falta de capacidad disponible en la red, debida a la congestidn, podria afectar sustancialmente a nuestros
proyectos y provocar reducciones en el tamafio de las plantas, retrasos en la ejecucién de los proyectos,
cancelaciones de los mismos, aumentos de los costes derivados de las mejoras en la transmision y posibles
pérdidas de las garantias que hayamos constituido.

A este respecto, el Emisor considera que Espafia, Italia, Reino Unido, Polonia, Alemania, Rumania, Chile,
Peru, Colombia, Argentina, México y los Estados Unidos son mercados maduros y limitados en lo que
respecta a las conexiones a la red.
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La congestidon de la red también puede provocar que el gestor de la red solicite a la filial del Grupo
propietaria de un proyecto que reduzca nuestro suministro a la red por debajo de nuestras capacidades de
produccion regulares (lo que se conoce como “restriccion de la red” o curtailment). Este recorte de la red
puede reducir la cantidad de energia producida y, por tanto, vendida al mercado. Ademas, también puede
afectar a la eficacia de las coberturas del precio de la electricidad. En los Ultimos afios, la restriccion técnica
en parte de los activos operativos ha aumentado debido a un incremento de la produccién de energia
renovable no despachable que no coincide con el desarrollo de la transmision/red.

El proceso de hibridacidn facilita desplazar el suministro energético a zonas de precios altos.

Tal y como se ha debatido con consultores especializados, el recorte técnico deberia tender a cero a largo
plazo en la medida en que se materialicen las inversiones que estan realizando los operadores de la red.
Recientemente se han publicado varias iniciativas politicas a nivel nacional y supranacional (Europa) que
estan fomentando las inversiones en la red. Cabe esperar que esto sea un motor clave para el refuerzo de
la red. Sin embargo, estas previsiones podrian no ser exactas o los operadores de la red podrian no realizar
las inversiones pertinentes a su debido tiempo.

Cualquiera de los factores mencionados puede tener un efecto material adverso en nuestro negocio,
situacion financiera, resultados de operaciones y perspectivas.

La entrada masiva de proyectos solares en el sistema eléctrico puede ocasionar una saturacion del sistema,
ante la imposibilidad de transportar toda esa energia en ciertos momentos del afio, desde el origen hasta
las zonas de consumo. Si la capacidad de transporte es inferior a la energia producida por las plantas, el
operador obligaria a los proyectos a reducir su producciéon. Esta reduccidon de produccién podria no ser
recompensada y el proyecto tendria una menor generacion que la estimada al momento de construir la
planta, lo que podria provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados o la
situacion financiera del Grupo GRENERGY.

4.1.1.2. Riesgo de variacion de los precios de venta de la electricidad, incluidos los precios
mayoristas de la electricidad

El Emisor y sus filiales estan expuestos al riesgo de precios en los mercados mayoristas de electricidad,
donde el Grupo vende una parte de la electricidad generada por nuestros proyectos.

El Grupo utiliza instrumentos financieros derivados para cubrir el riesgo de fluctuaciones en los precios de
la electricidad en funcidon de sus previsiones, ya que dichas fluctuaciones pueden tener un impacto
significativo en los beneficios de las empresas propietarias de los parques solares fotovoltaicos y edlicos en
desarrollo.

El Grupo aplica un enfoque conservador a la gestion del riesgo comercial y, a fecha del presente Documento
Base Informativo, la produccién energética del Grupo no cubierta por contratos de compraventa de energia,
power purchase agreements (“PPAs” por su acronimo en inglés habitualmente usado en el mercado) o por
tolling agreements u otros contratos de flexibilidad (para Baterias) representa hasta un 20%
aproximadamente de nuestra produccién energética anual total.

Como consecuencia de esta exposicidn a los precios comerciales, un descenso del precio de mercado de la
electricidad podria afectar material y negativamente a la actividad, la situacién financiera, los resultados de
explotacion y las perspectivas del Grupo. Ademas, esperamos que, tras la expiracién de nuestros PPAs o
contratos de flexibilidad y suponiendo (como estd previsto) que nuestras plantas sigan produciendo
electricidad (y antes de cualquier posible entrada en un nuevo PPA), el Grupo venda esta electricidad en el
mercado.
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Ademas, es posible que tengamos que comprar electricidad en el mercado mayorista cuando una filial del
Grupo suscriba un PPA en relacién con una planta de energia renovable que alin no esté en funcionamiento
en el momento en que dicho PPA entre en vigor. En tal caso, es posible que tengamos que comprar
electricidad en el mercado mayorista a un precio que puede ser superior al precio especificado en el PPA
en cuestidn, con el fin de poner a disposicidon del comprador la cantidad de energia que hemos acordado
entregar en virtud del PPA en cuestion. En cada uno de estos casos, estamos o estaremos expuestos a
subidas y/o bajadas del precio de mercado de la electricidad que podrian afectar material y negativamente
a nuestra actividad, situacién financiera, resultados de explotacion y perspectivas. Ademas, la rentabilidad
del negocio de generacién de energia en general se ve afectada por la evolucién del precio de venta de la
electricidad vy, por tanto, dicha evolucién puede afectar al atractivo de futuros proyectos de energias
renovables, asi como al valor contable de nuestras plantas existentes.

Ademas, los precios de la electricidad suelen ser muy volatiles, lo que incluye la posibilidad de que se
produzcan precios negativos de la energia. Los precios negativos pueden surgir debido a diversos factores,
como el exceso de oferta, la disminucién de la demanda o los cambios normativos. Durante estos periodos,
los productores de energia pueden verse obligados a pagar por la inyeccidén de energia en la red, lo que
puede tener consecuencias financieras negativas.

Aproximadamente el 20% de nuestra produccidn total anual de energia no cubierta por los PPA o contratos
de flexibilidad esta expuesta a la volatilidad de los precios de la electricidad, mientras que el 80% restante
estd cubierto por los PPA o contratos de flexibilidad firmados con los distintos compradores, con lo que
nuestros flujos de caja permanecen principalmente estables y garantizados, pero no se beneficiarian de los
altos precios de la electricidad ni de los diferenciales diarios en el precio.

Alternativamente, un periodo de precios inicialmente altos y margenes de venta al contado
correspondientemente mas elevados puede dar paso rapidamente a precios mas bajos. Por lo tanto,
también es posible que los precios de la electricidad disminuyan en el futuro debido al mayor suministro
de electricidad por parte de plantas solares fotovoltaicas cada vez mas eficientes, con un coste marginal de
funcionamiento bajo o nulo, y debido a la mayor presencia de la energia solar fotovoltaica en el mix de
energias renovables, asi como mayor penetracion de baterias, que pueda afectar al precio en hora no solar.
En el futuro podemos estar expuestos a precios por MWh mas bajos que los que prevalecen actualmente
en el mercado y, en consecuencia, podemos generar menores ingresos.

Ademas, la volatilidad del precio de la electricidad podria repercutir negativamente en las valoraciones de
nuestros PPA sintéticos. El valor razonable de los PPA sintéticos se estima de acuerdo con valoraciones
realizadas por expertos independientes, basadas en curvas de precios de la electricidad a largo plazo entre
la fecha de contratacion y la fecha de presentacidn de informes. Sin embargo, estas valoraciones pueden
generar la denominada «ineficacia», que se produce cuando los nominales (denominados en MWh) entre
el derivado real y la valoracion realizada por los expertos independientes no coinciden plenamente.

Nuestra exposicidén a estos riesgos aumentard a medida que nos acerquemos a la finalizacién de nuestros
PPA o contratos de flexibilidad vigentes.

Los precios de la electricidad suelen ser muy volatiles. Aunque los precios fueron elevados en el mercado
europeo y, en particular, en Espafa, los precios también han experimentado fuertes descensos en
determinados mercados en los ultimos afios, y un periodo de precios inicialmente elevados y margenes de
venta al contado correspondientemente mas altos puede dar paso radpidamente a precios mas bajos. Entre
los factores que podrian afectar a los precios se encuentran el descenso de los costes de otras fuentes de
electricidad, como los combustibles fosiles o la energia nuclear, la oferta de electricidad en el pais en

Pagina 11 de 90



cuestion en relacion con la demanda de electricidad, factores como la estructura del mercado y los costes
de interconexién y el indice y la base de indexacidn de los precios.

A medida que los mercados han madurado y los avances tecnolégicos y los volimenes han reducido los
costes de construccion, los incentivos gubernamentales se han reducido y los proyectos se adjudican cada
vez mas de forma privada o mediante mecanismos de subasta disefiados para obtener precios de compra
mas bajos por la electricidad producida. Como consecuencia de esta tendencia, los precios medios de
compra por MWh de los proyectos adjudicados han disminuido constantemente en los Ultimos afos.

También es posible que los precios de la electricidad disminuyan en el futuro debido al mayor suministro
de electricidad por parte de plantas solares fotovoltaicas cada vez mas eficientes, con un coste marginal de
explotacién mas bajo, y debido a la mayor presencia de la energia solar fotovoltaica en el mix de energias
renovables. En el futuro podriamos vernos expuestos a precios por MWh inferiores a los vigentes en el
mercado y, en consecuencia, podriamos generar menores ingresos.

4.1.1.3. Aumento de la competencia en energias renovables

Los mercados solares, BESS (sistemas de almacenamiento de energia en baterias) y de otras energias
renovables son muy competitivos y estan en continua evolucion, por lo que el Grupo se enfrenta a una
competencia significativa en cada uno de los mercados en los que operan las filiales del Grupo.

Aunque actualmente estamos firmando PPAs y otros tipos de acuerdos de remuneracién por la venta de
energia (junto con los PPAs, los “contratos de compraventa”) en los principales mercados en los que opera
el Grupo (por ejemplo, Espafia, Chile y Estados Unidos), no puede garantizarse nuestra capacidad para
obtener contratos de compraventa con condiciones favorables para cualquier nuevo proyecto o para
renovar o ampliar la duracién de los contratos de compraventa existentes a su finalizacién, habida cuenta
de la competencia cada vez mas intensa por dichos contratos. A medida que los mercados han ido
madurando y los avances tecnoldgicos y los volumenes han reducido los costes de construccion, los
incentivos gubernamentales se han reducido y los proyectos se adjudican cada vez mas de forma privada o
mediante mecanismos de subasta disefiados para obtener precios de compra mds bajos por la electricidad
producida.

En la mayoria de los casos, estas oportunidades se ganan principalmente sobre la base del precio
correspondiente, y si presentamos una oferta o una licitacion con un precio unitario de la electricidad
superior al de nuestros competidores, es probable que nuestra oferta o licitacién fracase. Los competidores
que estén dispuestos a aceptar margenes inferiores a los nuestros, o que realicen analisis menos rigurosos
de la rentabilidad de los proyectos, pueden ejercer presion sobre los margenes y dificultarnos la obtencién
de proyectos o de precios que permitan una rentabilidad suficiente de los mismos.

Ademas, en cada uno de los mercados en los que operan las filiales del Grupo, nos enfrentamos a la
competencia de participantes tanto locales como mundiales, muchos de los cuales se benefician de una
amplia experiencia (tanto nacional como internacional) en el desarrollo, construccidn y explotacion de
instalaciones de generacion eléctrica, asi como de recursos financieros, capacidades técnicas o
conocimientos locales que pueden ser comparables o superiores a los de nuestro Grupo.

Ademads, el sector de las energias renovables se ha caracterizado en los ultimos afios por una tendencia a
la consolidacidon que ha dado lugar a participantes en el mercado de mayor tamaio y con importantes
recursos financieros.

Asimismo, los mercados de las energias renovables en general, y los de la energia solar y edlica en particular,
se caracterizan por las rapidas mejoras y el aumento de la diversidad de tecnologias, productos y servicios,
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y, para seguir siendo competitivos, debemos responder eficazmente a esos rapidos cambios. Las mejoras
tecnoldgicas en los mercados de la energia solar y edlica generalmente contribuyen a reducir los costes y a
mejorar las caracteristicas técnicas, haciendo que las tecnologias mds antiguas sean menos competitivas.
Si nuestros competidores consiguen desarrollar tecnologias o garantizar la entrega de equipos con dicha
tecnologia que les permitan presentar ofertas a precios mdas bajos o en condiciones mas atractivas,
podriamos ser incapaces de igualar dichas ofertas sin que ello afecte a nuestra rentabilidad y podriamos
ser incapaces de presentar oferta alguna. A la inversa, si intentamos utilizar nuevas tecnologias no probadas
y aun no generalizadas en relacién con un proyecto determinado, podriamos encontrar dificultades para
negociar la financiacién de dicho proyecto, lo que podria situarnos en una situacién de desventaja
competitiva frente a competidores con recursos suficientes para autofinanciar proyectos que utilicen estas
nuevas tecnologias, en particular cuando las nuevas tecnologias requieran una inversion inicial sustancial
y/o proporcionen una ventaja de costes posterior y significativa.

El mercado de las energias renovables puede recurrir a nuevas fuentes de energia renovable como el
almacenamiento, que puede tener un papel relevante en la transicién energética. Actualmente tenemos
varios proyectos de almacenamiento en nuestra cartera de proyectos, tanto de forma independiente como
en forma de oportunidades de hibridacién. Sin embargo, podriamos fracasar en el desarrollo y/o
implantacién de estos proyectos de almacenamiento (especialmente, nuestros proyectos clasificados como
“Oportunidades identificadas”) o de cualquier otra nueva tecnologia. Sin embargo, podriamos fracasar en
el desarrollo y/o implantacion de estos proyectos de almacenamiento o de cualquier otra nueva tecnologia.
Ademas, el mercado de las energias renovables es relativamente nuevo en comparaciéon con los mercados
de los combustibles fésiles y la energia nuclear, y puede sufrir la competencia de otras fuentes de
generacion de electricidad.

Entre los factores que pueden afectar al ritmo de crecimiento de la capacidad instalada y al atractivo de las
energias renovables en comparacion con otras fuentes de energia se encuentran, entre otros, los
siguientes:

° la competitividad de la electricidad generada por instalaciones de energias renovables en
comparacion con las fuentes de energia convencionales (como el gas natural, el carbdn, el petréleo
y otros combustibles fésiles o la energia nuclear);

o la entrada de competidores en el mercado de las energias renovables, en particular grandes
empresas que histéricamente han operado en los mercados del petréleo y el gas;

o el rendimiento, la fiabilidad y la disponibilidad de la energia generada por las instalaciones de
energias renovables en comparacion con las fuentes de energia convencionales;

o las mejoras tecnoldgicas (como los sistemas de almacenamiento de energia en baterias) y cambios
en los costes de los componentes (como paneles solares, turbinas edlicas y otros componentes del
sistema), hibridacién de proyectos solares y edlicos, asi como costes de ingenieria, adquisicidn y
construccién (“EPC”) y de O&M;

o las fluctuaciones de las condiciones econdmicas y de mercado que afectan al precio y la demanda de
las fuentes de energia convencionales, como el aumento o la disminuciéon del precio de las fuentes
de energia convencionales, y los cambios en el coste, la eficiencia y la inversion en equipos necesarios
para otras tecnologias de produccién de electricidad;

o las variaciones que afecten a la demanda mundial de energias renovables tanto por parte de los
agentes estatales (en caso de cambios en las politicas publicas basadas en incentivos) como por parte
de los agentes privados (en particular, si disminuye el beneficio reputacional que obtienen las
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empresas privadas por abastecerse de energia principal o exclusivamente a partir de fuentes
renovables); y

o para los mercados geograficos en los que aln no se ha alcanzado la paridad de red, los cambios en
la disponibilidad, el contenido y la magnitud de los programas de apoyo, incluidos los objetivos
gubernamentales, las subvenciones, los incentivos y las normas favorables a las energias renovables,
incluidos los posibles cambios adversos en relacién con los programas aplicables a otras formas de
generacion de energia convencional o no convencional.

Cualquiera de estos factores puede evolucionar de un modo no previsto por nosotros. Pueden surgir nuevas
condiciones de mercado que afecten a nuestra planificacidn estratégica de forma imprevista. Si el mercado
de las energias renovables crece con menor rapidez o de forma distinta a la prevista, el interés de los
inversores de capital y deuda por estas inversiones podria disminuir, y podriamos tener dificultades para
cumplir nuestros objetivos de desarrollo o empresariales.

4.1.1.4. La produccion de electricidad a partir de recursos renovables depende en gran medida de
las condiciones meteoroldgicas y de los recursos solares

La produccidn de electricidad a partir de recursos renovables depende en gran medida de las condiciones
meteoroldgicas y de los recursos solares. Ademas, los riesgos relacionados con el cambio climatico y los
episodios de fendmenos meteoroldgicos extremos podrian afectar negativamente a nuestra actividad.

Invertimos y tenemos previsto seguir invirtiendo en proyectos de generacion de electricidad que dependen
principalmente de recursos solares y, en menor medida, edlicos. La generacién de electricidad por nuestras
plantas de energia renovable depende en gran medida de la cantidad de luz solar disponible para nuestras
plantas solares fotovoltaicas y de la energia cinética del viento a la que esta expuesta nuestra planta edlica
terrestre. Estos recursos estan fuera de nuestro control y pueden variar significativamente con el tiempo.
La insuficiencia de luz solar o de viento podria provocar una disminucidn de la generacion de electricidad.
A lainversa, un calor excesivo puede provocar una reduccion de la produccidn de electricidad de las plantas
solares fotovoltaicas y los vientos que superen determinadas velocidades pueden dafiar los
aerogeneradores y las plantas solares fotovoltaicas y obligarnos a suspender su funcionamiento.

Basamos nuestras previsiones de produccion de electricidad para cada planta en estudios estadisticos de
las condiciones meteoroldgicas histdricas observadas en nuestros emplazamientos. Los pactos financieros
negociados en relacién con la financiacion de nuestros proyectos asumen generalmente que estas
predicciones resultaran correctas un porcentaje minimo definido de las veces. Estas estimaciones de los
recursos solares en nuestros emplazamientos, realizadas sobre la base de nuestra experiencia y de estudios
realizados por ingenieros independientes, podrian no reflejar el nivel real de recursos solares de un
emplazamiento en un afo determinado. Una generacion eléctrica inferior a la prevista podria tener un
efecto material adverso en nuestro negocio, situacidn financiera, resultados de operaciones y perspectivas.

Ademas, los efectos del cambio climatico pueden dafar las instalaciones del Grupo, causar un impacto
negativo en la produccién de electricidad y, en consecuencia, en las ventas de energia. por el aumento de
las temperaturas y episodios climatolégicos extremos.

Las condiciones meteorolégicas adversas, pueden producir retrasos en el transporte y suministro de
equipos durante la construccién, en las reparaciones o actuaciones de mantenimiento correctivo en las
instalaciones de generacion de energia de los distintos proyectos, afectando de manera relevante al
funcionamiento de estos y, en su caso, a la fijacién de precios en procesos de venta de proyectos, lo cual
podria provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, resultados y situacidn financiera del
Grupo.
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En 2023, el Grupo llevé a cabo la primera evaluacién de riesgos climaticos, analizando cada actividad
econdmica conforme a la Taxonomia Ambiental de la UE. Como parte de este proceso, se realizé un analisis
de vulnerabilidad de los proyectos, considerando el escenario climatico que mas se adapta a las actividades
econdmicas del Grupo. Esta evaluacién tuvo como objetivo abordar los desafios medioambientales y
promover iniciativas de adaptacion a los impactos del cambio climatico. Ademas, el Grupo prevé actualizar
su mapa de riesgos ESG en 2025, en paralelo con la actualizacion del mapa de riesgos globales.

4.1.1.5. Riesgos relacionados con los posibles aumentos de los costes de construccion y con los
retrasos en la obtencion de fechas de finalizacion de la construccion, de cierre financiero
del proyecto y/o de operaciones comerciales

El desarrollo y la construccién de un proyecto de energia renovable estadn sujetos a varios riesgos que
afectan a los costes estimados y a los hitos en los que un proyecto puede alcanzar la fase ready to build, la
financiacién de terceros en el marco de un plan de financiacién de proyectos o en los que el proyecto puede
estar en funcionamiento y vendiendo energia, como retrasos en la obtencién de los permisos y licencias
pertinentes, interrupciones y retrasos en las obras de construccion y aumento de los costes de equipos y
mano de obra. Cualquier incumplimiento por parte del Grupo, incluidos los contratistas o subcontratistas
con los que el Grupo subcontrate cualquiera de las obras y servicios necesarios para el desarrollo y la
construcciéon de un proyecto, de los presupuestos y plazos acordados puede provocar sobrecostes y
retrasos. Para mitigar este riesgo, la mayoria de los acuerdos que el Grupo suscribe con contratistas y
subcontratistas incluyen clausulas de responsabilidad para cubrir el incumplimiento de los presupuestos y
plazos acordados por parte del contratista y subcontratista en cuestidén, pero dichas clausulas de
responsabilidad pueden no cubrir totalmente las pérdidas en que pueda incurrir la filial pertinente del
Grupo en un determinado proyecto, y también pueden depender de la solvencia del contratista o
subcontratista en cuestion o de la existencia de reclamaciones y reconvenciones con él, entre otras
cuestiones.

Asimismo, cualquier incremento en los precios de las materias primas y materiales de construccion e
instalacion de una planta de energia renovable (PV o PE) como, por ejemplo, los minerales que se incluyen
en las baterias como el litio podria dificultar alcanzar las rentabilidades esperadas o generar pérdidas en su
posterior rotacién por venta a terceros inversores o, si se mantuviera en el balance, en la generacién de
ingresos por venta de energia como IPP. La exposicidn a la industria manufacturera china resulta relevante
debido a su elevada cuota de participacion en el mercado global como se explica mas adelante (véase el
factor de riesgo “Dependencia de un numero limitado de proveedores y subcontratistas” en el apartado
4.1.2.4. mas adelante).

En el caso de grandes proyectos y carteras de varios proyectos en una misma ubicacién o agrupacién, los
riesgos relacionados con la consecucién de los hitos de construccién y financiacién son intrinsecamente
mayores. Ademas, cualquier retraso o bajo rendimiento en un determinado proyecto puede afectar a la
asignacion de los recursos del Grupo en otros proyectos. Por lo tanto, cualquier incumplimiento de los hitos
estimados, de las fechas contractuales de finalizacion a largo plazo y/o de los presupuestos tiene un impacto
material adverso en el negocio, la situacidn financiera y los resultados de las operaciones del Emisor y sus
filiales y, por lo tanto, en la capacidad del Emisor para hacer frente a los pagos de los Pagarés y en su
cotizacion.
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B) Riesgos legales, regulatorios y de cumplimiento

4.1.1.6. Cambios desfavorables en la normativa y las politicas gubernamentales de apoyo a las
energias renovables y Baterias

Nuestras actividades dependen en cierta medida de las politicas publicas incentivadoras de los paises en los
que operamos, cuyo objetivo es fomentar la produccién y venta de energia procedente de recursos
renovables

Dependiendo de cada pais, estas medidas pueden adoptar la forma de compromisos y planes estatales de
produccion de energias renovables y Baterias, subvenciones directas o indirectas a los operadores,
obligaciones de compra a tarifas reguladas, normas de tarificacién de la electricidad producida a partir de
recursos renovables, cuotas de suministro de energias renovables impuestas a los consumidores
profesionales no estatales, expedicidn de certificados verdes negociables, acceso prioritario a las redes de
distribucion y transporte e incentivos fiscales.

Estas politicas y mecanismos suelen mejorar la viabilidad comercial y financiera de las centrales de energias
renovables y Baterias y a menudo nos facilitan la obtencidn de financiacién. La disponibilidad y el apoyo de
tales politicas y mecanismos dependen de la evolucidén politica y de las politicas relacionadas con las
preocupaciones medioambientales en un pais o regidén determinados, que pueden verse afectadas por una
amplia gama de factores, como las condiciones macroecondmicas, la situacién financiera del sector
eléctrico (sobre todo ante la posible escasez de ingresos para remunerar los servicios y actividades
regulados), los cambios en los gobiernos y los esfuerzos de presion de las diversas partes interesadas
afectadas (incluido el sector de las energias renovables), otros productores y consumidores de electricidad,
grupos ecologistas, empresas agricolas y otros. Ademads, la existencia de procesos de licitacién publica
depende en gran medida del compromiso de los paises y regiones con el fomento de la produccién de
energias renovables en sus territorios.

Cualquier revocacion o modificacion desfavorable de dichas politicas gubernamentales de incentivacién, o
las cuestiones interpretativas e incertidumbres en torno a su aplicacién, o cualquier disminucién del nUmero
de licitaciones publicas o de los volimenes de energia asignados a través de ellas, podrian tener un efecto
material adverso en nuestra actividad, situacion financiera, resultados de explotacién y perspectivas.

En particular, tras la reeleccion de Donald Trump como presidente de los Estados Unidos el pasado
noviembre de 2024 y sus anuncios de derogar las principales politicas climaticas aprobadas durante la
presidencia de Joe Biden y de promover activamente el petréleo y el gas natural, incluidas las amenazas de
derogar los créditos y las exenciones fiscales para las energias limpias, varios informes ya indicaban que la
floreciente emergencia de los Estados Unidos como superpotencia de las energias limpias podria detenerse
en seco, potenciando ain mas el liderazgo chino y perdiendo decenas de miles de millones de ddlares en
favor de las inversiones en otros paises (por ejemplo, el informe especial publicado por Net Zero Industrial
Policy Lab el 6 de noviembre de 2024, disponible en https://www.netzeropolicylab.com/trump-retreat).

4.1.1.7. El Grupo opera en un entorno muy regulado y necesita obtener permisos, licencias y
autorizaciones para llevar a cabo sus actividades

La actividad del Grupo se desarrolla en un entorno muy reglamentado y nuestras operaciones
internacionales nos exponen a regimenes juridicos diferentes y divergentes. Las normativas pertinentes se
refieren a cuestiones como el urbanismo, la proteccidon del medio ambiente (incluida la proteccién del
paisaje, la normativa sobre ruidos y la biodiversidad), la proteccion de las poblaciones locales, la salud, la
higiene y la seguridad en el lugar de trabajo, el mantenimiento y la supervisién de las instalaciones, el
desmantelamiento de las instalaciones al final de su vida util y el reciclaje de los componentes de las
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instalaciones. Ademas, estamos sujetos a importantes exigencias en materia de obtencidon de permisos,
licencias y autorizaciones, que pueden adoptar la forma de autorizaciones urbanisticas (como permisos de
construccion), evaluaciones o estudios de impacto ambiental obligatorios, autorizaciones de produccion y
explotacion, autorizaciones de conexidn a la red y otras autorizaciones especificas relacionadas con la
presencia de lugares protegidos en las proximidades de nuestros proyectos (como yacimientos
arqueoldgicos, edificios histéricos, instalaciones militares o nucleares y bosques).

Los gobiernos nacionales y las autoridades locales pueden, dependiendo del pais, tener un alto grado de
discrecionalidad a la hora de conceder los permisos, licencias y autorizaciones necesarios, y pueden ejercer
su discrecionalidad de forma arbitraria o impredecible. Ademas, la multitud de organismos
gubernamentales implicados puede hacer que el proceso de obtencién de estos permisos, licencias y
autorizaciones sea largo, complejo y costoso.

Ademas, una vez concedidos, los permisos, licencias y autorizaciones pueden ser objeto de oposicién por
parte de los residentes y asociaciones locales. Esta oposicién puede alargar el periodo de desarrollo u
obligarnos a abandonar determinados proyectos.

Si no cumplimos o no garantizamos el cumplimiento de nuestras instalaciones con las regulaciones
aplicables, o no obtenemos o mantenemos las licencias, permisos u otras autorizaciones requeridas,
pueden producirse sanciones por parte de las autoridades reguladoras o los gestores de la red,
incumplimientos contractuales y/o la paralizaciéon o abandono de los proyectos, cualquiera de los cuales
podria afectar material y negativamente a nuestra actividad, situacion financiera, resultados de las
operaciones y perspectivas.

4.1.1.8. Riesgos fiscales

GRENERGY estd sujeta al cumplimiento de obligaciones fiscales en cada uno de los paises donde opera, asi
como al pago de diferentes impuestos, tributos, tasas etc., en cada uno de estos paises. El incumplimiento
de estas obligaciones fiscales, asi como la mala interpretacién de la normativa fiscal en cada uno de los
paises supone un riesgo para GRENERGY en el caso de sufrir inspecciones fiscales con resultados
desfavorables.

Asimismo, se podrian producir cambios en la normativa fiscal aplicable, o en su interpretacion, en alguno
de los paises donde el Grupo opera, que pudieran implicar una subida en los tipos impositivos de los
distintos tributos aplicables a los resultados de las Filiales y al reparto de dividendos a la Sociedad, asi como
en las tasas impositivas que se pudieran aplicar sobre la produccidn y venta de energia.

Todo ello podria provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados y la situacién
financiera del Grupo.

En particular, la actividad de generacién de energia del Emisor en Espafia como IPP (Independent Power
Producer) estd sometida ademas a diversos costes externos definidos por la regulacion, como son el
impuesto sobre el valor de la produccion de la energia eléctrica introducido por la Ley 15/2012, de 27 de
diciembre, de medidas fiscales para la sostenibilidad energética, y cuya base imponible, tipo de gravamen
(actualmente del 7%) o devengo podria cambiar en el futuro.

En términos mas generales, estamos sujetos a las leyes y reglamentos fiscales de las distintas jurisdicciones
en las que estan situadas u operan las Filiales constituidas como SPV, y en algunos casos dichas leyes y
reglamentos no proporcionan directrices claras o definitivas en determinados aspectos. No podemos
garantizar que nuestra interpretacion de dichas leyes y reglamentos no vaya a ser cuestionada por las
autoridades fiscales competentes. A este respecto, cualquier incumplimiento de dichas leyes o reglamentos
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puede dar lugar a nuevas liquidaciones, intereses de demora, recargos y sanciones. Ademas, las leyes y
reglamentos fiscales pueden cambiar y puede haber cambios en su interpretacién y aplicacién por parte de
las autoridades pertinentes, potencialmente con efecto retroactivo. Estos posibles cambios en las leyes y
reglamentos fiscales vigentes podrian tener un efecto material adverso en la situacion fiscal del Emisor y
sus filiales.

En Espafia tributamos actualmente bajo el Régimen de Consolidacidn Fiscal, regulado en el Capitulo VI del
Titulo VIl de la Ley 27/2014, de 27 de noviembre, del Impuesto sobre Sociedades, y formamos parte de un
grupo de consolidacion fiscal en el Impuesto sobre el Valor Aiadido. Las sociedades de un grupo de CIT o
de un grupo de IVA responderdn solidariamente de las contingencias de CIT o de IVA derivadas de la
aplicacién del régimen de consolidacion fiscal de CIT o de IVA, respectivamente. Desde el ejercicio 2021, el
Emisor tributa en régimen de consolidacion fiscal en Espaiia junto con el resto de las sociedades espafiolas
del Grupo Grenergy, cuyo nimero es 429/21. El resto de las sociedades del Grupo tributan en régimen de
declaracién individual, de acuerdo con la legislacion en vigor en sus respectivas jurisdicciones.

Recientemente se ha publicado la Ley 2/2024, de 23 de mayo, por la que se crean los Impuestos
Medioambientales sobre parques edlicos y sobre parques fotovoltaicos en la Comunidad Auténoma de
Aragén y se modifica el Impuesto Medioambiental sobre las instalaciones de transporte de energia eléctrica
de alta tensién. Esta ley también modifica el impuesto medioambiental sobre instalaciones de transporte
de energia eléctrica en alta tension.

Estos nuevos impuestos pueden tener importantes efectos econdmicos para los titulares de instalaciones
edlicas y fotovoltaicas ubicadas total o parcialmente en el territorio de la Comunidad Auténoma de Aragon.
La nueva regulacion de los citados impuestos prevé también exenciones, bonificaciones y deducciones que
pueden reducir la carga tributaria del contribuyente en determinados supuestos.

C) Riesgos debidos a factores macroeconémicos

4.1.1.9. La actividad, liquidez y acceso al capital del Grupo se ven afectados por las condiciones
econdmicas globales y las consideraciones geopoliticas. Una significativa recesion
econémica podria tener un efecto adverso material en el Grupo

La evolucidén de las actividades desarrolladas por el Grupo puede verse afectada por los conflictos militares
gue comenzaron a finales de febrero de 2022 en Ucrania y en octubre de 2023 en la Franja de Gaza, y una
posible escalada de cualquiera de estos conflictos, como resultado del impacto econédmico adverso de
cualquiera de ellos. Las tensiones derivadas de estos conflictos militares se materializaron en sanciones y
controles a la exportacion por parte de la Unidn Europea, Reino Unido, los Estados Unidos y diferentes
gobiernos, y los efectos de estos conflictos se han hecho evidentes en los precios de la energia y otras
materias primas, tensiones en los mercados financieros, impacto en el crecimiento econémico y la inflacién,
entre otros.

El impacto total de estas medidas es actualmente desconocido y, aunque la exposicidn directa del Grupo es
limitada, podrian afectar significativamente y de manera adversa el negocio, la condicién financiera y los
resultados operativos del Grupo.

Asimismo, la pandemia generada por el COVID-19 y las medidas extraordinarias adoptadas por las
autoridades para frenar su propagacion tuvieron un impacto muy severo en la economia mundial. Nuevas
olas de COVID-19, nuevas mutaciones del virus, o incluso nuevos virus previamente desconocidos, podrian
llevar a restricciones de movilidad o cierres adicionales que podrian tener un impacto negativo material en
las actividades, resultados operativos y situacion financiera del Grupo.
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Las condiciones econdémicas globales también estdn expuestas a riesgos asociados con las politicas
comerciales de los paises. En particular, cualquier aumento de aranceles o la introduccién de nuevas
barreras comerciales por parte de los Estados Unidos, la Unién Europea u otras grandes economias
mundiales, asi como cualquier medida de represalia que pueda surgir como consecuencia de dichas
politicas, podria afectar adversamente a las condiciones econdmicas globales.

Especificamente, las medidas anunciadas por la administracién de los Estados Unidos en abril de 2025
respecto a un amplio aumento de aranceles sobre las importaciones de varias regiones podrian llevar a una
mayor incertidumbre comercial, impactar los margenes de beneficio y alterar las condiciones de acceso a
ciertos mercados internacionales.

Estos factores podrian tener un efecto adverso material en el negocio, la condicién financiera, los resultados
operativos y las perspectivas del Grupo.

Ademas, en el contexto de las presiones inflacionarias experimentadas por la economia global, los bancos
centrales de muchas economias desarrolladas y emergentes, incluida la zona euro, fortalecieron las
condiciones monetarias. Aunque las presiones inflacionarias parecen estar disminuyendo, cualquier
persistencia o agravamiento de estas tensiones podria resultar en condiciones econdmicas mas estrictas en
Espafia y otros paises donde opera el Emisor, mayores costes financieros, depreciacién de activos
financieros, estrés financiero entre organismos soberanos e instituciones financieras y restricciones de
liquidez, circunstancias que podrian tener un efecto adverso material en el negocio, la condicidn financiera,
los resultados operativos y las perspectivas del Grupo.

En cuanto a las proyecciones macroecondmicas del Banco Central Europeo (el “BCE”) de junio de 20251, se
espera que el crecimiento anual del PIB real se situé, en promedio, en el 0,9% en 2025 y que aumente hasta
el1,1% en 2026 y el 1,3% en 2027 debido a la recuperacién de los ingresos de los hogares, el fortalecimiento
de la demanda externa y la disminucidn de la inflacién, que se espera disminuya en los préximos afos,
aunque a un ritmo mas lento que el observado en 2023. Segun la proyeccién de inflacién del BCE de junio
de 2025, se proyecta que la inflacién general disminuya ligeramente del 2,0% en 2025, al 1,6% en 2026 y se
estabilice en el 2,0% en 2027. Esto refleja una moderacién en las presiones inflacionarias fruto del efecto
continuo de las decisiones de politica monetaria.

En fecha 5 de junio de 2025, el Consejo de Gobierno del BCE decidié bajar 25 puntos basicos sus tres tipos
de interés oficiales. En particular, la decisidn de reducir el tipo de interés aplicable a la facilidad de depdsito
se basa en su evaluacién actualizada de las perspectivas de inflacién, de la dinamica de la inflacion
subyacente y de la intensidad de la transmision de la politica monetaria. En consecuencia, los tipos de
interés aplicables a la facilidad de depésito, a las operaciones principales de financiacién y a la facilidad
marginal de crédito disminuiran hasta el 2,00 %, el 2,15 % y el 2,40 %, respectivamente, con efectos a partir
del 11 de junio de 20252,

Una potencial nueva subida de los tipos de interés oficiales implicaria a su vez incrementos en los tipos de
interés de referencia interbancarios, como el EURIBOR, a los que suelen referenciarse las operaciones de
financiacidn a tipo variable en las que pueden incurrir las sociedades participadas por nuestro Grupo, lo que
puede implicar mayores costes financieros y/o mayores dificultades en acceder a financiacion mediante
recursos ajenos.

1 Fuente: https://www.ecb.europa.eu/press/pr/date/2025/html/ecb.mp250605~3b5f67d007.es.html

2 Fuente: https://www.ecb.europa.eu/press/pr/date/2025/html/ecbh.mp250605~3b5f67d007.es.html
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El Grupo opera en Estados Unidos, lo que conlleva una exposicion a las politicas arancelarias del pais. A
pesar de que, en la actualidad, debido a la limitada evidencia disponible, resulte inviable evaluar el impacto
del conflicto de manera cuantitativa desde una perspectiva estrictamente fundamental, su naturaleza y
magnitud hacen indiscutible que dicho conflicto ha generado repercusiones negativas en diversos sectores
de la actividad econdémica. En consecuencia, el conflicto podria afectar de manera adversa el desempefio
del negocio, los resultados financieros y/o la situacion patrimonial del Emisor.

No podemos asegurar que las condiciones de los mercados de financiacidon bancaria, de capitales y otros
mercados financieros no vuelvan a deteriorarse como consecuencia de un rebrote de la pandemia COVID-
19, de conflictos militares como los de Ucrania, la Franja de Gaza, y entre Israel e Irdn o de los riesgos
asociados con las politicas comerciales de los paises anteriormente mencionados, o que nuestro acceso al
capital y a otras fuentes de financiacidon no vaya a verse limitado, lo que podria afectar negativamente a la
disponibilidad y las condiciones de futuros empréstitos, renovaciones o refinanciaciones. Es posible que
tengamos que obtener capital adicional en el futuro y nuestro acceso y coste de financiacidon dependeran,
entre otros factores, de la situacion econdmica mundial, de las condiciones de los mercados mundiales de
financiacién, de la disponibilidad de cantidades suficientes, de nuestras perspectivas y de nuestras
calificaciones crediticias.

Ademas, los términos de los futuros acuerdos de deuda podrian incluir cldusulas mas restrictivas o exigir
garantias adicionales, lo que podria restringir nuestras operaciones comerciales o hacer que dicha deuda
no estuviera disponible debido a las restricciones de los pactos vigentes en ese momento. No existe ninguna
garantia de que en el futuro dispongamos de financiacion de deuda para financiar nuestras obligaciones, ni
de que vaya a estar disponible en condiciones acordes con nuestras expectativas.

4.1.2. RIESGOS ESPECIFICOS DEL EMISOR
4.1.2.1. Riesgo de exposicion a LATAM y Espaia

Hasta la fecha de este DBI, sin perjuicio de la reciente expansidn a nuevos mercados europeos (por ejemplo,
Italia, Reino Unido, Polonia, Rumania y Alemania) y de Estados Unidos, como se describe en este DBI, la
actividad del Grupo GRENERGY se ha centrado en los paises de Latinoamérica (“LATAM”), principalmente
en Chile, y en Espaiia.

A 31 de diciembre de 2024, el 74,95% del Total Ingresos Ajustados a nivel consolidado (Medida Alternativa
de Rendimiento no auditada; véase Parte 3 del Anexo 2 de este DBI) correspondian a Proyectos en Chile.
Por tanto, cualquier cambio adverso que afecte en un futuro a la economia o a la situacién politica de
LATAM (Chile principalmente) podria tener un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados
de explotacién y la situacidn financiera del Grupo GRENERGY.

4.1.2.2. Endeudamiento financiero y riesgo de falta de suficiente capacidad financiera para
desarrollar nuevos Proyectos

La Deuda Financiera Neta a nivel consolidado (MAR no auditada) era aproximadamente de 634 millones de
euros a 31 de diciembre de 2024, y de 623 millones de euros a 31 de diciembre de 2023, causando que el
ratio de endeudamiento del ejercicio 2024 (2,96) siga en linea con el ejercicio anterior (2,68).

Aunque la Sociedad considera que dispondra de la tesoreria suficiente para acometer el desarrollo de los
Proyectos incluidos en el plan de negocio, la eventual falta de capacidad financiera podria impedir el
desarrollo o construccidn de los Proyectos, asi como obligar a la Sociedad a desinvertir anticipadamente en
los mismos con rentabilidades menos atractivas que las esperadas o con generacién de pérdidas. Ello podria
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provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados de explotacién y la situacién
financiera del Grupo GRENERGY.

El Emisor presenté en su Ultimo Capital Markets Day celebrado el 28 de mayo de 2025 un plan de
financiacidn de los proyectos de inversion para el periodo 2025-2027 del que se desprende que la mayor
parte de dicha financiacion provendra de la financiacidn proyecto, que con esquemas contratados con PPA
puede alcanzar entre el 80-90% de la financiacién del proyecto. Para financiar el equity de dicha inversidn,
la Sociedad planted un incremento de los objetivos de rotacion de activos, fijando para dicho periodo un
capital necesario proveniente de rotacion de 800 millones de euros. Hasta la fecha, la Sociedad habia
alcanzado el 50% de dicho objetivo, por lo que quedaria un 50% restante hasta el final de 2027.

A continuacién, se incluye el link a la presentacion del Capital Markets Day publicada como informacidn
privilegiada por el Emisor en la CNMV (con nimero de registro 2765):

https://www.cnmv.es/webservices/verdocumento/ver?t=%7bfd088c4f-5bd5-461f-aae7-1c9f19ffa80a%7d

Tal y como anuncid el Emisor al mercado en fecha 22 de mayo de 2025, el Emisor ha iniciado 2025 con
resultados excepcionales, multiplicando por cinco su beneficio neto en el primer trimestre hasta alcanzar
los 32,4 millones de euros. El EBITDA se ha situado en 62 millones de euros, experimentando un crecimiento
del 165%, mientras los ingresos han alcanzado los 237 millones de euros (+116%). Este crecimiento
responde a su reciente rotacidn de activos en Chile y al incremento de sus ventas en el area de Energia. Se
espera que el EBITDA anualizado del drea de energia esté en torno a los €450-500 millones en 2027.

El Capex o inversidn, destinada principalmente a proyectos de hibridacidn, ha ascendido a 165 millones de
euros al cierre del primer trimestre de 2025, lo que representa un incremento del 124%. La deuda total se
ha situado en 726 millones de euros, con una ratio de apalancamiento de 3,7x, que se reduce a 1,2x en
términos proforma tras las Ultimas rotaciones de activos de la Sociedad.

4.1.2.3. Negociacion a la baja o rescision de los contratos de servicios

Los Contratos de O&M y/o los Contratos de Asset Management que el Grupo mantiene con terceros, si bien
son a largo plazo, podrian ser negociados a la baja o rescindidos por los clientes, lo cual aunque, en su caso,
otorguen derecho a las indemnizaciones que correspondan bajo estos contratos, podria provocar un
impacto sustancial negativo en las actividades, resultados y situacion financiera del Grupo.

4.1.2.4. Dependencia de un nimero limitado de proveedores y subcontratistas

Como es practica habitual en la industria, una gran parte de los trabajos de transporte de componentes,
instalacion, construccién, operacidon y gestion de los activos puede ser objeto de subcontratacién u
outsourcing por parte del Grupo GRENERGY con distintos proveedores especializados en cada uno de estos
trabajos y servicios, y con los medios necesarios en cada uno de los paises donde el Grupo GRENERGY opera.
El Grupo GRENERGY cuenta con una relacién a largo plazo con proveedores y subcontratistas, que en el
pasado han demostrado solvencia técnica y financiera. No obstante, la subcontratacién implica riesgos
operativos y de crédito de cada uno de estos proveedores y subcontratistas. Interrupciones o retrasos
importantes en el suministro de productos y servicios por cualquiera de estos proveedores podrian afectar
negativamente al Grupo que tendria que acudir al mercado para tratar de encontrar otros proveedores que
les sustituyeran, los cuales podrian no estar disponibles o exigir precios mas elevados. Todo ello podria
provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados de explotacién y la situacién
financiera del Grupo GRENERGY.

Una gran parte de los proveedores de componente clave en el sector de energias renovables se encuentra
localizado en China. Proveedores especificamente de mddulos fotovoltaicos como Canadian Solar, Jinko o
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Trina, y de baterias como BYD o CATL se encuentran presentes en China. Cualquier afectacion a nivel de
riesgo en el pais de China que afecta el comercio internacional de dichas manufacturas hacia el resto del
mundo puede tener un impacto en los objetivos de crecimiento del Emisor.

4.1.2.5. Riesgo vinculado a la obtencion y mantenimiento de derechos de uso sobre terrenos y de
servidumbres

Para la instalacién de un parque fotovoltaico y de baterias en un determinado emplazamiento, el Grupo
requiere la obtencién y mantenimiento de derechos de propiedad o, en la mayor parte de los casos,
derechos de uso o utilizacién de terrenos propiedad de terceros (e.g. contratos de arrendamiento, derechos
de superficie o cualquier otro que resulte de aplicacién bajo la legislacion de cada pais), incluyendo
asimismo servidumbres de acceso, paso y conducciones que sean necesarios para permitir el acceso al
emplazamiento y el vertido de la energia producida por cada Proyecto al correspondiente punto de
conexion a subestaciones y otros elementos de la correspondiente infraestructura eléctrica. El retraso o la
falta de obtenciéon o mantenimiento de los diferentes derechos de uso sobre terrenos y de servidumbre
podria retrasar o impedir la construccién o instalacién de los Proyectos, lo cual podria tener un impacto
sustancial negativo sobre las actividades, los resultados de explotacién y la situacion financiera del Grupo.

4.1.2.6. Riesgo vinculado a la creacion de agrupaciones temporales de empresas para la
construccion de infraestructuras comunes

Puede ser necesario alcanzar acuerdos con terceros productores para la constitucidn de agrupaciones
temporales de empresas, comunidades de bienes o figuras analogas que sean necesarias o convenientes
para la construccion y mantenimiento de subestaciones de transformacion y otras infraestructuras
comunes a varios proyectos. En este sentido, los riesgos asociados a la realizacion de inversiones conjuntas
del Grupo con otros terceros en determinados Proyectos, en particular para la realizaciéon de ciertas
infraestructuras comunes para la transformacion y vertido a red de la energia producida de conformidad
con unos cronogramas y presupuestos, podrian afectar negativamente al Grupo si finalmente no se alcanzan
este tipo de acuerdos o si una vez constituidas estas agrupaciones temporales de empresas surgiesen
discrepancias con estos terceros. Todo ello, podria tener un impacto sustancial negativo sobre las
actividades, los resultados de explotacion y la situacidn financiera del Grupo.

4.1.2.7. Reparaciones requeridas en los componentes de los Proyectos y una eventual insuficiencia
de las coberturas de seguro contratadas

Los componentes de las plantas solares y las baterias estan expuestos a dafios procedentes de posibles
terremotos, incendios, inundaciones, accidentes u otros desastres naturales. Si bien a juicio de la Sociedad,
el Grupo tiene contratados seguros con las coberturas habituales en el sector de developers de proyectos
de energias renovables, si alguno de estos dafios no estuviese asegurado o supusiese un importe mayor a
la cobertura contratada, hubiese un retraso en la reparacién o sustitucion de los activos daifiados, o hubiera
un riesgo de crédito en la compafiia aseguradora correspondiente, GRENERGY tendria que hacer frente a
los mismos ademas de a la pérdida relacionada con la inversidn realizada y los ingresos previstos. Todo ello
podria tener un impacto sustancial negativo sobre las actividades, los resultados de explotacién y la
situacion financiera del Grupo.

4.1.2.8. Riesgo tecnoldgico, de explotacién y/o desmantelamiento o re-maquinacion de proyectos
renovables

La explotacién de los PVs y de baterias puede ser un proceso de moderada complejidad técnica y
administrativa que requiere una cierta atencion, recursos y conocimiento. Incluso a pesar de una buena
operacion, mantenimiento y gestion de cada Proyecto, se pueden producir averias o problemas con las
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instalaciones técnicas de dificil solucidon que dejen los equipos fuera de operacién de forma total o parcial
de manera temporal o incluso definitiva.

Asimismo, una vez finalizada la vida util de cada Proyecto, se pueden producir elevados costes de
desmantelamiento de los Proyectos. También se podria dar el caso de tenerse que realizar un
desmantelamiento anticipado o una sustitucion de los principales componentes (e.g. placas, contenedores
de baterias) por finalizacién de su vida util.

Todo ello podria tener un impacto sustancial negativo sobre las actividades, los resultados de explotaciény
la situacidn financiera del Grupo.

4.1.2.9. Necesidad de responder rapidamente a los cambios en las TIC

Nuestras actividades requieren que respondamos a las necesidades de nuestros clientes presentes y
potenciales con rapidez y empleando siempre las mejores soluciones en el ambito de las tecnologias de la
informacion y la comunicacion (TIC) que resulten apropiadas en cada momento para nuestras actividades.
De esta forma, nuestro éxito en un futuro puede depender, en parte, de la habilidad de nuestro Grupo para
adaptarse a los cambios en las TICs y para adoptar e implementar soluciones de inteligencia artificial que
permita a la organizacion centrarse en tareas mas estratégicas y creativas, con el objetivo de mejorar la
eficiencia y productividad.

Algunos de nuestros competidores pueden tener mas o mejores recursos financieros que les permitan
responder mejor o de manera mas rdpida a los cambios tecnoldgicos. Existe la posibilidad de que nuestro
Grupo no sea capaz de superar estos retos tan facil o rdpidamente o incluso puede que no logre superarlos,
lo que podria perjudicar el negocio, los resultados, la situacion financiera, patrimonial y valoracién de
nuestro Grupo y, por tanto, del Emisor. El mal uso de las TIC puede incidir en la reputacién del Emisor.

4.1.2.10. Riesgo reputacional (impacto en la biodiversidad) y riesgo social

Se observa un creciente aumento en la desconfianza de la sociedad respecto al impacto medioambiental
de las energias renovables y baterias, especialmente en lo que respecta a la biodiversidad y los efectos
sobre los ecosistemas locales. Los proyectos solares, si no se gestionan adecuadamente, pueden alterar
habitats naturales y poner en riesgo especies locales, lo que puede generar criticas tanto de la comunidad
como de analistas y otros actores sociales, afectando la percepcidn publica de las empresas involucradas.

Asimismo, las tensiones sociales en zonas rurales también estan aumentando. La competencia por el uso
del suelo y la pérdida de tierras agricolas en favor de proyectos fotovoltaicos o de almacenamiento de
baterias generan un conflicto con las comunidades locales, que pueden percibir estas iniciativas como una
amenaza a sus medios de vida. Esta percepcién puede tener un impacto negativo en la imagen de la
empresa si no se abordan adecuadamente las compensaciones o alternativas laborales.

Otro aspecto que esta ganando relevancia es la transparencia en las practicas medioambientales y
laborales. La falta de claridad sobre los impactos de los proyectos, el incumplimiento de normativas
ambientales o el uso de cadenas de suministro con practicas cuestionables pueden generar desconfianza
tanto en los inversores como en el publico en general.

Por ultimo, la gestidn de residuos de los paneles solares y baterias, si no se maneja de forma adecuada,
puede contribuir a la contaminacién y aumentar la presidn sobre las empresas para que adopten prdcticas
mas responsables en el reciclaje y disposicion final de estos materiales.
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4.1.2.11. Rescision de los contratos de venta de energia y flexibilidad (PPA y Tolling)

Ante un supuesto de incumplimiento por parte del offtaker, se puede activar el mecanismo de resolucidn
anticipada del contrato PPA o de los contratos de flexibilidad. En particular, si ocurre un supuesto de
resolucion anticipada del PPA o de los contratos de flexibilidad correspondiente, el Proyecto de que se trate
deja de tener un precio fijo para el plazo que quedaba de PPA o de contratos de flexibilidad y el mercado
eléctrico (pool) se convierte en su fuente de ingresos. Las penalizaciones por resolucién anticipada intentan
cubrir al proyecto de una posible pérdida de ingresos por el cambio en su esquema retributivo, pero podria
no ser suficiente para cubrir totalmente dicha perdida debido a la volatilidad del mercado mayoristay a la
imposibilidad de predecir al momento de la terminacién del contrato el precio que habra en los siguientes
afios.

Por otro lado, también pueden darse eventos de terminacidn por causas atribuibles al proyecto, como, por
ejemplo, no llegar a conectar el proyecto en los plazos establecidos en el PPA o en los contratos de
flexibilidad, que el proyecto tenga un rendimiento sustancialmente peor al esperado o falta de pago de
facturas (esto aplica también en el caso del offtaker), entre otras causas.

Estas rescisiones podrian generar un impacto financiero considerable en proyectos estructurados bajo
esquemas de Project Finance, al afectar negativamente su capacidad para atender los compromisos de
servicio de deuda, tanto en capital como en intereses, tal y como se indica en el apartado 4.1.3.3. siguiente
(“Riesgo de incumplimiento de obligaciones de pago y ejecucion de garantias otorgadas bajo esquemas de
Project Finance”).

Por tanto, y aunque el érgano de administracién entiende que a fecha de este DBI no ha acaecido ningun
supuesto de incumplimiento bajo los PPA o los contratos de flexibilidad correspondientes, la resolucion
anticipada de los PPA o de los contratos de flexibilidad podria tener un impacto sustancial negativo sobre
las actividades, los resultados de explotacion y la situacidn financiera del Grupo.

4.1.2.12. Riesgo de incumplimiento contractual por parte de los proveedores

Este riesgo hace referencia al riesgo de incumplimiento contractual por parte de los proveedores
provocados por, cambios en los precios, retrasos, calidad de los materiales servidos, principalmente debidos
a la situacién econdmica global que esta afectando de forma relevante a la cadena de suministros a nivel
mundial (véase factor de riesgo 4.1.2.4. (“Dependencia de un numero limitado de proveedores y
subcontratistas”). La materializacion de cualquier tipo de incumplimiento o retraso significativo en la
entrega al Grupo de estos materiales podria tener un impacto sustancial negativo sobre sus actividades,
resultados de explotacidn y situacidn financiera.

4.1.2.13. Riesgo de retencion y captacion de talento

Para cumplir con el plan de crecimiento de la Sociedad es necesario una estructura capaz de desarrollar
proyectos y ejecutar la construccidn de estos en los plazos fijados en el plan estratégico. El crecimiento
proyectado requerira de un aumento en el tamano del equipo actual. El sector de la energia solar y baterias
estd actualmente experimentando un auge y crecimiento elevados y la capacidad de atraer personal
cualificado y retenerlo frente a competidores, es una pieza clave para asegurar el éxito y progreso hacia las
metas fijadas. En el caso de que GRENERGY no pudiese retener sus empleados o contratar profesionales
cualificados podria producirse un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados y la situacion
financiera del Grupo.

GRENERGY dispone de personal directivo que acumula experiencia, conocimiento y talento adquirido a lo
largo de los afios en la propia GRENERGY y en otras empresas del sector.
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Estas personas resultan claves para el presente y, sobre todo, para el futuro de GRENERGY vy la
implementacién con éxito del Plan de Negocio descrito en paginas anteriores. La salida de alguna de estas
personas podria tener un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados de explotacién y la
situacion financiera del Grupo GRENERGY.

4.1.2.14. Riesgo en relacion con la comunidad local

La construccion de las plantas de produccién y almacenamiento de energia solar genera, por un lado,
impactos negativos en el entorno (ruido, trafico, impacto visual) y, por otro, expectativas de empleo en la
zona de ubicacion de los Proyectos, sobre todo cuando se trata de plantas de gran tamafio. Existen, por
tanto, riesgos derivados de la gestiéon de la comunicacion con la comunidad (quejas, informacion de
progreso del Proyecto, etc.) asi como de cumplimiento de expectativas de generacién de empleo local.

Si cualquiera de estos riesgos llegara a materializarse, podria provocar una percepcion social negativa del
Proyecto en cuestion por parte de la comunidad local, la ausencia de colaboracién por autoridades o de la
comunidad en su conjunto, o el entorpecimiento de las obras y de la fase de operacién, y desde el punto de
vista de la responsabilidad social, la imagen de la Sociedad podria sufrir importantes dafios reputacionales
ya que la integracién de la sostenibilidad en todas las fases del negocio y la creacidon de impacto positivo en
el entorno de sus proyectos son componentes esenciales de su estrategia ESG. Estos dafios reputacionales
podrian tener un impacto sustancial negativo sobre las actividades, los resultados de explotacién y la
situacion financiera del Grupo.

4.1.2.15. Riesgo reputacional

Una gestion medioambiental, social y de gobierno corporativo del Grupo por debajo de las expectativas de
sus grupos de interés podria tener un impacto negativo en la imagen y el valor de la Sociedad, asi como en
su capacidad de crecimiento y de desarrollo de futuros proyectos. Los impactos concretos dependen de las
caracteristicas de cada emplazamiento, pero, en general, abarcan a la atmdsfera (emisidon de polvo y
contaminantes), el suelo (contaminacion por derrames, movimiento de tierras, compactacién, generacion
y almacenamiento de residuos), el agua subterranea y superficial (vertidos, alteraciones de cauce o caudal),
la vegetacion (dafios planificados o accidentales a la vegetacion presente), la fauna (nidificacion, accidentes
de trafico, interferencia en rutas migratorias, alteracion del habitat), el paisaje (impacto visual) asi como el
patrimonio cultural y arqueoldgico. Un eventual dafio reputacional del Grupo por un impacto o perjuicios
medioambientales podria afectar negativamente a la Sociedad.

En segundo lugar, por lo que se refiere al riesgo reputacional relativo a la credibilidad en los mercados de
capitales, un incumplimiento por parte de la Sociedad de sus planes estratégicos, ya sean operacionales u
operativos, anunciados al mercado en presentaciones a inversores podria afectar negativamente a la
imagen del Grupo y a su credibilidad en los mercados de capitales.

En tercer lugar, cada vez son mas importantes los riesgos reputacionales relativos a gobierno corporativo,
entendidos como aquellos riesgos derivados del incumplimiento de los Estatutos y Reglamentos del Consejo
y demads érganos delegados del Consejo, Cédigo de Etica, Reglamento Interno de Conducta, normativa
interna del Grupo y en general de las recomendaciones de buen gobierno, que podrian afectar de forma
negativa a la consecucion de los objetivos estratégicos del Grupo, a su imagen y al valor econémico de la
Sociedad.

Cualquiera de estos factores podria provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los
resultados y la situacidn financiera del Grupo.
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4.1.3. RIESGOS FINANCIEROS
4.1.3.1. Riesgo de crédito

El riesgo de crédito consiste en que la contrapartida de un contrato incumpla sus obligaciones contractuales
y no pueda afrontar las penalizaciones derivadas del incumplimiento, ocasionando una pérdida para el
Grupo. En relacién con este riesgo, GRENERGY mantiene un riesgo de crédito con sus contrapartes
contractuales, ya sea con sus proveedores externos, los inversores adquirentes de Proyectos, los clientes
por servicios de O&M y Asset Management, los offtakers bajo PPAs o el sistema PMGD y los pagos por
capacidad en Chile. Un eventual incumplimiento contractual de una contraparte de GRENERGY podria
provocar un impacto sustancial negativo sobre las actividades, los resultados de explotacién y la situacién
financiera del Grupo.

Mensualmente se elabora un detalle con la antigliedad de cada uno de los saldos a cobrar, que sirve de
base para gestionar su cobro. Las cuentas vencidas son reclamadas mensualmente por el Departamento
Financiero.

En el ejercicio 2024 no se ha registrado provisidn por insolvencias (3.447 miles de euros en 2023).
4.1.3.2. Riesgo de falta de liquidez

Se denomina riesgo de falta de liquidez a la probabilidad de que el Grupo no sea capaz de atender sus
compromisos financieros en el corto plazo. Al ser un negocio intensivo en capital y con deuda a largo plazo,
es importante que el Grupo analice los flujos de caja generados por el negocio para que pueda responder
al pago de la deuda, tanto financiera como comercial. El riesgo de liquidez deriva de las necesidades de
financiacién de la actividad del Grupo GRENERGY por los desfases temporales entre necesidades de
inversién y operativas y generacién de fondos. Si en el futuro los flujos de caja que la Sociedad generara a
corto plazo fueran insuficientes para atender sus deudas a corto plazo, esta falta de liquidez podria provocar
un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados y la situacién financiera del Grupo
GRENERGY.

No obstante, y con objeto de garantizar la liquidez en caso de un deterioro adicional de la generacién de
efectivo de los negocios, se han incrementado las fuentes de liquidez, constatando que, incluso en un
entorno de liquidez escasa, el Grupo recibia el apoyo de entidades bancarias e inversores.

A 31 de diciembre de 2024, el Grupo mantiene una posicién sélida de liquidez con efectivo y lineas
disponibles suficientes para cumplir con los requerimientos de liquidez de forma holgada incluso en caso
de una contraccién mayor de los mercados.

4.1.3.3. Riesgo de incumplimiento de obligaciones de pago y ejecucion de garantias otorgadas bajo
esquemas de Project Finance

Como es practica habitual en financiaciones estructuradas bajo esquemas de Project Finance, las entidades
financiadoras de dichos esquemas cuentan con garantias reales (e.g. prendas) sobre las acciones de las
Filiales constituidas como SPVs y/o sobre los principales activos de cada Proyecto, asi como ciertas
obligaciones de la Sociedad de aportaciones de fondos adicionales contingentes como “sponsor” de los
Proyectos hasta el cumplimiento de ciertos hitos, principalmente el COD de cada Proyecto.

Sin perjuicio de la posibilidad que tiene cada SPV y, en ultima instancia, la Sociedad como sponsor mediante
aportaciones de capital (equity cure) de subsanar incumplimientos de obligaciones de pago (por
vencimiento ordinario de cuotas de principal e intereses, o por amortizacién anticipada por incumplimiento
de otras obligaciones financieras, de hacer o no hacer), la ejecucion de garantias personales o reales por
parte de las entidades financiadoras sobre las acciones de la SPV en cuestion y/o activos relevantes de cada
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Proyecto podrian tener un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados de explotaciény la
situacion financiera del Grupo GRENERGY.

4.1.3.4. Riesgo de las condiciones de avales y ejecucion de los mismos

Para que las sociedades del Grupo puedan desarrollar su actividad como developers de Proyectos de
energias renovables en cada uno de los mercados en los que el Grupo esta presente, GRENERGY tiene que
aportar avales y garantias a las autoridades competentes con objeto de obtener y mantener los PLAs
relevantes en cada Proyecto, y asimismo puede requerirse el otorgamiento de garantias de ejecucién de
EPC y de cumplimiento (performance bonds) bajo acuerdos marco de EPC a favor de clientes que hayan
encargado al Grupo GRENERGY la construccion de uno o varios Proyectos. Como regla general, dichas
garantias son aportadas en forma de avales bancarios, estando varios de éstos garantizados por la posicidn
excedentaria de liquidez del Grupo. En el caso de que las entidades financieras que conceden los referidos
avales decidiesen cancelar los mismos, la operativa del Grupo se veria restringida, pudiendo ello afectar a
su propia viabilidad para Proyectos futuros. Igualmente, en el caso de que estas entidades financieras
modificasen de forma sustancial las condiciones de los avales concedidos (e.g., coste, plazos o garantias), el
Grupo podria verse afectado negativamente.

Si en el futuro las obligaciones garantizadas por estos avales bancarios se incumpliesen y, por tanto, dieren
lugar a una ejecucién de los avales por parte de su beneficiario, GRENERGY tendria la obligacidn de pagar
al avalista bajo los correspondientes acuerdos de contragarantia, detrayendo liquidez del Grupo, lo cual
podria provocar un impacto sustancial negativo en sus actividades, resultados y situacién financiera.

Al cierre del ejercicio 2024, el Grupo tenia avales presentados ante terceros por un importe de 428.342
miles de euros (109.476 miles de euros a 31 de diciembre de 2023), principalmente garantias entregadas
para los derechos de conexidn adquiridos, contratos de PPA para su conexién en fecha y para la
presentacidn a licitaciones y subastas de energia renovable. Asimismo, el Grupo tiene presentados ante
terceros un total de 296.241 miles de euros por la cobertura de riesgo de caucion (138.610 miles de euros
a 31 de diciembre de 2023).

Dado que las garantias mencionadas se otorgan bdsicamente con el fin de garantizar el cumplimiento de
obligaciones contractuales o compromisos de inversiones, los acontecimientos que llevarian a su ejecucion,
y por tanto el desembolso en efectivo, serian incumplimientos por GRENERGY de sus obligaciones con
relacioén al curso ordinario de su actividad, lo cual se considera que tiene una probabilidad de ocurrencia
remota. GRENERGY estima que los pasivos no previstos a 31 de diciembre de 2024, si los hubiera, que
pudieran originarse por los avales y garantias prestados, no serian significativos.

4.1.3.5. Riesgo de tipo de cambio de divisa

GRENERGY desarrolla gran parte de su actividad econdmica en el extranjero y fuera del mercado europeo,
en particular en Estados Unidos y cinco paises de Latinoamérica (i.e., Chile, Peru, Argentina, México y
Colombia). A 31 de diciembre de 2024, gran parte sustancial de los ingresos del Grupo estaban
denominados en moneda distinta al euro, concretamente en délares americanos. De la misma forma, una
gran parte de los gastos e inversiones, fundamentalmente los gastos en aprovisionamientos necesarios para
la actividad de construccidon/EPC vy las inversiones en desarrollo de proyectos, también se obtienen en
ddlares americanos. Por tanto, la moneda utilizada en el curso normal de la actividad empresarial en LATAM
es la moneda local o el délar americano. Como consecuencia de variaciones en el valor de las divisas locales
de LATAM y del délar americano con respecto al euro, fundamentalmente el délar americano, y aunque la
Sociedad pueda contar con mecanismos o contratos de cobertura (hedge agreements) sobre el tipo de
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cambio de estas divisas, el Grupo GRENERGY podria sufrir un impacto sustancial negativo en sus actividades,
sus resultados de explotacion y su situacidn financiera.

A pesar de este escenario, el efecto de esta depreciacién en el resultado del Grupo ha estado controlado en
todo momento, manteniéndose por debajo de los limites de riesgo establecidos, permitiendo mitigar el
impacto de forma significativa.

Asimismo, la diversificacion del Grupo en las diferentes geografias y el elevado peso del negocio en divisas
fuertes como el euro y el ddélar estadounidense es un mitigante relevante para la estabilidad de los
resultados del Grupo.

Sia 31 de diciembre de 2024 el euro se hubiera devaluado/revaluado un 10% respecto a todas las monedas
funcionales distintas del euro manteniéndose el resto de las variables constantes, el patrimonio neto
hubiera sido superior/inferior en 34.107 / (27.905) miles de euros (superior/inferior en 12.070 / (13.280)
miles de euros a 31 de diciembre de 2023) por el efecto de los patrimonios aportados por las sociedades
dependientes que actlan con otra moneda funcional distinta a euros.

Si el tipo de cambio medio del euro durante el ejercicio 2024 se hubiera devaluado/revaluado un 10%
respecto a todas las monedas funcionales distintas del euro manteniéndose el resto de las variables
constantes, el resultado antes de impuestos del periodo hubiera sido inferior/superior en (3.822) / 3.127
miles de euros (inferior/superior en 117 / (143) miles de euros a 31 de diciembre de 2023) principalmente
por el resultado de la conversidn a euros de la cuenta de resultados.

4.1.3.6. Riesgo de tipo de interés

Las variaciones de los tipos de interés variable (e.g. EURIBOR o el secured overnight financing rate (SOFR)
administrado por la Federal Reserve Bank of New York) modifican los flujos futuros de los activos y pasivos
referenciados a dichos tipos, en particular del endeudamiento financiero a corto y largo plazo. El objetivo
de la politica de gestion del riesgo de tipo de interés por parte del Grupo GRENERGY es alcanzar un equilibrio
en la estructura de la deuda financiera con el objetivo de reducir en la medida de lo posible el coste
financiero de la deuda. Si futuras financiaciones fueran referenciadas a tipo variable o se encarecieran los
tipos fijos de interés como consecuencia de una subida de los tipos de interés de referencia (EURIBOR o
LIBOR), ello podria provocar un impacto sustancial negativo en las actividades, los resultados o la situacién
financiera del Grupo GRENERGY.

Una parte significativa del endeudamiento financiero del Grupo (e.g. préstamos y pdlizas de circulante)
devenga intereses a tipos fijos, y por lo que se refiere a las financiaciones estructuradas como “Project
Finance” de las filiales, los contratos de financiacion se referencian a tipos de interés fijos o, en caso de
referenciarse a tipos de interés variables, permiten que la SPV sustituya el tipo variable por tasas de
intereses fijas en cada solicitud de desembolso.

Si durante los ejercicios 2024 y 2023 la media de los tipos de interés variables de los recursos ajenos,
hubieran sido 10 puntos basicos inferiores/superiores, manteniéndose constantes el resto de las variables,
el resultado después de impuestos del periodo correspondiente no hubiera sufrido variaciones significativas
dado que la mayor parte de los recursos ajenos del grupo estan referenciados a un tipo de interés fijo. Es
por esto por lo que el Grupo considera que no existe un elevado riesgo de tipo de interés.

En fecha 5 de junio de 2025, el Consejo de Gobierno del BCE decidié bajar 25 puntos basicos sus tres tipos
de interés oficiales. En particular, la decisidn de reducir el tipo de interés aplicable a la facilidad de depdsito
se basa en su evaluacién actualizada de las perspectivas de inflacién, de la dinamica de la inflacion
subyacente y de la intensidad de la transmision de la politica monetaria. En consecuencia, los tipos de
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interés aplicables a la facilidad de depésito, a las operaciones principales de financiacién y a la facilidad
marginal de crédito disminuiran hasta el 2,00 %, el 2,15 % y el 2,40 %, respectivamente, con efectos a partir
del 11 de junio de 20253,

El Consejo de Gobierno del BCE sigue manifestando en sus notas de prensa que asegurara que los tipos de
interés oficiales del BCE se fijen en niveles lo suficientemente restrictivos para lograr que la inflacion se
mantenga en el objetivo del 2% a medio plazo y se mantengan en esos niveles el tiempo que sea necesario,
y que seguira aplicando un enfoque dependiente de los datos para determinar el nivel de restriccion y su
duracion apropiados. En particular, sus decisiones sobre los tipos de interés seguiran basandose en su
valoracién de las perspectivas de inflacidn teniendo en cuenta los nuevos datos econdémicos y financieros,
de la dindmica de la inflacidn subyacente y de la intensidad de la transmision de la politica monetaria.

El proceso de desinflacidn sigue avanzando. En términos generales, la inflacién ha seguido evolucionando
en consonancia con lo esperado por nuestros expertos, y las Ultimas proyecciones estan estrechamente
alineadas con las anteriores perspectivas de inflaciéon. Los expertos consideran ahora que la inflacion
general se situard, en promedio, en el 2,0 % en 2025, el 1,6 % en 2026 y el 2,0 % en 2027. Las revisiones a
la baja, en comparacién con las proyecciones de marzo, de 0,3 puntos porcentuales para 2025 y 2026,
reflejan principalmente unos supuestos mas bajos referidos a los precios energéticos y una apreciacién del
euro. De acuerdo con estas proyecciones, la inflacién, excluidos la energia y los alimentos, se situara en
promedio en el 2,4 % en 2025 y el 1,9 % en 2026 y en 2027, practicamente sin variacién desde marzo de
2025.

3 Fuente: https://www.ecb.europa.eu/press/pr/date/2025/html/ecbh.mp250605~3b5f67d007.es.html
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4.2. FACTORES DE RIESGO ESPECIFICOS DE LOS VALORES
4.2.1. Riesgo de mercado

El riesgo de mercado es el riesgo generado por cambios en las condiciones generales del mercado frente a
los de la inversion.

Los Pagarés que se emitan son valores de renta fija a corto plazo y su precio en el mercado estardn
sometidos a posibles fluctuaciones de los precios a los que coticen en el MARF en funcidn, principalmente,
de las condiciones generales del mercado y macroecondémicas, del riesgo de crédito del Grupo, de la
evolucidn de los tipos de interés y de la duracion de la inversion.

Por consiguiente, el Emisor no puede asegurar que los Pagarés vayan a cotizar a un precio de mercado igual
o superior al precio de suscripcién de los mismos.

4.2.2. Riesgo de inflacion y subida de los tipos de interés

Los Pagarés tienen una rentabilidad implicita y se emitiran al tipo de interés acordado entre el Emisor y la
Entidades Colaboradoras o los inversores, segun sea el caso, en el momento de la correspondiente emisién
de Pagarés.

El inversor debe tener en cuenta, ademas de su rentabilidad nominal, su rentabilidad real, entendida como
la rentabilidad nominal ajustada por el nivel de inflacion.

4.2.3. Riesgo de crédito

El Emisor responde del pago de los Pagarés Gnicamente con su patrimonio, sin que dicho pago se encuentre
garantizado ni con garantias personales de cualquiera de las sociedades del Grupo ni con garantias reales
(e.g. hipotecas y prendas). Los Pagarés no gozaran de mas garantia que la derivada de la solvencia
patrimonial del Emisor.

El riesgo de crédito de los Pagarés surge ante la potencial incapacidad del Emisor de cumplir con las
obligaciones establecidas derivadas de los mismos, y consiste en la posible pérdida econédmica que puede
generar el incumplimiento, total o parcial, de esas obligaciones.

4.2.4. Riesgo de variaciones en la calidad crediticia del Emisor. Los Pagarés no serdn objeto de
calificacion crediticia

Con fecha 13 de mayo de 2025, la agencia ETHIFINANCE RATINGS, S.L. (“Ethifinance”) asignd al Emisor una
calificacién crediticia o rating de BBB-, manteniendo la tendencia en “Estable’. Grenergy se posiciona como
un productor de energia independiente en el ambito de las tecnologias renovables (IPP por sus siglas en
inglés). Dentro de su estrategia, la construccién y venta de proyectos a terceros es igualmente un dambito
significativo de la actividad. El rating se mantiene favorecido por una calificacion del sector muy positiva y
que se sustenta en mayor medida en los sélidos fundamentos de la actividad de venta de energia (alta
rentabilidad, perspectiva de crecimiento, y relevantes barreras de entrada). Asimismo, los factores del
posicionamiento competitivo y de la gestidn se presentan favorables dentro del perfil de negocio.

Ethifinance es una agencia de calificacion crediticia registrada en la European Securities Markets Authority
(“ESMA”) de conformidad con el Reglamento (CE) 1060/2009 del Parlamento Europeo y del Consejo, de 16
de septiembre de 2009, sobre las agencias de calificacion crediticia.

No obstante, la calidad crediticia del Emisor se puede ver empeorada como consecuencia de un aumento
del endeudamiento, asi como por un deterioro de las ratios financieras, lo que representaria un
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empeoramiento en la capacidad del Emisor, segun sea el caso, para hacer frente a los compromisos de su
deuda.

Asimismo, debe advertirse que, sin perjuicio de la calificacion crediticia del Emisor o en cada momento, los
Pagarés no serdn objeto de calificacidon crediticia. En caso de que cualquier agencia de calificacion crediticia
asigne una calificacién a los Pagarés, dicha calificacion podria no reflejar el potencial impacto de todos los
factores de riesgo descritos en este Documento Base Informativo y/o de factores de riesgo adicionales que
pudieran afectar al valor de los Pagarés.

4.2.5. Riesgo de liquidez

Es el riesgo de que los inversores no encuentren contrapartida para los Pagarés cuando quieran materializar
la venta de los mismos antes de su vencimiento.

A pesar de que se solicitara la incorporacion al MARF de los Pagarés, el Emisor no puede asegurar que vaya
a producirse una negociacion activa de los mismos en este mercado. Asimismo, el Emisor tampoco puede
anticipar hasta qué punto, el interés de los inversores en el Grupo GRENERGY conllevara el desarrollo de un
mercado de negociacidn activa de los Pagarés o como de liquido seria dicho mercado. En este sentido, se
indica que el Emisor no ha suscrito ningun contrato de liquidez por lo que no hay ninguna entidad obligada
a cotizar precios de compra y venta.

El precio de mercado de los Pagarés puede verse afectado por multiples factores, algunos de los cuales son
ajenos al control del Emisor, tales como: (i) las condiciones econdmicas generales; (ii) cambios en la oferta,
la demanda o el precio de los productos y servicios del Grupo; (iii) las actividades de los competidores; (iv)
los resultados del Grupo o de sus competidores; (v) las percepciones de los inversores sobre el Grupo y su
sector de actividad; (vi) la reaccién del publico general a los comunicados u otros anuncios publicos de
Grupo GRENERGY; y (vii) futuras emisiones de deuda.

Como consecuencia de lo anterior, los inversores podrian no ser capaces de vender sus Pagarés al mismo
precio de emisién o a un precio superior a éste. Adicionalmente, los mercados de valores pueden
experimentar fluctuaciones de precio y volumen que a menudo no estan relacionadas o son
desproporcionadas con el desempefio de una sociedad en particular. Estas fluctuaciones, asi como otros
factores podrian reducir significativamente el precio de mercado de los Pagarés, con independencia del
desempeno de nuestro Grupo.

En caso de que no se desarrolle un mercado activo, los inversores podrian encontrar dificultades para vender
los Pagarés que previamente hubieran adquirido.

4.2.6. Riesgo de divisas

Los Pagarés estaran denominados en euros. En este sentido, aquellos inversores para los que el euro sea una
moneda distinta a su moneda nacional asumen el riesgo adicional de variacién del tipo de cambio. Los
gobiernos o las autoridades monetarias pueden imponer controles en los tipos de cambio que podrian
afectar negativamente a un tipo de cambio aplicable. Los referidos inversores podrian sufrir pérdidas en el
importe invertido si la evolucién del tipo de cambio les resulta desfavorable.

4.2.7. Los Pagarés pueden no ser una inversion adecuada para todo tipo de inversores
Los Pagarés pueden resultar no ser una inversidon adecuada para todo tipo de inversores.

Cada inversor interesado en la adquisicion de Pagarés debe determinar la idoneidad y conveniencia de su
inversién a la luz de sus propias circunstancias. En particular, pero sin limitacién, cada potencial inversor
debe:
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(i) tener suficiente conocimiento y experiencia para poder evaluar correctamente las ventajas e
inconvenientes de invertir en Pagarés y no en otros productos financieros, incluyendo un
adecuado analisis de los riesgos y oportunidades, asi como de su fiscalidad, incluyendo el andlisis
pormenorizado de la informacion contenida en este DBI, en cualquier suplemento que pueda
publicarse en relacién con él mismo, y los anuncios de otra informacion relevante (OIR) que el
Emisor publique en cada momento durante la vida de los Pagarés;

(ii) tener acceso a las herramientas analiticas apropiadas, y el debido conocimiento para el correcto
uso de estas herramientas, para la valoracidn de su inversidn en los Pagarés en el contexto de la
situacidn financiera que sea particular a dicho potencial inversor, y el impacto que esta inversion
en Pagarés puede tener en el conjunto de su portfolio de inversiones;

(iii) tener suficientes recursos financieros y liquidez para soportar todos los riesgos derivados de una
inversidn en los Pagarés, incluyendo las fechas de repago de principal e intereses, o las posibles
diferencias en divisas si el inversor tiene necesidades financieras denominadas en una moneda
distinta al euro;

(iv) entender a fondo los términos comerciales, financieros, legales y fiscales de los Pagarés, y estar
familiarizado con las férmulas que determinan el importe efectivo de cada Pagaré (segun se
detallan en el apartado 8.11 de este DBI) frente a las férmulas financieras que determinan las
rentabilidades de otros productos financieros; y

(v) ser capaz de evaluar (bien por si mismo, bien con la ayuda de los asesores financieros, legales y
de otro tipo que cada potencial inversor estime oportuno) los potenciales escenarios econdmicos,
de tipo de interés y cualesquiera otros factores que pueden afectar su inversién y su habilidad de
soportar los riesgos que puedan llegar a materializarse.

4.2.8. Los Pagarés emitidos como “pagarés verdes” pueden no ser una inversion adecuada para todos
los inversores que busquen exposicion a activos verdes

Como parte del Grenergy Green Finance Framework elaborado por la Sociedad en agosto de 2021 y que ha
sido verificado por una opinién de segunda parte de Sustainalytics, el Emisor ha establecido el Programa
con el propésito principal de emitir pagarés que puedan ser calificados como “pagarés verdes”.

Aunque el Emisor puede declarar en el momento de realizar cada una de las emisiones al amparo del
Programa su intencién de utilizar los ingresos netos obtenidos de los Pagarés emitidos bajo dicha emisidn
de una manera determinada de acuerdo con las directrices y criterios establecidos en el Grenergy Green
Finance Framework, no constituiria ningin evento de incumplimiento o de terminacion anticipada de los
Pagarés si el Emisor no cumple con dicha intencién.

Ademas, ni el Emisor, ni el Lead Arranger, ni ninguna de las Entidades Colaboradoras ofrecen ninguna

garantia de que el uso de dichos ingresos para los fines previstos en el Grenergy Green Finance Framework

vaya a satisfacer, total o parcialmente, cualquier expectativa presente o futura que un inversor en los
n.n

Pagarés pueda tener en relacidn con cualquier criterio o directriz de inversion "verde", "medioambiental",
"sostenible" o cualquier otro similar que deba cumplir un inversor concreto o sus inversiones.
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En este sentido, aunque existen iniciativas regulatorias como la taxonomia europea de actividades
sostenibles promovida por la Comision Europea*, no existe un consenso en el mercado en cuanto al
significado de qué es un proyecto “verde” o cudles son las caracteristicas particulares que se requieren para
que un proyecto concreto se defina como un “proyecto verde” o términos similares que se utilizan
actualmente en los mercados financieros, por lo que ni el Emisor, ni el Lead Arranger ni ninguna de las
Entidades Colaboradoras pueden dar ninguna garantia a cualquier posible inversor de que cualquiera de los
propésitos para los que el Emisor pretende utilizar los ingresos obtenidos de cada emisiéon de Pagarés
cumplirdn con cualquiera o todas las expectativas que un inversor particular pueda tener en relaciéon con

"verde", "sostenible" o cualquier término similar.
4.2.9. Compensacion y liquidacion de los Pagarés

Los Pagarés estaran representados mediante anotaciones en cuenta, correspondiendo a IBERCLEAR y a sus
entidades participantes la llevanza de su registro contable. La compensacién y liquidacion de los Pagarés,
asi como el reembolso de su principal se llevardn a cabo a través de IBERCLEAR, por lo que los titulares de
los Pagarés dependerdn del funcionamiento de los sistemas de IBERCLEAR.

La titularidad de los Pagarés se acreditara mediante anotaciones en cuenta, y cada persona inscrita como
titular de los Pagarés en el Registro Central gestionado por IBERCLEAR y en los registros mantenidos por los
miembros de IBERCLEAR, sera considerada, salvo que la legislacién espafola disponga lo contrario, titular
del importe principal de los Pagarés inscritos en los mismos.

El Emisor cumplird con su obligacién de pago realizando los pagos a través de IBERCLEAR y sus entidades
participantes. En este sentido, los titulares de los Pagarés dependeran de los procedimientos de IBERCLEAR
y de sus entidades participantes para recibir los correspondientes pagos. El Emisor no es responsable de los
registros relativos a los titulares de los Pagarés, ni de los pagos que, de conformidad con los mismos se
realicen en relacion con los Pagarés.

4.2.10. Orden de prelacion

De acuerdo con la clasificacién y orden de prelacion de créditos establecidos en el Real Decreto Legislativo
1/2020, de 5 de mayo, por el que se aprueba el texto refundido de la Ley Concursal, en su redaccion vigente,
incluyendo la reforma operada por la Ley 16/2022, de 5 de septiembre, de reforma del texto refundido de
la Ley Concursal, en vigor desde el 26 de septiembre de 2022 (la “Ley Concursal”), en caso de concurso del
Emisor, los créditos que tengan los inversores en virtud de los Pagarés se situarian por detras de los créditos
privilegiados y por delante de los subordinados (salvo que pudieran ser calificados como tales conforme a
lo previsto en el articulo 281.1 de la Ley Concursal).

Conforme al articulo 281.1 de la Ley Concursal, se consideraran como créditos subordinados, entre otros,
los siguientes:

(i) los créditos que, habiendo sido comunicados tardiamente, sean incluidos por la administracidn
concursal en la lista de acreedores, asi como los que, no habiendo sido comunicados, o habiéndolo
sido de forma tardia, sean incluidos en dicha lista por comunicaciones posteriores o por el juez al
resolver sobre la impugnacién de ésta;

4 Fuente: https://finance.ec.europa.eu/sustainable-finance/tools-and-standards/eu-taxonomy-sustainable-
activities _en#:~:text=%E2%80%9CEU%20taxonomy%E2%80%9D.-
What%20is%20the%20EU%20taxonomy%3F,implement%20the%20European%20green%20deal
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(ii) los créditos por recargos e intereses de cualquier clase, incluidos los moratorios, salvo los
correspondientes a créditos con garantia real hasta donde alcance la respectiva garantia; y

(iii) Los créditos de que fuera titular alguna de las personas especialmente relacionadas con el deudor a
las que se refiere los articulos 282, 283 y 284 de la Ley Concursal.

En este sentido, debe advertirse por cada inversor que el Emisor puede incurrir durante la vigencia de los
Pagarés endeudamiento financiero adicional que, dependiendo de los requisitos de los acreedores
proveedores de dicho endeudamiento para que nuestro Grupo obtenga las mejores condiciones
financieras, puede requerir la constitucidn de ciertas garantias reales (por ejemplo, prendas de acciones o
participaciones sociales sobre filiales del Grupo), sin que la emisidn de los Pagarés bajo este Programa
implique ninguna limitacién o prohibicién de otorgar garantias reales (negative pledge) por parte del Emisor
o cualquiera de las sociedades de nuestro Grupo, en cuyo caso dichos acreedores tendrian un rango
privilegiado por el valor razonable del bien o del derecho sobre el que se hubiere constituido la garantia
como limite del privilegio especial del crédito garantizado, de conformidad con los articulos 272 y 273 de la
Ley Concursal.

Asimismo, en el supuesto de liquidacién, disolucién, administracidn, reorganizacién, concurso o cualquier
otro supuesto de insolvencia de una determinada filial del Grupo conformidad con la jurisdiccidn aplicable,
los Pagarés estardn, desde un punto de vista estructural, subordinados respecto a cualquier otro
endeudamiento con garantias de dicha filial del Grupo. En cualquiera de estos supuestos, la filial del Grupo
en cuestion pagaria a los tenedores de su deuda y a sus acreedores comerciales antes de que pudieran
repartir cualquiera de sus activos al Emisor como accionista de dicha filial.

4.2.11. Riesgos relacionados con MIFID y MIFIR

El nuevo marco europeo regulatorio derivado de MIFID Il y del Reglamento 600/2014/UE del Parlamento
Europeo y del Consejo de 15 de mayo de 2014 relativo a los mercados de instrumentos financieros y por el
que se modifica el Reglamento 648/2012/UE (“MIFIR”) no ha sido todavia totalmente implementado, sin
perjuicio de la ya existencia de diferentes reglamentos y directivas delegados.

Aunque la normativa MIFID Il y MIFIR se encuentra en vigor desde el pasado 3 de enero de 2018 y algunos
participantes de los mercados de valores como MARF e IBERCLEAR se han adaptado ya a estos cambios
regulatorios, otros participantes de los mercados de valores pueden estar todavia en proceso de adaptacion
a los mismos. La adaptacidn a los mismos podria suponer mayores costes de transaccion para potenciales
inversores de los Pagarés o cambios en la cotizacién de los mismos. Ademas, de acuerdo con lo anterior, los
potencialesinversores en los Pagarés deberan realizar su propio analisis sobre los riesgos y costes que MIFID
Il'y MIFIR o sus futuros estandares técnicos puedan suponer para una inversién en Pagarés.

[resto de pdgina intencionadamente en blanco; sigue seccion 5]
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5. INFORMACION SOBRE EL EMISOR

5.1. Informacion general del Emisor
La denominaciéon completa del Emisor es GRENERGY RENOVABLES, S.A.
Su domicilio social estéa situado en Madrid, C/ Rafael Boti, nimero 26.

El Emisor fue constituida inicialmente como sociedad de responsabilidad limitada, el 2 de julio de 2007, en
virtud de escritura publica otorgada ante el Notario de Madrid D. Rafael Monjo Carrio, con el numero 1.954
de su protocolo e inscrita en el Registro Mercantil de Madrid, al Tomo 24.430, Folio 112, Seccién 82, HM-
439.423. Fue transformada a sociedad anénima en virtud de escritura de 22 de mayo de 2015 ante el Notario
de Madrid D. Martin Maria Recarte Casanova, con el nimero 1.336 de su protocolo y asimismo inscrita en
el Registro Mercantil de Madrid.

El nimero de identificacion fiscal del Emisor es A-85130821, y su ldentificador de Entidad Juridica (LEI, por
sus siglas en inglés) es el 959800M1FVPL5BMW3R13.

Las cuentas anuales individuales y consolidadas auditadas del Grupo GRENERGY correspondientes a cada
ejercicio, asi como los correspondientes informes de gestidn y de auditoria, han sido presentadas a depdsito
en el Registro Mercantil de Madrid dentro de los plazos legalmente establecidos, y publicadas asimismo en
la pagina web corporativa y en la pagina web de la CNMV:

http://grenergy.eu/es/inversores

http://www.chnmv.es

Se adjuntan como Anexo 2 y Anexo 3 de este Documento Base Informativo las cuentas anuales individuales
y consolidadas de la Sociedad correspondientes a los ejercicios cerrados a 31 de diciembre de 2023 y 2024,
respectivamente y que han sido auditadas y no presentan salvedades.

5.2. Objeto social del Emisor

El objeto social y los sectores en los que el Grupo GRENERGY desarrolla su actividad son los siguientes:
* lapromociény comercializacién de instalaciones de aprovechamiento energético;

* la produccidn de energia eléctrica y cualquier actividad complementaria; y

* lagestion y explotacidn de instalaciones de aprovechamiento energético.

5.3. Accionistas principales y estructura accionarial

El capital social de la Sociedad en la fecha de este Documento Base Informativo es de un importe de DIEZ
MILLONES DOS MIL NOVECIENTOS SEIS EUROS CON VEINTE CENTIMOS (10.002.906,20 euros), dividido en
28.579.732 acciones iguales de 0,35 euros de valor nominal, cada una de ellas, numeradas del 1 al
28.579.732, ambas inclusive. El capital estd integramente suscrito y desembolsado.

A fecha de este Documento Base Informativo, el Unico accionista con una participacion accionarial directa
superior al 10% del capital social de la Sociedad es Daruan Group Holding, S.L. (“Daruan”). D. David Ruiz de
Andrés quien ocupa la posicion de Presidente del Consejo del Emisor y Consejero Delegado, es titular, a
través de Daruan, integramente participada por él, del 50.01% del capital social y del 66.46% de los derechos
de voto del Emisor.
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A fecha de este Documento Base Informativo y segun los ultimos datos publicados por el Emisor en la CNMV,
los accionistas con participaciones significativas en la Sociedad (incluyendo miembros del equipo directivo
con una posicion superior al 1% del capital social) son NATIONALE-NEDERLANDEN OTWARTY FUNDUSZ
EMERYTALNY con una participacion del 4,30% del capital social y del 2,86% de los derechos de voto del
Emisor y MONETA ASSET MANAGEMENT con una participacion del 4,81% del capital social y del 3,20% de
los derechos de voto del Emisor.

Asimismo, a fecha de este Documento Base Informativo, la Sociedad es titular de acciones en autocartera
representativas del 1,35% de los derechos de voto en la Sociedad, que fueron adquiridas con la finalidad de
(i) atender las obligaciones derivadas de ciertos contratos de liquidez, y (ii) atender a distintos planes de
incentivos aprobados por la Sociedad para consejeros, directivos, empleados y colaboradores claves del
Grupo y publicados en la CNMV por los correspondientes comunicaciones de informacién privilegiada y de
otra informacion relevante (OIR).

5.4. Organos de administracién y gestion

Los miembros del consejo de administracién de la Sociedad a la fecha de este Documento Base Informativo
son los siguientes:

Nombre Cargo Caracter Accionista que Fecha ultimo Fecha
propuso su nombramiento | expiracion
nombramiento o reeleccién
en su caso
D. David Ruiz de Presidente, Ejecutivo -- 24/04/2023 | 24/04/2027
Andrés Consejeroy
consejero
Delegado
D. Antonio Francisco | Consejero Dominical Daruan Group 24/04/2023 | 24/04/2027
Jiménez Alarcon Holding, S.L.
D. Florentino Consejeroy Dominical Daruan Group 24/04/2023 | 24/04/2027
Vivancos Gasset Vicepresidente Holding, S.L.
Dfia. Ana Peralta Consejera Independiente | -- 07/05/2024 | 07/05/2027
Moreno
D. Nicolds Consejero Independiente | -- 07/05/2024 | 07/05/2027
Bergareche Mendoza
Dfia. Maria del Rocio | Consejera Independiente | -- 24/04/2023 | 24/04/2027
Hortigliela Esturillo
Diia. Maria Merry Consejera Dominical Daruan Group 29/04/2025 29/04/2028
del Val Mariategui Holding, S.L.
Diia. Ana Plaza Consejera Independiente | -- 07/05/2024 07/05/2027
Arregui
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Por otro lado, el Emisor cuenta con un equipo directivo con un alto perfil técnico y notable experiencia en
energias renovables y multinacionales, pudiendo destacarse las siguientes personas del equipo de alta
direccion de conformidad con la nueva estructura organizacional aprobada el 30 de diciembre de 2021:

(i)

(ii)
(i)
(iv)
(v)
(vi)

David Ruiz de Andrés es el Presidente del Consejo del Emisor y Consejero Delegado.
Emi Takehara es la Directora Financiera (CFO) del Grupo.

Mercedes Espaiiol Soriano es la Directora de Desarrollo y M&A.

Daniel Lozano Herrera es el Director de Estrategia y Mercado de Capitales.

Alvaro Ruiz Ruiz es el Director del Area Legal.

Luis Rivas Alvarez es el Director de Recursos Humanos y Director de Digital e Innovacién.

[resto de pdgina intencionadamente en blanco; sigue seccion 6]
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6. ASESOR REGISTRADO DEL MARF

NORGESTION, S.A. es una sociedad andnima con domicilio social en Avenida de La Libertad 17, 20004, San
Sebastian, provista del C.I.F n2 A-20038022 y de Identificador de Entidad Juridica (LEI, por sus siglas en inglés)
n2 959800EV4ZK3YDYBTYO5, debidamente inscrita en el Registro Mercantil de Guiptzcoa al tomo 1.114, folio
191, hoja SS-2506, inscripcion 12, y en el Registro de Asesores Registrados segun la Instruccién Operativa
2/2019 de 24 de abril (“NORGESTION”").

NORGESTION fue admitida como asesor registrado del MARF en virtud de la Instruccién Operativa 2/2019,
de 24 de abril, de acuerdo a la seccién 2 de la Circular 2/2025, de 16 de julio, sobre Asesores Registrados del
Mercado Alternativo de Renta Fija (la “Circular 2/2025”), en el Reglamento del MARF de 30 de mayo de
2018 (el “Reglamento MARF”) y en la legislacidon vigente.

NORGESTION ha sido designado como asesor registrado del Emisor para el Programa (en esta condicién, el
“Asesor Registrado”), y se ha comprometido a cumplir con las obligaciones previstas en la seccién 5 de la
Circular 2/2025, en el Reglamento MARF y en la legislacién vigente.

7. PERSONA RESPONSABLE DEL CONTENIDO DEL DOCUMENTO INFORMATIVO DE
INCORPORACION

D. David Ruiz de Andrés, en nombre y representacién de GRENERGY RENOVABLES, S.A. (en este documento,
indistintamente, “GRENERGY”, la “Sociedad” o el “Emisor” y, conjuntamente con las sociedades que forman
parte de su grupo a efectos de la normativa mercantil, el “Grupo GRENERGY” o el “Grupo”), en su calidad
de Consejero Delegado del Consejo del Emisor, asume la responsabilidad de la totalidad del contenido de
este Documento Base Informativo, conforme a los acuerdos del Consejo de Administracion aprobados en su
reunion de fecha 21 de mayo de 2025 y elevados a publico mediante escritura otorgada en fecha 26 de mayo
de 2025 ante el Notario de Madrid D. Ignacio Gil-Antufiano Vizcaino con nimero 2.556 de orden de su
protocolo.

D. David Ruiz de Andrés asegura que, tras comportarse con una diligencia razonable para garantizar que asi
es, la informacién contenida en este Documento Base Informativo es, segin su conocimiento, conforme a
los hechos y no incurre en ninguna omision que pudiera afectar a su contenido de forma significativa.

[resto de pdgina intencionadamente en blanco; sigue seccion 8]
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8. TERMINOS Y CONDICIONES DEL PROGRAMA

8.1. Denominacion completa de la emision de Valores

Programa de Pagarés Verdes GRENERGY RENOVABLES 2025.

8.2. Saldo vivo maximo

El importe maximo del programa de Pagarés es de doscientos millones de euros (200.000.000.-€) nominales
(el “Programa de Pagarés” o el “Programa”).

Este importe se entiende como el saldo vivo nominal mdximo que puede alcanzar en cada momento la suma
del nominal de los Pagarés en circulacion (esto es, emitidos y no vencidos) que se emitan bajo el Programa
de Pagarés y que se incorporen al MARF al amparo de este Documento Base Informativo.

8.3. Descripcion del tipo y la clase de los Valores. Nominal unitario

Los Pagarés son valores con rentabilidad implicita que representan una deuda para el Emisor, devengan
intereses y son reembolsables por su nominal al vencimiento.

Para cada emisidn de Pagarés con la misma fecha de vencimiento se asignard un mismo cédigo ISIN. La fecha
de emision de los Pagarés se indicard en las certificaciones complementarias correspondientes a cada
emision de Pagarés.

Cada Pagaré tendrd un valor nominal de cien mil euros (100.000.-€), por lo que el nimero maximo de
Pagarés vivos en cada momento no podra exceder de dos mil (2.000).

8.4. Legislacion aplicable y jurisdiccion de los Valores

Los Pagarés se emiten de conformidad con la legislacion espafiola que resulte aplicable al Emisor o a los
Pagarés como valores negociables.

En particular, los Pagarés se emiten de conformidad con la LMVSI y el Real Decreto Legislativo 1/2010, de 2
dejulio, por el que se aprueba el texto refundido de la Ley de Sociedades de Capital (la “LSC”), en su redaccion
vigente y de acuerdo con sus respectivas normativas de desarrollo o concordantes.

Este Documento Base Informativo es el requerido por la Circular 1/2025.

Los juzgados y tribunales de la ciudad de Madrid tendran jurisdiccion exclusiva para el conocimiento de
cualquier cuestién, disputa, procedimiento, litigio, conflicto o acciéon de cualquier naturaleza que pueda
surgir en la interpretacion o cumplimiento de este Documento Base Informativo y del resto de documentos
en virtud de los cuales se emitan y suscriban los Pagarés.

8.5. Representacion mediante anotaciones en cuenta

Los Pagarés a emitir al amparo de este Programa de Pagarés estaran representados por anotaciones en
cuenta, tal y como estd previsto por los mecanismos de negociacidon en el MARF en el que se solicitara su
incorporacién, siendo IBERCLEAR con domicilio en Madrid, Plaza de la Lealtad, 1, junto con sus entidades
participantes, la encargada de su registro contable, de acuerdo con lo dispuesto en el articulo 8.3 de la LMVSI
y en el Real Decreto 814/2023, de 8 de noviembre, sobre instrumentos financieros, admisidn a negociacidn,
registro de valores negociables e infraestructuras de mercado.
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Los inversores que no dispongan de cuentas abiertas en IBERCLEAR, podran participar en los Pagarés a través
de cuentas puente en Euroclear Bank, S.A./N.V. (Euroclear) and Clearstream Banking, Société Anonyme,
Luxembourg (Clearstream) (en su caso).

8.6. Divisa de las Emisiones

Los Pagarés emitidos al amparo de este Programa de Pagarés estaran denominados en Euros.

8.7. Clasificacion de los Pagarés. Orden de prelacion

Ninguna de las emisiones de Pagarés realizadas por el Emisor al amparo del Programa tendra garantias reales
o garantias personales de terceros. En consecuencia, el capital y los intereses de los Valores estaran
garantizados por el patrimonio total del Emisor.

De acuerdo con la clasificacién y orden de prelacion de créditos establecidos en la Ley Concursal, en caso de
concurso del Emisor, los créditos que tengan los titulares de los Pagarés tendran, con caracter general, la
clasificacion de créditos ordinarios (acreedores comunes) y estaran situados por detras de los acreedores
privilegiados, en el mismo nivel que el resto de los acreedores comunes y por delante de los acreedores
subordinados (salvo que pudieran ser calificados como tales conforme a lo previsto en el articulo 281 de la
Ley Concursal) y no gozaran de preferencia entre ellos.

8.8. Estructuracion de los Pagarés que se emitan al amparo del Programa como “pagarés verdes”

El Emisor ha estructurado los Pagarés que se emitan al amparo del Programa para que puedan tener la
consideracién de “instrumento verde” de conformidad con el “Grenergy Green Finance Framework”
elaborado por la Sociedad en agosto de 2021 (tal y como sea modificado o suplementado en cada momento,
el “Marco de Grenergy para Financiacion Verde”) bajo el cual el Emisor emita bonos y pagarés de
conformidad con los Green Bond Principles (GBP) y suscriba contratos de financiacién de conformidad con
los Green Loan Principles (GLP) cuyos fondos se destinen a financiar o refinanciar, total o parcialmente,
proyectos existentes o futuros con los que se espere incrementar la cuota de energias renovables dentro del
pool eléctrico, para lo cual el Emisor ha obtenido con fecha 26 de agosto de 2021 una opinidn de experto
(second party opinion) de Sustainalytics, una firma profesional perteneciente al grupo Morningstar y una de
las empresas lideres a nivel mundial en proporcionar servicios ASG (ambiental, social y gobierno corporativo)
(“Sustainalytics”) confirmando que el Marco de Grenergy para Financiacion Verde es creible y generador de
un impacto positivo, y alineado con los cuatro principios fundamentales que componen los GBP y los GLP:
uso de fondos (use of proceeds), proceso de evaluacién y seleccion de proyectos (project
evaluation/selection), gestion de los fondos (management of proceeds) y emisién de informes (reporting).

En particular, la second party opinion emitida por Sustainalytics de 26 de agosto de 2021 a la que se acaba
de hacer referencia confirma el cumplimiento del Marco de Grenergy para Financiacién Verde con los
“Principios de Bonos Verdes” (Green Bond Principles en su denominacién original en inglés) publicados por
la International Capital Markets Association (ICMA) a la fecha de este Documento Base Informativo, y en
concreto, certifica que cualesquiera bonos y/o pagarés que emita la Sociedad bajo el Marco de Grenergy
para Financiacion Verde tienen la consideracion de “instrumentos de financiacién verde” por cumplir con los
cuatro principios fundamentales de los GBP:

(i) Uso de fondos (use of proceeds): el Emisor tiene la intencién de emplear los fondos obtenidos bajo
las emisiones de los Pagarés para financiar proyectos que caen bajo una Unica categoria, la de
Energia Renovable (Renewable Energy), haciendo constar expresamente Sustainalytics el impacto
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positivo de expandir la capacidad de generacién de energia mediante fuentes de energia renovable
y considerando que las inversiones elegibles contribuirdn a seguir avanzando en los Objetivos de
Desarrollo Sostenible de las Naciones Unidad (UN Sustainable Development Goals o,
abreviadamente, “SDG”), y en particular, pero sin limitacion, el Objetivo 7 (SDG 7) de “Garantizar el
acceso a una energia asequible, sequra, sostenible y moderna”.

(ii) Proceso de evaluacién y seleccién de proyectos (project evaluation/selection): los procedimientos
internos implementados por el Emisor para evaluar y seleccionar proyectos estan gestionados por
un Comité de Direccion compuesto del Consejero Delegado, el Director Financiero, la Directora de
Desarrollo y M&A, el Director de Inversiones y el Director del Area Legal. Los procedimientos de
evaluacion y mitigacidn de riesgos del Emisor se aplican a todas las decisiones de asignacion de
fondos bajo el Marco de Grenergy para Financiacion Verde, y Sustainalytics considera que estos
procedimientos de gestion de riesgos medioambientales y sociales son adecuados y alineados con
las expectativas y mejores prdcticas de mercado.

(iii) Gestion de los fondos (management of proceeds): los fondos que obtenga el Emisor de la emisidn
de instrumentos de financiacion verde, incluidos los Pagarés, se depositaran en una cuenta bancaria
separada y gestionada por el equipo de tesoreria, con la supervisién del Director Financiero de
nuestro Grupo, y hasta el momento en que se proceda a asignar esos fondos en su integridad a
proyectos renovables, dichos fondos podran ser invertidos de forma temporal en el portfolio de
instrumentos de liquidez de nuestro Grupo, en la forma de caja o de instrumentos equivalentes de
caja, y que esto se encuentra alineado también con las mejores practicas de mercado.

(iv) Emision de informes (reporting): el Emisor tiene la intencién de realizar informes sobre la
asignacion de los fondos y su impacto, que se publicardn en su pagina web de forma anual en un
Informe de Sostenibilidad de GRENERGY, que proporcionara detalles sobre la asignacidon de fondos
a proyectos de energias renovables incluyendo las cantidades totales de inversiones y gastos en
proyectos de energia renovable, las cantidades o porcentajes empleados para financiar necesidades
generales corporativas y operaciones de M&A, asi como el saldo de los fondos pendientes de utilizar,
y GRENERGY se ha comprometido en informar sobre ciertas mediciones sobre el grado de impacto
(impact metrics), confirmando Sustainalytics que estos procedimientos de asignacién de fondos y de
informes sobre el grado de impacto de los proyectos financiados bajo el Marco de Grenergy para
Financiacidn Verde se ajustan a las mejores practicas de mercado.

Para mas detalles sobre en qué consisten los “Principios de Bonos Verdes” (Green Bond Principles), se
recomienda la lectura del documento de Manual de Guia (Guidance Handbook) y Preguntas y Respuestas
(Q&A) disponible en la pagina web de ICMA:

Principios de los Bonos Verdes » ICMA (icmagroup.org)

Al emitir bonos y/o pagarés verdes, los emisores lanzan una sefial respecto a su compromiso para actuar
sobre las cuestiones medioambientales, tanto interna como externamente, mediante la financiacién de
proyectos con claros beneficios medioambientales. También pueden lograr una mayor diversificacién de su
base inversora, lo que puede significar un incremento potencial de la demanda con las ventajas adicionales
que ello conlleva.

El Emisor adquiere el compromiso de mantener las condiciones que le otorgan a los Pagarés la denominacion
de la calificacidn que corresponda. Asimismo, cualquier modificacién que se produzca en la documentacidn
gue soporta dicha calificacién, serd, en su caso, comunicado al MARF mediante la publicacién de otra
informacion relevante (OIR) en la pagina web del MARF.
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8.9. Descripcion de los derechos vinculados a los Valores y procedimiento para el ejercicio de los
mismos. Método y plazos para el pago de los Valores y para la entrega de los mismos

Conforme a la legislacidon vigente, los Pagarés emitidos al amparo de este Programa careceran para el
inversor que los adquiera de cualquier derecho politico presente o futuro sobre el Emisor.

Los derechos econémicos y financieros para el inversor asociados a la adquisicion y tenencia de los Pagarés
serdan los derivados de las condiciones de tipo de interés, rendimientos y precios de amortizacién con que se
emitan y que se encuentran en los apartados 8.11 y 8.13 siguientes.

La fecha de desembolso de los Pagarés emitidos coincidird con la fecha de emisidn de los mismos y su valor
efectivo serd abonado al Emisor por cada una de las Entidades Colaboradoras (conforme este término se
encuentra definido en el apartado 8.12 siguiente) o por los inversores, segln el caso, a través del Agente de
Pagos (conforme este término se encuentra definido en el apartado 8.12 siguiente), en su condicion de
agente de pagos, en la cuenta que el Emisor indique en cada fecha de emisidn.

En todos los casos, cada una de las Entidades Colaboradoras o el Emisor, segln sea el caso, expedira un
certificado de adquisicién, nominativo y no negociable. Dicho documento acreditara provisionalmente la
suscripcion de los Pagarés por cada inversor hasta que se practique la oportuna anotacién en cuenta, que
otorgara a su titular el derecho a solicitar el pertinente certificado de legitimacidn.

Igualmente, el Emisor comunicard el desembolso, mediante el correspondiente certificado, tanto a MARF
como a IBERCLEAR.

8.10. Fecha de emision. Plazo de vigencia del Programa

La vigencia del Programa de Pagarés es de un (1) afio a partir de la fecha de incorporacion de este
Documento Base Informativo por parte del MARF.

Al tratarse de un Programa de Pagarés de tipo continuo, los Valores podran emitirse, suscribirse e
incorporarse al MARF cualquier dia durante la vigencia del mismo. No obstante lo anterior, el Emisor se
reserva la posibilidad de no emitir nuevos Valores cuando lo estime oportuno, de acuerdo con las
necesidades de tesoreria del Emisor o porque encuentre condiciones de financiacion mas ventajosas.

En las certificaciones complementarias de cada emision al amparo del Programa se establecerd la fecha de
emision y la fecha de desembolso de los Pagarés. La fecha de emisién, desembolso e incorporacion de los
Pagarés no podra ser posterior a la fecha de expiracidon de este Documento Base Informativo.

8.11. Tipo de interés nominal. Indicacion del rendimiento y método de calculo
El tipo de interés nominal anual de los Pagarés se fijara en cada emision.

Los Pagarés se emitiran al tipo de interés acordado entre el Emisor y cada una de las Entidades Colaboradoras
(seguin este término se define en el apartado 8.12 siguiente) o los inversores, segun el caso. El rendimiento
quedara implicito en el nominal del Pagaré que se rembolsara en la fecha de su vencimiento.

El tipo de interés al que las Entidades Colaboradoras transmitan estos Pagarés a terceros sera el que
libremente se acuerde con los inversores interesados.

Los Pagarés, al ser valores que tienen una rentabilidad implicita, el importe efectivo a desembolsar por cada
inversor variara de acuerdo con el tipo de interés de emisién y plazo acordados.

Asi, el importe efectivo de cada Pagaré se puede calcular aplicando las siguientes férmulas:
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® Cuando el plazo de emisién sea inferior o igual a 365 dias:

N

Ezﬁ—
1+i —
" 365

® Cuando el plazo de emisidn sea superior a 365 dias:

N

£= [1 + it]d,r'aﬁs

Siendo:

N= importe nominal del Pagaré; E =
importe efectivo del Pagaré;

d = nimero de dias del periodo, hasta el vencimiento; y in =
tipo de interés nominal, expresado en tanto por uno.

Se incluye una tabla de ayuda para el inversor donde se especifican las tablas de valores efectivos para
distintos tipos de interés y plazos de amortizacién, incluyendo ademds una columna donde se puede
observar la variacion del valor efectivo del Pagaré al aumentar en diez

(10) dias el plazo del mismo®.

5 La base de célculo utilizada para cada una de las emisiones de pagarés de la tabla siguiente es Act/365. Dado que para
cada emisién de pagarés la base de célculo podra ser Act/360 o Act/365, si la base es Act/360, la tabla podria variar.
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VALOR EFECTIVO DE UN PAGARE DE 100.000 EUROS NOMINALES

(Plazo inferior al ano)

7 DIAS 14 DIAS 30 DIAS 60 DIAS
Tipo Nominal S“':;:i‘;"m TIRTAE  +10 dias Sul;: :i“;i'or TIR/TAE  +10 dias Su'; :::'::mr TIRITAE  +10 dias Su':;.“;';or TIRITAE  +10 dias
(%) (enros) (%) (euros) (enros) (%) (euros) (enros) (o) (euros) (euros) (%) (euros)
0,25% 99.995 21 0,25% 6,85 99.990.41 0,25% -6,85 99.979 46 0,25% -6,85 9995892 0,25% 6,84
0,50% 99.990,41 0,50% -13,69 99 980,83 0,50% -13,69 99.958 92 0,50% -13,69 9991788 0,50% -13,67
0,75% 99.985 62 0,75% 20,54 99.971,24 0,75% 20,53 99,938 39 1,62% -20,52 99 876,86 0,75% -20,49
1,00% 99.980,83 1,00% -27,38 99.961 66 1,00% 2737 99.917 88 2,17% 27,34 99 835 89 1,00% 2730
1,25% 99.976,03 1,26% 3422 99 952,08 1,26% -34.20 99,897 37 2,71% 34,16 99.794,94 1,26% -34,09
1,50% 9997124 1,51% -41,06 99 942,50 1,51% 41,03 99 876,86 3,26% 40,98 99.754,03 1,51% -40,88
1,75% 99 966,45 1,77% -47,89 99.932,92 1,76% 47,86 99 856,37 3,82% 47,78 99.713,15 1,76% 47,65
2,00% 99961 66 2,02% 54,72 99,923 35 2,02% -54,68 99 835 89 4,38% -54,58 9967231 2,02% -54.41
2,25% 99956,87 2,28% -61,55 99.913,77 227% -61,50 99 81541 4,93% 61,38 99 631,50 2.27% 61,15
2,50% 99952 08 2,53% -68 38 99.904,20 2,53% -68,32 99.794.94 5,50% 68,17 99.590,72 2,53% -67,89
2,75% 99.947,29 2,79% -75,21 99.894.63 2,79% 75,13 99.774,48 6,06% -74,95 99.549 98 2,78% 74,61
3,00% 99.942,50 3,04% -82,03 99 885,06 3,04% 81,94 99.754,03 6,63% 81,72 99.509,27 3,04% 81,32
3,25% 99,937,71 3,30% -88.85 99.875,50 3,30% -88,74 99.733,59 7.20% -88,49 99,468, 59 3,29% -88,02
3,50% 99,932 .92 3,56% -95,67 99.865,93 3,56% 95,54 99.713,15 7.78% 95,25 99.427,95 3,55% 9471
3,75% 99,928 13 3,82% 102,49 99.856,37 3,82% -102,34 99.692,73 835% -102,00 99.387,34 3.81% -101,38
4,00% 99.923 35 4,08% -109,30 99 846,81 4,08% -109,13 99.672,31 8,93% -108,75 99.346,76 4,07% -108,04
4,25% 99.918,56 4.34% -116,11 99 837,25 4,34% 11592 99.651,90 9,52% -115,50 99.306,22 433% -114,70
4,50% 99.913,77 4,60% -12292 99.827,69 4,60% -122.71 99.631,50 10,10% -122.23 99.265,71 4,59% -121 34
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VALOR EFECTIVO DE UN PAGARE DE 100.000 EUROS NOMINALES

(Plazo inferior al aifio) (Plazo igual al aio) (Plazo superior a un afo)
90 DIAS 180 DIAS 365 DIAS 730 DIiAS
Tipo (!:;nminal S“';: ﬁitl':“mr TIRTAE  +10 dias S“I:::;’::nr TIRTAE 410 dias S“::;’;‘:nr TIRTAE  +10 dias S“:::i‘;“m TIRITAE  +10 dias
@) Gomrus) (%a) (euros) (euros) (%) (euros) (euros) (%) (euros) {curoe) (%e) (euros)
0,25% 99.938,39 0,25% 6,84 99.876,86 0,25% -6,83 99.750,62 0,25% -6,81 99.501,87 0.25% 6,81
0,50% 99.876,86 0,50% -13,66 99.754,03 0,50% -13.63 99.502.49 0,50% -13,56 99.007.45 0,50% -13,53
0,75% 99.81541 0,75% 2047 99.631,50 0,75% -20,39 99 155 58 0,75% -20,24 98.516,71 0,75% -20,17
1,00% 99.754,03 1,00% 2726 99.509,27 1,00% 227,12 99.009,90 1,00% -26,85 98.029,60 1,00% -26,72
1,25% 99.692,73 1,26% -34,02 99.387 34 1,25% -33.82 98.765,43 1,25% -33.39 97.546,11 1,25% -33,19
1,50% 99.631,50 1,51% 40,78 9926571 1,51% 40,48 98.522,17 1,50% -39.87 97.066,17 1,50% -39,59
1,75% 99.570,35 1,76% 47,51 99.144,37 1,76% 47,11 98.280,10 1,75% -46,29 96.589,78 1,75% 45,90
2,00% 99.509,27 2,02% -54.23 99.023 33 2,01% 53,70 98.039,22 2,00% -52,64 96,116,388 2,00% -52,13
2.25% 99.448,27 2.27% -60,93 98.902,59 2,26% -60,26 97.799.51 2,25% -58,93 95.647 44 2,25% -58,29
2.50% 99.387,34 2,52% -67,61 98.782,14 2,52% -66,79 97.560,98 2,50% -65,15 95,181 .44 2,50% -64,37
2.75% 99.326,48 2,78% 74,28 98.661,98 2,771% 73,29 97.323,60 2,75% 71,31 94.718 83 2,75% -70,37
3,00% 99.265,71 3,03% -80,92 98.542,12 3,02% -79.75 97.087,38 3,00% -7741 94,259, 59 3,00% -76,30
3,25% 99.205,00 3,29% 87,55 98.422 54 3,28% -86,18 96.852.30 3,25% -83.45 93.803 68 3,25% -82,16
3,50% 99.144.37 3,55% 94,17 98.303,26 3,53% 92,58 9661836 3,50% -89.43 93.351,07 3,50% -87,94
3,75% 99.083,81 3,80% -100,76 98.184.26 3,79% 98,94 96.385,54 3,75% 95,35 92.901,73 3,75% 93,65
4.00% 99,023 33 4,06% -107,34 98.065,56 4,04% -105,28 96.153 85 4,00% -101,21 92.455 62 4,00% 9929
425% 98.962,02 4.32% -113,90 97.947,14 430% -111,58 9592326 425% -107,02 92.012,72 425% -104 86
4.50% 98.902,59 4,58% 120,45 97.829,00 4,55% -117,85 95.693,78 4,50% 112,77 91.573,00 4,50% 11037
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Dada la diversidad de tipos de emisidon que previsiblemente se aplicaran a lo largo del Programa de
Pagarés, no es posible predeterminar el rendimiento resultante para cada inversor (TIR).

En cualquier caso se determinaria, para los Pagarés de hasta 365 dias, por la formula que a continuacién
se detalla:

365

N 4
i=(—=) -1
E

En la que:

i= Tipo de interés efectivo anual expresado en tanto por uno; N= Valor
nominal del Pagaré;

E = Importe efectivo en el momento de la suscripcién o adquisicién; y

d = NUimero de dias naturales comprendidos entre la fecha de emision (inclusive) y la fecha
de vencimiento (exclusive).

Para los plazos superiores a 365 dias, la TIR es igual al tipo nominal del Pagaré descrito en este
apartado.

8.12. Entidades Colaboradoras, Agente de Pagos y Entidad Depositaria

Bankinter Investment, S.A.U. actuard como lead arranger del Programa (en esta condicién, “Lead
Arranger”).

Las entidades participes que colaboran en este Programa (cada una de ellas, una “Entidad
Colaboradora” y conjuntamente las “Entidades Colaboradoras”) a la fecha de este Documento Base
Informativo son las siguientes:

1. Bankinter, S.A. (“Bankinter”)

o NIF: A-28157360;

® Domicilio: Paseo de la Castellana 29, 28046 Madrid (Espafia).

2. Bestinver, Sociedad de Valores, S.A.

o NIF: A-83563767;

e Domicilio: Calle Velazquez 140, 22, 28006 Madrid (Espaiia).
3. Banco de Sabadell, S.A.

o NIF: A-08000143;

® Domicilio: Plaga de Sant Roc, num. 20, 08201, Sabadell (Barcelona).
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4. Renta 4 Banco, S.A.

® N.I.F.: A-82473018;

® Domicilio: Paseo de La Habana 74, 28036 Madrid (Espafia).

5. Banco Finantia, S.A.

® N.|.F.: N-0103561-G,

e Domicilio: Rua General Firmino Miguel, 5 — 1.2 piso, 1600-100 Lisboa (Portugal).

6. PKF Attest Capital Markets, S.V., S.A.

e CIF: A-86953965
e Domicilio: calle Orense 81, 72 planta, 28020 Madrid

El Emisor ha firmado con cada una de las Entidades Colaboradoras un contrato de colaboracién para
este Programa, que incluye la posibilidad de vender a terceros.

Asimismo, el Emisor podra suscribir otros contratos de colaboracion con nuevas entidades
colaboradoras para la colocacion de las emisiones de Pagarés, lo que serd, en su caso, comunicado al
MARF mediante el correspondiente anuncio de otra informacién relevante (OIR).

Bankinter S.A. actuara asimismo como agente de pagos del Programa de Pagarés (en esta condicion,
el “Agente de Pagos”).

Sin perjuicio de que IBERCLEAR sera la entidad encargada del registro contable de los Pagarés, no hay
una entidad depositaria de los Pagarés designada por el Emisor. Cada suscriptor de los Pagarés
designard, de entre las entidades participantes en IBERCLEAR, en qué entidad deposita los Pagarés.

8.13. Precio de amortizacion y disposiciones relativas al vencimiento de los Valores.
Fecha y modalidades de amortizacion

Los Pagarés emitidos al amparo de este Programa se amortizardn por su valor nominal en la fecha
indicada en el documento acreditativo de adquisicidn, con aplicacion, en su caso, de la retencion a
cuenta que corresponda.

Al estar prevista la incorporacién a negociaciéon en el MARF, la amortizacién de los Pagarés se
producird de acuerdo con las normas de funcionamiento del sistema de compensacion y liquidacién
de dicho mercado, abonandose, en la fecha de vencimiento, el importe nominal del Pagaré al titular
legitimo del mismo, siendo el Agente de Pagos la entidad encargada de ello, quien no asume
obligacién ni responsabilidad alguna en cuanto al reembolso por parte del Emisor de los Pagarés a su
vencimiento.

En el caso de que el reembolso coincidiera con un dia inhabil segun el calendario T2 (Real Time Gross
Settlement System operado por Eurosystem), se demorara el reembolso al primer dia habil posterior,
sin que ninguno de los supuestos mencionados anteriormente pueda tener efecto sobre el importe
gue deba satisfacerse.
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8.14. Plazo vdlido en el que se puede reclamar el reembolso del principal

Conforme a lo dispuesto en el articulo 1.964 del Cddigo Civil, la accidn para exigir el reembolso del
nominal de los Pagarés prescribird a los cinco (5) afios.

8.15. Plazo minimo y maximo de Emision

Durante la vigencia de este Documento Base Informativo se podran emitir Pagarés, que podran tener
un plazo de amortizacion de entre tres (3) dias hdbiles y setecientos treinta (730) dias naturales (es
decir, veinticuatro (24) meses).

A estos efectos, tendra la consideracién de “dia habil” cualquier dia de la semana en el que
puedan realizarse operaciones de acuerdo con el calendario T2 (Real Time Gross Settlement System
operado por Eurosystem).

8.16. Amortizacién anticipada

Los Pagarés no incorporaran opcion de amortizacion anticipada ni para el Emisor (call) ni para el titular
del Pagaré (put). No obstante lo anterior, los Pagarés podran amortizarse anticipadamente siempre
que, por cualquier causa, obren en poder y posesion legitima del Emisor.

8.17. Restricciones a la libre transmisibilidad de los Valores

Segun la legislacién vigente, no existen restricciones particulares ni de caracter general, a la libre
transmisibilidad de los Valores que se prevé emitir.

8.18. Costes de todos los servicios de asesoramiento legal, financiero, auditoria y otros
servicios al Emisor con ocasion de la emisidn/incorporacion, asi como los costes de
colocacion y, en su caso aseguramiento, originados por la emision y colocacion e
incorporacion
Los gastos de todos los servicios de asesoramiento legal, financiero, auditoria y otros servicios al
Emisor con ocasion de la emisidon/incorporacion de los Pagarés ascienden a un total de ochenta mil

euros (80.000-€) aproximadamente, sin incluir impuestos (asumiendo la emisién de doscientos
millones de euros (200.000.000.-€) bajo el Programa), incluyendo las tasas de MARF e IBERCLEAR.

8.19. Contrato de liquidez

El Emisor no ha suscrito con ninguna entidad compromiso de liquidez alguno sobre los Pagarés que se
emitan al amparo de este Programa.
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9.

FISCALIDAD DE LOS PAGARES

De conformidad con lo dispuesto en la legislacidn actualmente en vigor, los Pagarés se califican como
activos financieros con rendimiento implicito. En consecuencia, a los Pagarés emitidos al amparo de
este Documento les serd de aplicacién el régimen fiscal general vigente en cada momento para las
emisiones de activos financieros con rendimiento implicito en Espafia.

Se advierte que la legislacion fiscal del Estado del inversor y del Emisor podrian influir en las rentas
derivadas de los Pagarés.

10. INFORMACION RELATIVA A LA INCORPORACION

10.1. Publicacion del Documento Base Informativo

Este Documento Base Informativo se publicard en la web del MARF (www.bolsasymercados.es),
dentro de la siguiente pagina:

www.bolsasymercados.es/bme-exchange/es/Mercados-y-Cotizaciones/Renta-Fija/Admision-a-

Cotizar/MARF-Incorporacion-de-Pagares

10.2. Descripcion del sistema de colocacidn y, en su caso, suscripcion de cada emision de

Valores
10.2.1. Colocacioén por las Entidades Colaboradoras

Cada una de las Entidades Colaboradoras podra actuar como intermediaria de la colocacién de los
Pagarés. No obstante, cada Entidad Colaboradora podra suscribir Pagarés en nombre propio.

A estos efectos, cada Entidad Colaboradora podra solicitar al Emisor cualquier dia habil, entre las
10:00y 14:00 horas (CET), cotizaciones de volumen y tipos de interés para potenciales emisiones de
Pagarés a fin de poder llevar a cabo los correspondientes procesos de prospeccion de la demanda
entre contrapartes elegibles, clientes profesionales e inversores cualificados.

El importe, el tipo de interés, la fecha de emisidn y desembolso, la fecha de vencimiento, asi como
el resto de los términos de cada emision colocada por cada Entidad Colaboradora se determinara
mediante acuerdo entre el Emisor y la Entidad Colaboradora en cuestidn. Los términos de dicho
acuerdo serdn confirmados mediante el envio al Emisor por parte de la Entidad Colaboradora de que
se trate de un documento que recoja las condiciones de la emisidn y el Emisor, en caso de
conformidad con dichos términos, lo devolvera a la Entidad Colaboradora de que se trate en seiial
de confirmacién.

En caso de suscripcidn originaria por una Entidad Colaboradora para su posterior transmision a los
inversores cualificados y/o clientes profesionales, se deja constancia de que el precio al que la
Entidad Colaboradora de que trate transmita los Pagarés sera el que libremente se acuerde entre los
interesados, que podria no coincidir con el precio de emisién (es decir, con el importe efectivo).

10.2.2. Emisidn y suscripcion de los Pagarés directamente por inversores finales

Igualmente, este Programa prevé la posibilidad de que inversores finales que tengan la consideracién
de “inversores cualificados” de conformidad con la definicion prevista en el articulo 2.e) del
Reglamento de Folletos y “contrapartes elegibles” o “clientes profesionales”, segun la definicién
atribuida a cada una de dichas expresiones en MiFID Il y en su normativa de desarrollo (incluyendo
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los articulos 194 y 196 de la LMVSI) puedan suscribir los Pagarés directamente del Emisor, siempre
dando cumplimiento a cualesquiera requisitos que pudieran derivarse de la legislacién vigente.

En tales casos, el importe, el tipo de interés, la fecha de emisiéon y desembolso, la fecha de
vencimiento, asi como el resto de los términos de cada emisidn asi acordada seran los pactados por
el Emisor y los inversores finales de que se trate con ocasion de cada emision concreta.

10.3. Solicitud de incorporacién de los Pagarés al MARF
10.3.1. Plazo de incorporacion

Se solicitara la incorporacidn de los Pagarés descritos en este Documento Base Informativo en el
sistema multilateral de negociacion denominado Mercado Alternativo de Renta Fija (MARF).

El Emisor se compromete a realizar todos los tramites necesarios para que los Pagarés que se emitan
al amparo del Programa coticen en dicho Mercado en un plazo maximo de siete (7) dias habiles a
contar desde cada fecha de emisién de los Pagarés bajo la emision correspondiente.

A estos efectos, se recuerda que, como ya se ha indicado en los apartados anteriores, la fecha de
emisidn coincide con la fecha de desembolso.

La fecha de incorporacidn de los Pagarés al MARF debera ser, en todo caso, una fecha comprendida
dentro del periodo de vigencia de este Documento Base Informativo y anterior a la fecha de
vencimiento de los respectivos Pagarés. En caso de incumplimiento de dicho plazo, se comunicaran
los motivos del retraso a MARF y se hardn publicos los motivos del retraso a través del
correspondiente anuncio de otra informacién relevante (OIR) en la pagina web del MARF, sin
perjuicio de la eventual responsabilidad contractual en que pueda incurrir el Emisor.

MARF adopta la estructura juridica de un sistema multilateral de negociacion (SMN), en los términos
previstos en los articulos 42 y 68 de la LMVSI, constituyéndose en un mercado alternativo, no oficial,
para la negociacién de los valores de renta fija.

Este Documento Base Informativo es el requerido en la Circular 1/2025.

Ni el MARF ni la CNMV, ni ninguna de las Entidades Colaboradoras, el Agente de Pagos, el Asesor
Registrado o el Asesor Legal, han aprobado o efectuado ningun tipo de verificacion o comprobacion
en relacién con el contenido de este Documento Base Informativo, de las cuentas anuales auditadas
del Emisor incluidas como anexo a este DBI y presentadas a depdsito en el Registro Mercantil y de
los informes de evaluacién crediticia presentados por el Emisor, sin que la intervencion del MARF
suponga una manifestacion o reconocimiento sobre el caracter completo, comprensible y coherente
de la informacién contenida en la documentacién aportada por el Emisor.

Se recomienda a cada potencial inversor leer integra y cuidadosamente este Documento Base
Informativo y obtener asesoramiento financiero, legal y fiscal de expertos en la contratacion de estos
activos financieros con anterioridad a cualquier decisién de inversidn relativa a los Pagarés como
valores negociables.

El Emisor hace constar expresamente que conoce los requisitos y condiciones que se exigen para la
incorporacién, permanencia y exclusion de los Valores en MARF, segun la legislacién vigente y los
requerimientos de su organismo rector, aceptando cumplirlos.

El Emisor hace constar expresamente que conoce los requisitos para el registro y liquidacién en
IBERCLEAR. La liquidacién de las operaciones se realizara a través de IBERCLEAR.
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10.3.2. Publicacion de la incorporacion de las emisiones de los Pagarés
Se informara de la incorporacion de las emisiones de los Pagarés a través de la pagina web del MARF:

https://www.bolsasymercados.es/bme-exchange/es/Mercados-y-Cotizaciones/Renta-Fija/Admision-a-
Cotizar/MARF-Incorporacion-de-Pagares.

[resto de pdgina intencionadamente en blanco; sigue hoja de firmas y anexos]
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En Madrid, el 16 de julio de 2025.

Como responsable del Documento Base Informativo:

D. David Ruiz de Andrés

p.p.
Presidente del Consejo de Administracidn, Consejero Delegado y apoderado de

GRENERGY RENOVABLES, S.A.
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ANEXO 1
INFORMACION ADICIONAL DEL EMISOR Y SU NEGOCIO
1. Estructura del Grupo GRENERGY

La Sociedad es la cabecera de un conjunto de sociedades constituidas en Espafa y en cada uno de los
paises donde desarrolla su negocio (el “Grupo GRENERGY” o el “Grupo”).

A la fecha de este DBI, el GRUPO esta presente en Espafia, Italia, Reino Unido, Polonia, Alemania,
Rumania, Chile, Peru, Colombia, Argentina, México y Estados Unidos.

A 31 de diciembre de 2024, el Grupo GRENERGY esta formado por 345 sociedades, incluida el Emisor,
existiendo 296 sociedades dependientes por participacion directa del Emisor como sociedad dominante
y 49 de manera indirecta a través de la participacion mayoritaria de una sociedad dependiente (dichas
sociedades dependientes de manera directa o indirecta seran referidas conjuntamente como las
“Filiales”, y cada una de ellas como una “Filial”), integrandose las sociedades dependientes mediante el
método de integracion global a los efectos de preparar las cuentas consolidadas del Emisor.

En cada uno de los paises en los que el Grupo opera, cuenta con una sociedad cabecera que realiza las
funciones de contratista bajo los contratos de construccion llave en mano o “engineering, procurement
and construction” (los “Contratos EPC”), los contratos de operacion y mantenimiento u “operations and
maintenance” (los “Contratos de O&M”) y los contratos de gestion de activos o “asset management”
(los “Contratos de Asset Management”) con personal propio. El resto de las sociedades dependientes
se trata de sociedades vehiculo (“SPVs”) que son titulares de los activos y los PLAs de cada uno de los
Proyectos, de conformidad con la practica habitual de mercado para la estructuracion financiera de cada
Proyecto.

2. Vision general del negocio del Emisor

2.1. Resumen de las actividades y modelo de negocio

GRENERGY es una compafiia espafiola productora de energia a partir de fuentes renovables y
especialista en el desarrollo, construccidén y operacion de proyectos fotovoltaicos y de almacenamiento,
en la promocioén y comercializacién de proyectos fotovoltaicos, asi como en la comercializacidn de
energia (los proyectos fotovoltaicos y de almacenamiento de energia seran referidos conjuntamente
como los “Proyectos” y cada uno de ellos como un “Proyecto”).

Desde su constitucion en el afio 2007, el Grupo ha experimentado un rapido crecimiento y evolucién en
la planificacion, disefo, desarrollo, construccién y estructuracion financiera de proyectos. Cuenta con
presencia en Europa, asi como en Latinoamérica desde el afio 2012, y actualmente tiene oficinas en
Espaia, Italia, Reino Unido, Polonia, Alemania, Rumania, Chile, Perd, Colombia, Argentina, México y
Estados Unidos. GRENERGY cuenta con un pipeline total, que incluye instalaciones solares fotovoltaicas
(“PVs”) en diferentes estados de desarrollo, superior a los 12,5 GWs, asi como un pipeline de
almacenamiento (storage de 78 GWh), segun los datos publicados por el Emisor en su presentacion
Capital Markets Day publicada el 28 de mayo de 2025 en la pagina web del Emisor y en la web de CNMV:

https://www.cnmv.es/webservices/verdocumento/ver?t=%7bfd088c4f-5bd5-461f-aae7-
1c9f19ffa80a%7d

De conformidad con los datos publicados en la memoria de las cuentas anuales consolidadas, el importe
total de ingresos del Grupo en los ejercicios 2024 y 2023 detallado por su localizacidn geografica es la
siguiente (en miles de euros):
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Pais 31.12.2024 31.12.2023
Chile 481.866 218.151
Espafia 42.692 140.770
Peru . 76.159 14.331
Argentina 7.089 7.693
Colombia 21.988 11.280
México 3.692 3.342
Otros 9.402 4.671
Total (miles de euros) 642.888 400.238

A 31 de diciembre de 2024 todos los proyectos que posee el Grupo, estan obteniendo ingresos y
cumpliendo razonablemente los planes de negocio previstos, por lo que los administradores consideran
gue no existen indicios de deterioro de las mismas salvo para el parque edlico de Kosten (Argentina),
San Miguel de Allende (México) y el portfolio de Colombia, para los que el Grupo ha realizado un test de
deterioro por la situacién de los paises y por el entorno internacional actual.

En 2024, Grenergy acordd la venta del 100% de las fases 1, 2 y 3 del proyecto Oasis de Atacama (451MW
+ 2.54GWh) ubicado en el norte de Chile a ContourGlobal -una compafiia de KKR- por un valor empresa
de 962 millones de ddlares (Enterprise Value); adicionalmente, completd la venta del 100% del parque
eodlico Duna & Huambos (77MW) y de su parque solar Matarani (97MW) en Perd por un montante
conjunto de 138 millones de euros.

El modelo de negocio de GRENERGY abarca todas las fases del proyecto, desde el desarrollo, pasando
por la construccion y la estructuracién financiera hasta la operacion y mantenimiento de los activos
renovables. Por otro lado, la Sociedad mantiene como recurrente la venta de parques no estratégicos a
terceros, que compagina con los ingresos recurrente de los parques propios en operacion, asi como los
ingresos por los servicios de operacion y mantenimiento (O&M) y de gestion de activos (asset
management) de plantas vendidas a terceros.

GRENERGY desarrolla sus actividades en cada una de las fases que conforman la cadena de valor de un
proyecto de energia renovable, priorizando los proyectos “greenfield”, es decir, aquellos proyectos de
energia renovable que parten de cero o aquellos proyectos existentes que requieren una modificaciéon
total, frente a proyectos “brownfield” que son aquellos que necesitan modificaciones puntuales,
ampliaciones o repotenciaciones.

La procedencia de sus ingresos esta diversificada a nivel tecnoldgico, con desarrollos de proyectos tanto
de energia fotovoltaica, asi como el desarrollo de sistemas de almacenamiento, con objeto de lograr una
matriz completamente renovable a precios altamente competitivos en comparacién con la energia
convencional. Un contexto ademas favorecido por un mercado de PPAs (contratos bilaterales de
compraventa de energia) emergente y por el fin de la era de los combustibles fésiles marcado a nivel
politico con la previsidn de cierre de las centrales nucleares y de carbén en menos de una década.

Como se describe con mas detalle en el Anexo 1 siguiente, GRENERGY clasifica internamente las distintas
fases de su pipeline de Proyectos en seis fases: (i) Oportunidad Identificada o Identified opportunity; (ii)
Desarrollo Inicial o Early stage; (iii) Desarrollo Avanzado o Advanced development; (iv) en Cartera de
Pedidos o Backlog; (v) en Construccion o Under construction; y (vi) en Operacion o In Operation.

Desde el inicio de su actividad, el Grupo ha basado su modelo de negocio, principalmente, en el
desarrollo, financiacion y construccidn de Proyectos renovables. En este sentido, hasta 2019, todos los
Proyectos desarrollados y construidos por el Grupo en Espafia y Latinoamérica fueron vendidos a
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terceros, lo que permitié a GRENERGY emplear los fondos obtenidos para potenciar la incorporacién de
nuevos Proyectos dentro de su pipeline y aportar el capital necesario para financiar muchos de estos
Proyectos con el objetivo de poder construir y poner en operacidn la cartera de Proyectos que hubiesen
alcanzado la fase ready to build.

En este sentido, es importante destacar que la estrategia de GRENERGY ha cambiado desde una
perspectiva de “construir para vender” (i.e. modelo de negocio Build to Sell o B2S) enfocada al completo
en la rotacién de activos, hacia un modelo mixto en el que el Grupo tiene la intencidn de mantener la
propiedad de gran parte de los Proyectos (esto es, un modelo de negocio Build to Own o B20), si bien
manteniendo algo de rotacién de Proyectos con el principal objetivo de generar caja que permita al
Grupo la realizacion de aportaciones de fondos propios en aquellos Proyectos que quiera mantener en
cartera.

De conformidad con esta estrategia, los Proyectos que el Grupo mantiene en cartera generan ingresos
recurrentes por la venta de energia, vendiéndose esta (i) bajo contratos de compraventa de energia o
power purchase agreements (“PPAs” por su acronimo en inglés habitualmente usado en el mercado) u
otros contratos marco de compraventa de energia a precios predeterminados; (ii) acudiendo a esquemas
“bancables” de estabilizacidn de precios, como es el caso de los Proyectos desarrollados en Chile bajo el
marco regulatorio de “Pequefios Medios de Generacién Distribuida” (abreviadamente “PMGD”); (iii)
directamente a mercado; o (iv) una combinacion de las anteriores.

Como resultado de esta estrategia, a fecha de este DBI, el Grupo ha podido conectar y mantener en
cartera propia 913 MW, convirtiéndose de esta manera en un Independent Power Producer (“IPP") y
comenzando a generar ingresos por la venta de energia.

Asimismo, el Grupo desarrolld servicios de operacidén y mantenimiento (O&M) y de gestidn de los activos
(asset management) en la mayoria de los Proyectos transmitidos a terceros, lo que ha generado una
serie de ingresos recurrentes desde la puesta en marcha de las primeras plantas en Espafia.

Durante el Capital Markets Day celebrado el 28 de mayo de 2025, el Grupo anuncié sus nuevas lineas
estratégicas de negocio, donde cabe destacar la inversién hacia el modelo de desarrollo de negocio
principalmente enfocado en equipos de almacenamiento (storage), negocio basado en almacenar la
energia proveniente de los modelos de negocio fotovoltaico y/o directamente importado de la red para
arbitrar en el mercado asi como mantener la estabilidad, seguridad y calidad del suministro eléctrico.

Para el periodo 2025-2027, el Grupo tiene como objetivo: (i) desarrollar la actividad solar fotovoltaica,
de hibridacién con BESS y de Standalone; (ii) construir y gestionar como IPP un portfolio en distintas
fases de desarrollo de una potencia de 12,5 GW en proyectos solares fotovoltaicos, 32,7 GWh en
proyectos de hibridacién solar fotovoltaico con BESS y 45,2 GWh en Standalone en las distintas
plataformas regionales donde actla (Europa, LATAM y USA).

Por otro lado, como se describird mas adelante en el Anexo 1 siguiente sobre los criterios de
sostenibilidad, el Grupo tiene una hoja de ruta clara hasta 2026, que incluyen acciones de mejora en el
ambito del gobierno corporativo, medioambiente e impacto social. Para el ejercicio de 2024 se han
considerado una serie de objetivos que se exponen en cada una de las presentaciones trimestrales de
resultados, y que forman parte del objetivo de empresa incluido en el variable de consejeros ejecutivos
y directivos.
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2.2. Desarrollo de Proyectos en Latinoamérica

En relacién con Latinoamérica, el Grupo ha desarrollado negocio en LATAM con mayor estabilidad
econdmica y donde los activos de energia renovable pueden ser rentables sin la necesidad de subsidios,
con un portfolio de Proyectos en distintas fases de desarrollo (véase el Anexo 1 siguiente) de
aproximadamente 7,0 GW en proyectos de solar fotovoltaico, 23,2 GWh en proyectos hibridos de solar
con baterias y 5,0GWh en proyectos de baterias standalone.

Hasta la fecha de este Documento Base Informativo, los paises de LATAM donde la Sociedad ha
desarrollado su negocio y ha abierto oficina son los cinco siguientes: Chile, Perd, Colombia, Argentina y
México.

Entre estos paises, cabe destacar el éxito del Grupo en Chile, donde GRENERGY ha sido una de las
pioneras en la financiacion de proyectos PMGD con banca multilateral y bancos comerciales para la
financiacién estructurada bajo el esquema de financiacién de proyectos a través de una SPV vy
externalizacidn de riesgos mediante la firma de ciertos contratos de proyecto (“Project Finance”).

Como principales datos de la actividad del Grupo en Chile, cabe destacar los siguientes:

. Como se ha indicado anteriormente, la Sociedad fue pionera en la financiacién bajo la modalidad
de Project Finance del primer Proyecto PMGD a precio estabilizado, en el afio 2015.

. En 2023, Grenergy (a través de sus filiales GR Liun SpA y GR Algarrobo SpA) firmé la financiacion
senior con BNP Paribas y Société Générale por un total de 148 millones de ddlares, ademas de
otras lineas de crédito complementarias, para la construccion y operacién del parque solar
Tamango (48 MW) y del parque solar Gran Teno (241 MW).

. En 2024, la Sociedad vendio el 100% de los parques solares Quillagua (221 MW y 1.240 MWh) y
Victor Jara (230 MW y 1.300 MWh) por un valor empresa de 926 millones de euros, incluyendo
aproximadamente 48 millones de euros en funcién del cumplimiento de unos hitos determinados
(earn-outs). Estas ventas han supuesto unos ingresos en el ejercicio 2024 de 341.452 miles de
euros, registrados en el epigrafe de “Ventas” de la cuenta de resultados consolidada adjunta. Para
el ejercicio 2025 vy siguientes, la venta de estos dos parques, seguirdn aportando ingresos por
construccion y cumplimiento de “earn-outs”.

. El 31 de julio de 2024, el Grupo adquirié el 100% de la participacién de Solar Elena SpA y Solar
Antofagasta SpA, respectivamente. Las subsidiarias estan domiciliadas en Antofagasta (Chile) y su
actividad principal es la instalacién, desarrollo, promocién y venta de cualquier forma de energia
hidroeléctrica, solar, edlica, asi como otras energias alternativas, incluyendo sus respectivas
fuentes de generacidn, instalaciones y fuentes de distribucion.

En relacion con el resto de los paises de LATAM, los principales datos del desarrollo de negocio de la
Sociedad son los siguientes:

Meéxico

El Grupo GRENERGY se encuentra presente en México desde 2013 y fue el adjudicatario de 30 MWs de
energia fotovoltaica en febrero de 2016, dentro de la segunda subasta publica en una de las zonas del
pais con mejor recurso solar (San Miguel de Allende -provincia de Guanajuato).

La PV San Miguel de Allende tiene la capacidad de generar 36 MW y se extiende sobre una superficie de
85 hectareas, ubicadas en el cinturdn industrial del area de Bajio, con una vida util de 30 afios.
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La financiacién de este Proyecto se cerrd en diciembre de 2020 bajo un esquema de Project Finance con
la Corporacion Interamericana para el Financiamiento de Infraestructura (“CIFI”), y en 2021 tuvo lugar
el inicio de la operacidn y venta de energia de esta PV. En el ejercicio 2023 se canceld esta financiacion.

Peru

Con oficina en Lima desde 2014, el portfolio de Proyectos en varias fases de desarrollo (véase el Anexo
1 siguiente) en Peru es de 437 MW de potencia.

En 2024 se formalizé la venta del parque fotovoltaico Matarani (97MW) a Yinson Renewables, una
productora independiente de energia renovable a nivel global, asi como la venta a Engie del parque
eodlico Duna & Huambos (77MW) por un importe total de 138 millones de euros.

En 2024 el Grupo adquirié el 50% de una sociedad en Peru integrada por el método de puesta en
equivalencia, siendo el porcentaje de participacién en la misma del 50%.

Colombia

El Grupo estd presente en este pais desde 2015, aunque ha sido a partir de 2017 cuando ha desarrollado
su negocio en Colombia con mas intensidad, una vez se obtuvo mayor visibilidad respecto a la reforma
energética y la definicidn de las futuras subastas de energias renovables “No Convencionales” (como se
denomina a las tecnologias edlica y fotovoltaica en este pais).

A fecha de este DBI, se encontraban en fase de operacion los denominados “proyectos en distribucién”
en Colombia que alcanzan los 136 MW, de los cuales 76 MW son objeto de un PPA que suscribié con la
energética Celsia, garantizado por Celsia Colombia S.A. E.S.P. (cuyo rating por Fitch es AAA). Ademas,
avanza en la construccion de tres proyectos adicionales que alcanzan los 29 MW.

Por ultimo, el Grupo tiene suscrito 4 project Finance concedidos por Bancolombia para la construcciény
operacion de 6 parques solares en Colombia por un total de 51 MW.

Argentina

La presencia de GRENERGY en este pais se limita al parque edlico “Kosten”, con una potencia de 24 MW,
situado en la provincia de Chubut, Patagonia, el cual fue adjudicado en la subasta de 2016 (Ronda 1 del
programa “RenovAr”), para el que se obtuvo el cierre financiero en mayo de 2018 con la entidad
financiera alemana KfW Bank, mediante un esquema de Project Finance por importe de USS 31,7
millones a través de un crédito a la exportacién a 15 afos garantizado por la compafiia de seguros de
crédito Euler Hermes, que proporciona una cobertura del 95%, y con una garantia del Banco Mundial de
USS 500.000 por MW, durante los 8 primeros afios de produccion. Cabe destacar que los flujos de caja
de este Proyecto estan dolarizados.

Este Proyecto entrd en operacidn en 2021 y esta actualmente vendiendo su produccidn por un periodo
de 20 afios, a un precio actual de 67,89 ddlares por MWh.

Chile

El activo mas significativo para Grenergy, Oasis de Atacama, que se encuentra ubicado en el norte de
Chile, es uno de los mayores proyectos de baterias del mundo, con una capacidad solar cercana a 2GW,
y un sistema de almacenamiento con baterias de 11GWh. El parque consta de siete fases, de las cuales
las cuatro primeras estan contratadas con PPA a 15 afios. El cierre financiero de las cuatro primeras fases
se produjo en 2024; adicionalmente, el 17 de diciembre de 2024, Grenergy acordo la venta del 100% de
las fases 1, 2 y 3 del proyecto Oasis de Atacama (451MW + 2.54GWh) a ContourGlobal -una compaiiia
de KKR- por un valor empresa de 962 millones de dodlares (Enterprise Value), incluyendo
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aproximadamente 50 millones de ddlares en funciéon del cumplimiento de unos hitos determinados
(earn-outs). Adicionalmente, esta cifra incluye una deuda de proyecto asociada de 643 millones de
ddlares.

Estas operaciones se alinean con la estrategia de rotar activos (B2S) de la Sociedad, que demuestra la
capacidad de cristalizar valor de sus activos renovables, asi como a generar caja que apoya a la
financiacién de los objetivos de plantas propias (IPP).

Asimismo, el Grupo firmd una financiacién senior con BNP Paribas y Société Générale por un total de
148 millones de ddlares, ademas de otras lineas de crédito complementarias, para la construccién y
operacion del parque solar Tamango (48 MW) y del parque solar Gran Teno (241 MW), con una potencia
cercana a los 300MWp, en la zona central de Chile. Se trata de un préstamo verde en linea con los GLP.

El parque solar de Gran Teno estd ubicado en la provincia de Curicd, region de Maule, en Chile. Cuenta
con una potencia de 241MW y una produccién anual estimada de 477GWh. El parque solar de Tamango
esta ubicado en la provincia de Linares, regién de Maule, en Chile. Cuenta con una potencia de 49MW y
una produccién anual estimada de 97GWh.

Estas dos plantas (Gran Teno y Tamango) forman parte del nuevo proyecto anunciado en el Capital
Markets Day 2025 denominado Central Oasis, al que pertenecen igualmente tres proyectos adicionales
(Planchén, Monte Aguila y Sol de Caone) cuyo objetivo seré la hibridacién de estas plantas solares
fotovoltaicas con baterias.

En total, el proyecto Central Oasis tendra a finales de 2027 una capacidad instalada de 1,1GW de solar
fotovoltaica y 3,8GWh de almacenamiento con baterias. Hasta la fecha, a los PPAs en horas solares ya
firmados previamente para las plantas de Gran Teno y Tamango, se suman los firmados en 2025 que
abastecera de 0,4TWh de energia solar a través de un PPA diurno a una compafiia energética global y
0,5TWh de energia durante 24/7 a la compafiia comercializadora GR Power, entidad que pertenece al
Grupo Grenergy. El suministro a GR Power provendra de una combinacion de las plantas pertenecientes
al proyecto Central Oasis asi como de la propia red al operar directamente con baterias.

2.3. Desarrollo de Proyectos en Europa

Junto con la consolidacidén del crecimiento en LATAM, la Sociedad tiene dentro de sus principales
objetivos erigirse como uno de los IPPs de referencia en el mercado espafiol y en otros mercados
europeos, atendiendo a las necesidades de presente y futuro a corto plazo existentes en la matriz de
generacion energética y aprovechando la reactivacién del mercado de las energias renovables en
Europa.

A fecha de este DBI, la Sociedad tiene una cartera de Proyectos en Europa de 2,8 GW en proyectos
fotovoltaicos y 5,2 GWh en proyectos hibridos y 35,1GWh en proyectos de almacenamiento
(standalone), en diferentes etapas de desarrollo (véase detalle en el Anexo 1 siguiente).

Por lo que se refiere a los Proyectos construidos en Espaia y vendidos a terceros inversores dentro del
modelo de Build to Sell, desde 2017 hasta la fecha de este DBI, GRENERGY ha construido y vendido mas
de 65 Proyectos con una potencia instalada total agregada de mas de 1,7 GW y 2,54GWh.

Dentro de estos Proyectos en Espaia, cabe destacar la venta de dos parques fotovoltaicos en Espaia
(Tabernas y José Cabrera) cuya capacidad total asciende a 297MW, por un valor empresa de 270,6
millones de euros. La conexidn de los dos parques, Tabernas y José Cabrera se llevara a cabo durante el
segundo semestre de 2025.
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El resto de proyectos fotovoltaicos en Espafia a la fecha de este DBI son un proyecto en fase de
construccién y con fecha estimada de conexién en el cuarto trimestre de 2025 (Ayora 172 MW) que
dispone de PPA firmado con Amazon por un total de 469 MWp, para un periodo de mds de 10 afios, para
la venta de aproximadamente 665 GWh/afio, un proyecto en fase avanzada con fecha estimada de
conexién a mediados de 2027 (Clara Campoamor con 198 MW) y un proyecto en fase de operacion (Los
Escuderos 200MW) que estd adicionalmente en proceso de hibridacién con baterias en dos fases y se
espera que comience a operar en el tercer trimestre de 2026 la primera fase del proyecto y a finales de
2027 la segunda fase.

Adicionalmente, durante el Capital Markets Day celebrado el 28 de mayo de 2025, Grenergy anunciaba
la actualizaciéon de la cartera de proyectos, donde se posicionara claramente en el mercado de baterias
standalone, con un pipeline total en Europa que alcanza los 35GWh y un objetivo de 3GWh conectados
para 2027. El proyecto mas avanzado de esta nueva linea de negocio anunciada se encuentra en Espafia,
se trata del proyecto Oviedo con una capacidad de 600MWh (Asturias) y que se espera que se conecte
durante el primer trimestre de 2027.

2.4. Desarrollo de Proyectos en Estados Unidos

Dentro de los principales hitos del Grupo durante el ejercicio 2022, en febrero de 2022 el Grupo
GRENERGY entré en el mercado de energia renovable de Estados Unidos con la compra del 40% de la
desarrolladora de proyectos fotovoltaicos y de baterias Sofos Harbert Renewable Energy, LLC (“Sofos
Harbert”) con sede en Birmingham (Alabama), que ha logrado mas de 500 MW de PVs desarrollados y
conectados para terceros.

En febrero de 2023, el Emisor anuncié al mercado, mediante el correspondiente anuncio de OIR, la
adquisicion del restante 60% de la participacion accionarial en Sofos Harbert (alcanzando, por tanto, el
100% de la misma), que pasa a denominarse Grenergy US. Esta operacion de adquisicion se ha producido
de forma anticipada a los 3 afos establecidos en el contrato inicial, pasando a formar parte como filial
de Grenergy en Estados Unidos. El importe de esta operacidn (60%) ascendié a 5.400 miles de ddlares
estadounidenses, habiéndose liquidado en acciones, siendo el importe total de la operacién (100%) para
el Grupo de 9.571 miles de euros (10.400 miles de ddlares estadounidenses).

Debido a la situacidn de incertidumbre que experimenta actualmente Estados Unidos, la compaiiia se
posiciona con un enfoque prudente. Si bien, es cierto que es clara la necesidad de demanda de energia
gue se espera en el pais los proximos afios y, por tanto, es un mercado que para Grenergy sigue siendo
clave en su estrategia de posicionamiento y diversificacion a nivel geografico.

A fecha de registro del DBI, el pipeline de la compaiia asciende a 2,7GW en proyectos de solar
fotovoltaica, 4,3GWh en proyectos hibridos de solar con baterias y 5,0GWh en proyectos de baterias
standalone.

2.5. Prestacion de servicios de EPC, O&M y Asset Management

La Sociedad, a través de distintas Filiales, lleva a cabo todas las fases de la ingenieria, adquisicion de
equipos y construccion (“EPC”) en todos sus Proyectos, asi como la operacién y mantenimiento (“O&M”)
y la gestién de los activos (“Asset Management”), siempre con fabricantes de reconocida capacidad
técnica y solvencia, y con un equipo local experimentado para mantener las plantas y asegurar el mejor
comportamiento de los sistemas instalados en cada uno de los Proyectos.
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1) EPC (Engineering Procurement and Construction), procurando la obtencidn, instalacién y
construccién de los distintos elementos que componen una planta fotovoltaica o parque edlico.

2) Operacién y Mantenimiento (Operation & Maintenance), incluyendo los siguientes servicios
principales para cada Proyecto:

° Mantenimiento preventivo y correctivo;

. Supervision de las plantas en tiempo real SCADA (Supervisory control and data
acquisition); y

. Reportes anuales y trimestrales.
3) Gestidn de Activos (Asset Management):
. Facturacion;

Condiciones financieras;

. Representacién en el mercado;
° Gestidn de libros contables;

. Gestién de impuestos; y

. Gestidn de deuda.

2.6. Criterios de Sostenibilidad

Uno de los elementos diferenciadores del Grupo frente a algunos de sus competidores en el mercado es
su apuesta por un modelo energético mas sostenible no solo con el medioambiente sino con todo el
entorno que le rodea, en particular, con las mejores practicas de mercado en cuanto a cuestiones
ambientales, sociales y de gobierno corporativo (ESG) que afectan al rendimiento a largo plazo de las
inversiones, ya que el equipo directivo de GRENERGY entiende la sostenibilidad como una cuestién que
afecta a toda la cadena de valor del Grupo y que esta integrada en todas sus actividades.

El compromiso de GRENERGY con los temas de sostenibilidad remonta al afio de 2020, desde el cual la
Sociedad lleva realizando esfuerzos en impulsar y priorizar estos temas.

En este dmbito, debe destacarse que en el segundo semestre de 2020 y tras un ejercicio de diagndstico
interno y un analisis de materialidad realizado con el apoyo de la consultora internacional EY, GRENERGY
disefio el ESG Roadmap 2021-2023.

Este primer ESG Roadmap fue un plan trienal (2021-2023) que recogia cerca de 70 acciones concretas
en dmbitos como el buen gobierno, la alineacidon de objetivos medioambientales, los compromisos
sociales, la gobernanza y estrategia corporativa, la gestién de riesgos e impactos, asi como la
comunicacién de los temas ESG a los distintos grupos de interés.

En este contexto, en septiembre de 2020, GRENERGY aprobd y publicd su primer informe de
sostenibilidad, correspondiente al ejercicio 2019. En el primer trimestre de 2021 se constituyo el Comité
de Sostenibilidad con el objetivo de implementar el ESG Roadmap 2021-2023, bajo la supervisién de la
Comisidn de Auditoria y Control y la Comisién de Nombramientos y Retribuciones del Emisor. En febrero
de ese mismo afio, se presenté publicamente la primera fase de implementacién de ese plan estratégico,
a través del Plan de Accién ESG 2021, y desde entonces se ha venido informando sobre su progreso en
cada una de las presentaciones de resultados trimestrales hasta su finalizaciéon en 2023.
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Durante los ejercicios 2021-2023, cabe destacar la realizacidn de las siguientes acciones que el Emisor
ha llevado a cabo para dar cumplimiento a los objetivos programados en el ESG Roadmap:

(i) Gobernanza y politicas: Se constituyé el Comité de Sostenibilidad, que lidera los asuntos ESG
desde el maximo nivel. Se aprobaron politicas clave como Compras Sostenibles, Derechos
Humanos, Prevencién del Acoso y Ciberseguridad, y se implanté un sistema de control que
permite verificar su cumplimiento en todas las areas de la Sociedad.

(ii) Gestion y reporting ESG: Se disefid un procedimiento interno de reporte ESG, incluyendo un
modelo de recopilacién de informacién y responsables asignados por area. Se incorporé una
herramienta digital para asegurar trazabilidad y coherencia. Las memorias anuales se
elaboraron bajo estadndares GRI, y desde 2023 cuentan con verificacion externa independiente.

(iii) Compromisos internacionales y taxonomia: Se formalizé la adhesion al Pacto Mundial de
Naciones Unidas, reforzando el compromiso con los principios universales de sostenibilidad. Se
midié la contribucion a los ODS a través de una herramienta especializada y se verificd el
alineamiento de actividades con la Taxonomia Europea.

(iv) Cambio climatico y medioambiente: Se calcularon las emisiones de GEl de alcance 1,2y 3,y se
desarrollaron medidas para la eficiencia energética y la contratacién de energia renovable. En
2023 se aprobd la estrategia Net Zero, con el objetivo de alcanzar cero emisiones netas en 2040.

(v) Riesgos y formacidn: Se integraron los riesgos ESG en el sistema global de riesgos corporativos.
Se impartieron formaciones internas en sostenibilidad, incluyendo sesiones especificas para el
equipo directivo.

(vi) Personas y sociedad: Se definié una hoja de ruta para la igualdad, se puso en marcha un sistema
de evaluacién del desempefio y se lanzé un plan de accidn social para contribuir positivamente
en los territorios donde opera la Sociedad.

(vii) Finanzas sostenibles: Se emitieron pagarés verdes en el MARF conforme al Marco de
Financiacién Verde. En 2023, el 100% de la financiacidn obtenida por la Sociedad ya estaba
alineada con criterios ESG.

(viii) Materialidad y propdsito: Se elabord el primer analisis de doble materialidad (impacto en el
negocio y en el entorno) y se definié un propdsito corporativo alineado con los principios de
sostenibilidad.

En el segundo semestre del 2023, al finalizarse el ESG Roadmap 2023, y tras el cumplimiento exitoso de
todos los objetivos acordados, se llevo a cabo el disefio de la nueva estrategia de sostenibilidad, el ESG
Roadmap 2024-2026, que marca la agenda de sostenibilidad de la Sociedad para los afios 2024, 2025 y
2026. Este nuevo plan incluye 117 acciones concretas en diversas areas ESG, con el objetivo de
incrementar la ambicién cada afio, mejorando asi tanto el desempeio como el posicionamiento de la
Sociedad. La estrategia se estructura en varios niveles, desde dimensiones y palancas hasta objetivos y
acciones concretas (medibles, alcanzables y cuantificables), abarcando todas las dreas de GRENERGY a
corto, medio y largo plazo.

En el marco del ESG Roadmap 2024-2026, durante el ejercicio 2024, se destacan las siguientes acciones
realizadas por el Emisor para cumplir con los objetivos establecidos:

(i) Informe sobre riesgos y oportunidades del cambio climatico en linea con las recomendaciones
del TCFD: En el primer trimestre de 2024, fruto del compromiso por el cambio climatico, el
Emisor publicé su informe de Riesgos y Oportunidades Climdticas alineado con las

Pagina 62 de 90



(i)

(iii)

(iv)

(v)

(vi)

recomendaciones del Task Force on Climate-Related Financial Disclosures (TCFD) para la
integracién de los riesgos climaticos en la gestidn global de los riesgos de la Sociedad. En este
informe TCFD, se evaluaron los riesgos climdticos materiales que pudieran afectar a las
actividades de la Sociedad, considerando tanto riesgos fisicos (inundaciones y estrés térmico)
como riesgos de transicion (tecnoldgicos, de resiliencia y de mercado). Para mitigar estos
riesgos, se han implementado medidas de adaptacién, como evaluaciones basadas en
escenarios y mejoras en la infraestructura de parques fotovoltaicos y edlicos para aumentar la
resiliencia ante eventos climaticos extremos.

Estrategia de biodiversidad de acuerdo con las recomendaciones del TNFD: GRENERGY ha
implementado una estrategia de biodiversidad alineada con las recomendaciones del Task Force
on Nature-related Financial Disclosures (TNFD), con el objetivo de cumplir con tres objetivos
clave: la no pérdida neta de biodiversidad, generar un impacto positivo sobre la naturaleza y
alcanzar la deforestacidn neta cero. Esta estrategia se enfoca en identificar, evaluar y gestionar
los riesgos y oportunidades asociados con la biodiversidad en todas las areas de la empresa. A
través de acciones concretas y medibles, GRENERGY trabajard para minimizar los impactos
negativos de sus operaciones y maximizar las contribuciones positivas a los ecosistemas,
garantizando que sus actividades no contribuyan a la pérdida de biodiversidad y que se
promueva la restauracion de los ecosistemas donde sea posible.

Plan para la inclusion de criterios ESG en la retribucion variable de todos los empleados: En
2024, GRENERGY implementd un plan para incluir criterios ESG en la retribucién variable de
todos los empleados, de manera que la sostenibilidad y la gestidn responsable se conviertan en
objetivos estratégicos a alcanzar a todos los niveles de la organizacidn. Este plan incorpora
indicadores clave de desempefio relacionados con la gestién de riesgos ambientales, sociales y
de gobernanza, que se evalian de forma anual. De esta forma, los empleados estan
incentivados a contribuir al cumplimiento de los objetivos ESG, promoviendo una cultura
corporativa que refuerza la importancia de la sostenibilidad en la toma de decisiones diarias.

Politica de Igualdad, diversidad e inclusidn: la Sociedad publicd su Politica de lgualdad,
Diversidad e Inclusidn con el objetivo de promover un entorno laboral respetuoso, inclusivo y
libre de discriminacién, que valore la diversidad en todas sus formas: sexo, edad, origen,
discapacidad, orientacion sexual, ideologia u otros factores. La politica busca garantizar la
igualdad efectiva de oportunidades en todos los procesos de gestién de personas, eliminar
posibles sesgos en la toma de decisiones estratégicas y reforzar una cultura corporativa basada
en el respeto, la aceptacién y la no discriminacién, extendiendo este compromiso también a las
relaciones externas de la Sociedad.

Alineacidn de los criterios de certificacion de proveedores con los objetivos ESG a largo plazo:
La Sociedad alineé sus criterios de certificacion de proveedores con los objetivos ESG a largo
plazo y actualizé el procedimiento de compras para incorporar criterios de sostenibilidad como
condicién previa en la evaluacion de proveedores. Esta actualizacidn introduce un sistema de
decision tipo go/no go, que establece minimos no negociables en materia de sostenibilidad,
alineados con los compromisos ambientales, sociales y de gobernanza de la Sociedad a largo
plazo. Esta medida refuerza la integracion de la sostenibilidad en toda la cadena de suministro y
garantiza que los nuevos proveedores compartan los valores y estandares de GRENERGY.

Andlisis GAP para adaptar la presentacion de informacion no financiera a los requisitos de la
directiva CSRD: el Emisor llevé a cabo un andlisis GAP para adaptar su presentacion de
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(vii)

(viii)

(ix)

(x)

(xi)

informacidn no financiera a los requisitos de la Directiva de Informacién Corporativa sobre
Sostenibilidad (CSRD, por sus siglas en inglés). Este analisis ha identificado las diferencias entre
las anteriores practicas de divulgacién y los nuevos estandares requeridos por la CSRD,
permitiendo a la empresa planificar las acciones necesarias para cumplir con los nuevos
requisitos. A través de este proceso, GRENERGY trabaja para que su comunicacién de
informacidon no financiera sea clara, transparente y conforme a las normativas europeas,
mejorando asi la calidad y fiabilidad de sus reportes de sostenibilidad.

Actualizacion del Analisis de Doble Materialidad de acuerdo con la CSRD: La empresa actualizd
su andlisis de doble materialidad para alinearlo con los requisitos establecidos por la CSRD. Este
analisis evalua tanto los impactos negativos de la actividad empresarial sobre el medio ambiente
y la sociedad, como los riesgos financieros derivados de los factores ESG. En 2024, GRENERGY
ha reforzado este andlisis con un enfoque mas exhaustivo y cuantitativo, utilizando
metodologias avanzadas que permiten identificar los riesgos y oportunidades relacionados con
la sostenibilidad que pueden afectar a la estrategia a largo plazo de la Sociedad.

Estado de Informacion no Financiera e Informacion de Sostenibilidad: En 2024, GRENERGY
elabord un informe de sostenibilidad que responde de forma integrada tanto a los requisitos
del Estado de Informacién No Financiera (EINF), conforme a la Ley 11/2018, como a los nuevos
estandares establecidos por la Directiva CSRD. El informe incluye mas de 600 indicadores
cualitativos y cuantitativos que cubren de forma amplia y estructurada los principales aspectos
ambientales, sociales y de gobernanza de la Sociedad. Su elaboracidn ha estado guiada por los
principios de exhaustividad, comparabilidad y trazabilidad, y ha sido verificado de forma externa
e independiente por EY, reforzando la transparencia y la fiabilidad de la informacién publicada.

Actualizacion del mapa de riesgos ESG: se actualizd el mapa de riesgos ESG, con el objetivo de
adaptarlo a los nuevos requerimientos de la Directiva CSRD, y revisando los riesgos identificados
anteriormente y afladiendo nuevos riesgos emergentes relacionados con factores ambientales,
sociales y de gobernanza. Este mapa proporciona una visién integral de los riesgos que pueden
afectar a la empresa y se utiliza como base para definir estrategias de mitigacion. Los riesgos
incluyen no solo el cambio climdtico y los impactos ambientales, sino también riesgos sociales
derivados de las relaciones con las comunidades locales, la cadena de suministro y la
gobernanza corporativa.

Actualizacion del propdsito de la empresa: En 2024, GRENERGY renovd su propdsito y su
identidad de marca para reflejar su crecimiento, ambicién global y liderazgo en almacenamiento
energético. Esta actualizacién acompafia un plan estratégico con inversiones de 2.600 millones
de ddlares hasta 2026, centrado en consolidar un modelo energético mas sostenible y estable.
Bajo el lema On and On, la nueva marca refuerza la idea de continuidad y confiabilidad en el
suministro de energia verde. Inspirada en la clorofila y las celdas de bateria, su estética combina
tecnologia y sostenibilidad, con un lenguaje visual y verbal alineado con su posicién como
compaiiia cotizada con vocacidn transformadora.

Politica de Cambio Climatico: En el primer trimestre de 2025, la empresa publico su politica de
Cambio Climatico, un documento que amplia y complementa su Politica General de
Sostenibilidad, reforzando su compromiso con la transicidn energética y la gestidn responsable
del impacto ambiental. Esta politica establece un marco de gobernanza para abordar los riesgos
climaticos, define principios de actuacién alineados con estandares internacionales y detalla
mecanismos de implementacion y seguimiento. Ademas, integra criterios climaticos en la
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estrategia corporativa, promoviendo la innovacién en tecnologias limpias y fortaleciendo su
contribucion a la mitigacidn del cambio climatico. Con este enfoque, GRENERGY avanza hacia la

reduccién de su huella de carbono y la neutralidad climatica antes de 2040.

Posicionamiento en ratings ESG:

Sustainalytics: en febrero de 2021, GRENERGY obtuvo su primer rating ESG de la agencia
internacional Sustainalytics. Con una puntuacién de 13,6, la Sociedad se posicioné como
uno de los lideres del sector en la gestién de riesgos ESG y fue distinguida como ESG
INDUSTRY TOP RATED 2022, destacdndose entre mas de 4.000 compaiiias evaluadas a nivel
global. En su evaluacidn, Sustainalytics calificé con gestidn sélida (“strong management”)
todas las areas evaluadas: Gobierno corporativo, Capital humano, Relaciones con la
comunidad, Etica Empresarial, Gobierno de producto, Salud y Seguridad, Uso del suelo y
Biodiversidad. En 2024, GRENERGY obtuvo una puntuacién de 10,8 alcanzando el puesto 10
entre las 644 empresas del sector utilities a nivel global. Con esta puntuacién, la Sociedad
permanece en el area de bajo riesgo, estando muy cerca al limite del riesgo despreciable en
cuanto a impacto financiero material derivado de factores ESG debido a su baja exposicién
y adecuada gestion de aspectos materiales de ESG.

MSCI: en el tercer trimestre del ailo 2021, el gobierno corporativo del Emisor fue evaluado
por MSCI, una firma estadounidense que pondera fondos de capital inversidn, deuda,
indices de mercados de valores, de fondos de cobertura y otras herramientas de analisis de
carteras, incluyendo ratings ESG. El Emisor obtuvo una puntuacion de 8,5 sobre 10, y se
posicionaba en el rango de puntuacidn mas alto en relacién con sus peers globales. Mas
adelante, MSCI amplié la evaluacién del Emisor y le otorgd una calificacion de A. En 2022,
Grenergy consiguid por primera vez la maxima calificacion AAA, con una puntuacién general
industry-adjusted de 9.8/10. Segun el informe de MSCI, la Sociedad lidera el sector a nivel
local y global en estructuras de gobierno corporativo y en la capitalizacidn de oportunidades
de energias renovables.

En 2024, el Emisor mantiene el liderazgo en el indice MSCI ESG Rating obteniendo por tercer
afio consecutivo como una de las empresas mds sostenibles en el sector de las utilities
obteniendo la maxima calificacion, AAA, con una puntuacidn general industry-adjusted de
8.9/10 en donde se encuentra tan solo el 11% de la totalidad de participantes situandose
entre las 15 empresas mas sostenibles a nivel mundial. Segun el informe de MSCI, la
Sociedad lidera el sector a nivel local y global alcanzando las mayores puntuaciones en las
categorias de Carbon emissions, Opportunities in Renewable Energy y Corporate
Governance.

CDP: en diciembre de 2021, la empresa fue evaluada por primera vez por CDP, el indicador
mas prestigioso sobre cambio climatico, obteniendo la puntuacién de B-. En 2024, el indice
climdtico otorgd a la Sociedad la puntuacion B, reflejando el progreso y la efectividad de sus
esfuerzos en la implementacién de su estrategia climatica.

ISS ESG: En diciembre de 2024, Grenergy fue evaluada por ISS ESG vy recibié nuevamente
una puntuacion A- con un nivel de transparencia “muy alto”, lo que permite su distincion
de compaiiia Prime. Este resultado continta fortaleciendo el posicionamiento de Grenergy
como lider ESG.
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Ethifinance ESG: La Agencia de calificacion ESG vy crediticia, Ethifinance ESG evalud a
Grenergy en 2024 (basada en la informacién de 2023) obteniendo una puntuacion de
78/100. La puntuacién obtenida por Grenergy en la evaluacién ESG de Ethifinance indica un
desempeiio en todas las categorias del indice por encima de la media del sector de Utilities
de untotal de 50 empresas.

S&P Global: Por ultimo, Grenergy se ha posicionado en el top 16% de compaiiias del sector
Electrical Utilities con mejor puntuacion en el Corporate Sustainability Assesment (CSA) que
elabora anualmente S&P Global y que determina la composicion del prestigioso Dow Jones
Sustainability Index. Se trata del cuarto afio consecutivo en el que Grenergy participa en el
S&P Global CSA, considerado una referencia para los inversores y que evalia y compara el
desempeiio medioambiental, social y de gobierno (ESG) de miles de compaiiias cotizadas
en todo el mundo. Grenergy destaca especialmente por su desempeiio en la dimensién
ambiental, resultado de las diferentes iniciativas promovidas por la compafiia, como su
nueva estrategia climatica, el compromiso Net Zero 2040 y la gestion ambiental realizada.

En definitiva, durante 2024, el Emisor mantuvo el buen resultado de las evaluaciones de Sustainalytics,
Dow Jones Best-in-Class Indices y demuestra su liderazgo en MSCI ESG y CDP Climate Change, cuatro de
las agencias de ratings ESG mas prestigiosas del mundo.

2.7. Divisiones Operativas

La Sociedad clasifica las distintas actividades de negocio que desarrolla el Grupo en las siguientes
divisiones operativas o segmentos de negocio:

1)

2)

3)

4)

Desarrollo y Construccidon: comprende las actividades de busqueda de Proyectos viables,
tanto a nivel financiero como técnico, los trabajos necesarios para la consecucion de todos los
hitos para el inicio de construccidn y los trabajos sobre el terreno para la construccién y puesta
en marcha de cada Proyecto. Los ingresos provienen de la venta de desarrollos a terceros, a
través de la venta de las sociedades propietarias de las licencias y permisos y de los ingresos
de construccion por contratos “EPC”, asi como de los trabajos de construccidn realizados por
el Grupo para sus propios parques.

Energia: se refiere a los ingresos provenientes de la venta de energia en cada uno de los
mercados en los que el Grupo cuenta o contard con Proyectos propios operativos en su
condicidon de IPP (segun la terminologia anglosajona habitual en la industria).

Comercializacidn: se refiere a los ingresos provenientes de la comercializacidn de energia. En
la actualidad estos ingresos proceden Unicamente del mercado chileno.

Servicios: en esta drea se incluyen los servicios prestados a los Proyectos una vez alcanzada la
fecha puesta en marcha o commercial operation date (el “COD”, por sus siglas en inglés) y que,
por tanto, se encuentran en su fase operativa, comprendiendo las actividades de gestién de
activos y de O&M prestadas a proyectos de terceros.

La distribucion de ingresos y EBITDA entre los cuatro segmentos de negocio al cierre de los ejercicios
2024 y 2023 es como sigue:
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Miles de euros
31.12.2024 | 31.12.2023

Ingresos

Desarrollo y Construccién 550.273 310.350
Energia 60.529 65.243
Comercializacidn 28.096 22.094
Servicios 3.990 2.551
Total Ingresos (*) 642.888 400.238

(*) Medida Alternativa de Rendimiento (MAR). Véase la Parte 3 del Anexo 2 de este DBI.

2.8. Fases del pipeline

La Sociedad clasifica internamente las distintas fases que atraviesa un Proyecto en las siguientes (entre

paréntesis, la probabilidad de que el Proyecto acabe siendo construido y operado, segun las
estimaciones de la Sociedad sobre la base de su histérico de Proyectos):

1)

2)

3)

4)

5)

6)

Oportunidad identificada o Identified opportunity (>20%, pero <40%) significa aquel Proyecto
con factibilidad técnica y financiera, atendiendo a las siguientes circunstancias: (i) existe
posibilidad de suelo; (ii) el acceso a la red eléctrica se considera viable operativamente; y/o
(iii) concurre posibilidad de venta a terceros.

Desarrollo inicial o Early stage (50%) significa aquel Proyecto que, sobre la base de una
Oportunidad Identificada, se aprueba internamente para entrar en fase de inversion,
realizdndose las pertinentes solicitudes para acceder a la red eléctrica e iniciandose las
negociaciones por el suelo.

Desarrollo avanzado o Advanced development (70%) significa aquel Proyecto que se
encuentra en una avanzada situacidn técnica y financiera dado que: (i) el suelo estd asegurado
o se estima que existe mas de un 50% de probabilidad de obtenerse; (ii) se han realizado las
pertinentes solicitudes para acceder a la red eléctrica con una estimacion superior al 90% de
conseguirse; y (iii) se ha solicitado el permiso medioambiental.

En Cartera de pedidos o Backlog (90%) significa aquel Proyecto que se encuentra en una fase
final previa a la construcciéon donde: (i) el terreno y los accesos a la red eléctrica estan
asegurados; (ii) existe mas de un 90% de probabilidad de obtencion del permiso
medioambiental; y (iii) existe un PPA o un contrato marco con un comprador de energia
(offtaker) o un banco que estd preparado para ser firmado, o bien un esquema de
estabilizacion de precios bancable (e.g. PMGD en Chile).

En Construccion o Under construction (100%) significa aquel Proyecto en el que ya se ha dado
orden al constructor EPC para comenzar la construccion bajo el Contrato EPC correspondiente.

En Operacion o In Operation significa aquel en el que el certificado de aceptacién ha sido
firmado por la entidad que vaya a ser la propietaria del proyecto en cuestién y en el que la
responsabilidad del activo ha sido trasladada desde la entidad que desempefie las funciones
de constructor EPC al equipo de operacion del Grupo.

Las autorizaciones administrativas correspondientes pueden obtenerse en cualquiera de las distintas
fases del pipeline, incluyendo durante la etapa de construccion.
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A 28 de mayo de 2025, el Grupo tenia mas de 12,5 GW en las distintas fases de desarrollo solares y
edlicos, asi como 32,7 GWh en pipeline de proyectos hibridos de almacenamiento y 45,2 GWh en
pipeline de proyectos de almacenamiento standalone.

Solar (GW) Hibrido (GWh) Standalone (GWh)
Oportunidades identificadas 4,3 8,8 29,0
Desarrollo Inicial 2,0 5,8 15,6
Desarrollo avanzado 2,8 7,0 -
Cartera de Pedidos 0,7 4,4 0,6
En construccién 1,7 6,7 -
En operacién (1) 0,9 - -
Total 12,5 32,7 45,2

(1) Plataforma total incluye 24MW de energia edlica en operacion.

Debe advertirse que esta clasificacion de fases del pipeline se ha realizado por la propia Sociedad sobre
la base de su experiencia previa en Proyectos realizados, usando sus propios criterios y procedimientos
internos, tal y como se han venido empleando a efectos de control de riesgos y planificacién de recursos,
sin que esta clasificacién haya sido revisada o verificada por ningln tercero. La definiciéon de cada una
de estas fases y sus hitos, asi como el porcentaje de probabilidad de que el Proyecto acabe siendo
construido y operado, puede no ser necesariamente la misma que la que puedan emplear otras
compaiiias de su mismo sector o industria, de forma que el nUmero de Proyectos identificados para cada
una de las fases, en particular para la de Backlog puede no ser el mismo que el que hubiera realizado
otra compaiiia del sector o industria.

De acuerdo con esta clasificacion, la descripcion del pipeline segun la informacién publicada en fecha 28
de mayo de 2025 por el Emisor en la presentacién del Capital Markets Day para cada una de las
tecnologias desarrolladas por el Grupo (energia solar, edlica y almacenamiento con baterias a través de
hibridacion y standalone) es la siguiente por GWs en cada localizacion geografica:
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Proyectos de Energia Solar, con un pipeline de Proyectos con una potencia total agreqgada de 12,5 GWs

En En En Cartera Desarrollo Desarrollo Oportunidad Pipeline total Plataforma
Operacion ~ Construccion = de Pedidos avanzado inicial Identificada total
(Backlog)

Probabilidad 100% 90 70% 50% 20%- 40%

de éxito %

Espafia 20 469 - 165 - 680 1.314 1.514
0

Italia - - - 550 - - 550 550

Reino Unido - - - 110 63 - 174 174

Polonia - - - - - - - -

Alemania - - - - 213 325 538 538

Rumania - - - - - - -

Total Europa 20 469 - 824 276 1.005 2.575 2.775
0

Chile 51 1.230 690 964 1.238 480 4.602 5.119
8

Colombia 13 29 - 51 26 26 132 268
6

México 36 - - - 344 774 1.118 1.153

Peru - - - 437 - - 437 437

Edlico 24 -—- - - - - - 24

(Argentina)

Total LATAM 69 1.259 690 1.452 1.607 1.280 6.288 7.001
0

Total EEUU - ---- - 539 138 2.011 2.687 2.687

Total 91 1.729 690 2.816 2.021 4.295 11.550 12.463
3

Proyectos de almacenamiento de energia con hibridacion con una potencia total agreqada de 32,7

GWhs

(Mwh) En Backlog Desarrollo Desarrollo Oportunidad Pipeline total

28-05-25 Construccion avanzado [E] Identificada
Probabilidad 100% 90% 70% 50% 20-40%
de éxito
Espafia -—-- 704 -—-- -—-- 2.280 2.984
Italia - - 1.775 - ---- 1.775
Reino Unido 320 140 --- 460
Polonia - - - - --- ---
Alemania ---
Rumania - - - - --- ---
Total Europa —— 704 2.095 140 2.280 5.219
Chile 6.664 3.640 4.729 5.495 2.600 23.128
Colombia - - - - --- ---
México --- 90 --- --- --- 90
Peru - - - - --- ---
Total LATAM 6.664 3.730 4.729 5.495 2.600 23.218
Total EEUU ---- ---- 183 143 3.960 4.286
Total 6.664 4.434 7.007 5.778 8.840 32.723
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Proyectos de almacenamiento de energia standalone con una potencia total agregada de 45,2 GWhs

Probabilidad de 100% 90% 70% 50% 20-40%

éxito

Espafia - 600 1.152 2.808 4.560
Italia - - -—-- 4.408 1.420 5.828
Reino Unido ---- - - 3.519 1.120 4.639
Polonia - - -—-- 547 6.466 7.013
Alemania - 1.400 5.000 6.400
Rumania - - - 1.090 5.592 6.682
Total Europa === 600 ——— 12.115 22.406 35.121
Chile - 3.390 1.650 5.040
Colombia - - - - - -
México - - - - - -
Peru - - - - - -
Total LATAM - 3.390 1.650 5.040
Total EEUU -——- -—-- - 46 4.948 4.994
Total - 600 15.551 29.004 45.155

Fuente:https://www.cnmv.es/webservices/verdocumento/ver?t=%7bfd088c4f-5bd5-461f-aae7-
1c9f19ffa80a%7d

2.9. Endeudamiento financiero a largo y corto plazo

Segun se describe en las cuentas anuales consolidadas auditadas de la Sociedad para los ejercicios de
2024 y 2023, la composicion de estas partidas del balance consolidado es la siguiente (cantidades en
miles de euros):

NIIF-UE Deudas a Deudas a Total al Deudas a Deudas a Total al
largo plazo | corto plazo 31.12.24 | largoplazo | cortoplazo | 31.12.23
Obligaciones y valores 51.646 108.088 159.734 51.915 68.430 120.345
negociables
Deudas con entidades de crédito 576.447 119.808 696.255 433.791 144.186 577.977
Préstamos 576.447 36.716 613.163 433.791 75.775 509.566
Pdlizas de Crédito - - - - 7.003 7.003
Confirming y Linea Comex - - - - 61.408 61.408
- 83.092 83.092
Otros pasivos financieros 12.601 70.110 82.711 - 905 905
Derivados 6.965 1.465 8.430 - 3.932 3.932
Pasivos por arrendamiento 65.932 4.890 70.822 50.844 3.043 53.887
Total 713.591 304.361 1.017.952 536.550 220.496 757.046
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A 31 dediciembre de 2024 y 2023, el detalle de las deudas desglosado por tipo de garantia es el siguiente
(cantidades en miles de euros):

NIIF-UE 2024
Deuda corporativa Deuda de proyecto
Total
Con recurso Sin recurso
No Corriente No Corriente No Corriente
corriente corriente corriente

Obligaciones y valores 51.646 108.088 - - - - 159.734
negociables

Deudas con entidades de 108.805 85.590 - - 467.642 34.218 696.255
crédito

Préstamos 108.805 2.498 - - 467.642 34.218 613.163
Confirming y Linea Comex - 83.092 - - - - 83.092
Otros pasivos financieros 12.601 70.110 - - - - 82.711
Derivados - - - - 6.965 1.465 8.430
Pasivos por arrendamiento 65.932 4.890 - - - - 70.822
Total 241.014 266.648 - - 474.607 35.683 | 1.017.952

NIIF-UE 2023
Deuda corporativa Deuda de proyecto
Total
Con recurso Sin recurso
No Corriente No Corriente No Corriente
corriente corriente corriente

Obligaciones y valores 51.915 68.430 - - - - 120.345
negociables

Deudas con entidades de 80.346 113.264 - - 353.445 30.922 577.977
crédito

Préstamos 80.346 44.853 - - 353.445 30.922 509.566
Pélizas de crédito - 7.003 - - - - 7.003
Confirming y Linea Comex - 61.408 - - - - 61.408
Otros pasivos financieros - 905 - - - - 905
Derivados - - - - - 3.932 3.932
Pasivos por arrendamiento 50.844 3.043 - - - - 53.887
Total 183.105 185.642 - 0 353.445 34.854 757.046

A 31 de diciembre de 2024, el detalle de las deudas por plazos remanentes de vencimiento es el
siguiente, segun las cuentas anuales consolidadas auditadas (cantidades en miles de euros):
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NIIF-UE Obligacionesy Deudas con Otras Derivados Arrendamientos Total
valores entidades de deudas
negociables crédito
Hasta 108.088 119.808 70.110 1.465 4.890 304.361
31.12.2025
Hasta - 230.297 12.601 995 4.175 248.068
31.12.2026
Hasta 51.646 125.505 - 995 4.175 182.321
31.12.2027
Hasta - 83.576 - 995 3.265 87.835
31.12.2028
Hasta - 83.576 - 995 3.265 87.835
31.12.2029
Mas de 5 - 53.493 - 2.985 51.053 107.531
periodos
Total 159.734 696.255 82.711 8.430 70.822 1.017.952
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Préstamos con entidades de crédito

El detalle de los préstamos suscritos y sus principales condiciones a 31 de diciembre de 2024 es el

siguiente:

Miles de Euros

Pasivo )
. ) . Fecha de . ; Pasivo
Entidad financiera L. Tipo de garantia Cuotas no ) Total
vencimiento . corriente
corriente

KFW Bank 31/07/2034 | Garantia del proyecto Semestral 19.280| 2.915| 22.195
Banco Sabadell (ICO) | 30/04/2025 Corporativa Mensual - 207 207
Bankinter (ICO) 30/04/2025 Corporativa Mensual - 803 803
BBVA (ICO) 13/05/2025 Corporativa Mensual - 45 45
Bankia (1CO) 30/04/2025 Corporativa Mensual - 237 237
Banco Santander .
(IcO) 30/04/2025 Corporativa Mensual - 129 129
CaixaBank (ICO) 30/04/2025 Corporativa Mensual - 131 131
Banco Santander .
(1CO) 01/09/2025 Corporativa Mensual - 193 193
Abanca 28/02/2027 Corporativa Mensual - 753 753
KFW Bank y 3

. 31/08/2038 | Garantia del proyecto Semestral 18.845| 1.166| 20.011
Bankinter
KFW Bank v ,

. 31/08/2038 | Garantia del proyecto Semestral 18.805 1.163| 19.968
Bankinter
KFW Bank % ,

. 31/08/2038 | Garantia del proyecto Semestral 18.813| 1.164| 19.977
Bankinter
KFW Bank y ,

. 31/08/2038 | Garantia del proyecto Semestral 18.826 1.165| 19.991
Bankinter
FOND-ICO
INFRAESTRUCTURAS | 31/10/2038 | Garantia del proyecto Semestral 3.119 635 3.754
I, F.I.C.C. (AXIS)
FOND-ICO
INFRAESTRUCTURAS | 31/10/2038 | Garantia del proyecto Semestral 3.119 635 3.754
Il, F.I.C.C. (AXIS)
FOND-ICO
INFRAESTRUCTURAS | 31/10/2038 | Garantia del proyecto Semestral 3.119 635 3.754
Il, F.I.C.C. (AXIS)
FOND-ICO
INFRAESTRUCTURAS | 31/10/2038 | Garantia del proyecto Semestral 3.119 825 3.944
Il, F.I.C.C. (AXIS)
Natixis 31/12/2027 | Garantia del proyecto Semestral 58.766| 10.997| 69.762
Bancolombia 31/12/2036 | Garantia del proyecto Semestral 23.838 776 | 24.614
BNP y Socialite 22/06/2028 | Garantia del proyecto Semestral 24.534 1.964| 26.498
BNP y Socialite 22/06/2028 | Garantia del proyecto Semestral 105.351| 10.179|115.530
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Miles de Euros
. . . Fecha de . . Pasivo Pasivo
Entidad financiera L. Tipo de garantia Cuotas no ) Total
vencimiento . corriente
corriente

CESCE - Banco .

22/06/2031 Corporativa Semestral 108.805 -1108.805
Santander
Banco Santander 27/02/2030 | Garantia del proyecto | Mensual/Semestral | 148.107 -1148.108
Sumitomo Mitsui
Banking
Corporation,  BNP
Paribas  Securities i

18/12/2029 | Garantia del proyecto Semestral - - -
Corp, The Bank of
Nova Scotia, Natixis,
New York Branch y
Société Générale
Total 576.446 | 36.717 |613.163

Todos los préstamos suscritos han devengado tipos de interés de mercado que oscila en funcién de las
caracteristicas de cada uno de los préstamos.

Project Finance

A 31 de diciembre de 2024, el Grupo tenia suscritas 13 financiaciones bajo estructuras de Project
Finance:

(i)

(ii)

(iii)

(iv)

(v)

(vi)

(vii)

un Project Finance concedido por KFW Bank a la filial GR Kosten, S.A.U. para la construccién vy
operacion del parque edlico Kosten (24 MW) en Argentina.

4 Project Finance concedidos por KFW Bank, Bankinter y FOND-ICO INFRAESTRUCTURAS II, F.I.C.C.
(AXIS) a lasfiliales GR Aitana, S.L., GR Bafiuela, S.L., GR Aspe, S.L. y GR Turbdn, S.L. para la construccion
y operacion del parque solar de Escuderos, en Espafia con una capacidad de 200 MW.

un Project Finance concedido por Natixis para la construccion y operacion de 15 parques solares, en
Chile PMGDs y PMGs.

4 Project Finance concedidos por Bancolombia para la construccion y operacion de 6 parques solares
en Colombia por un total de 51 MW.

un Project Finance concedido por BNP Paribas y Société Générale a las filiales GR Liun SpA y GR
Algarrobo SpA para la construccion y operacion del parque solar Tamango (48 MW) en Chile y para la
construccién y operacién del parque solar Gran Teno (241 MW) en Chile.

un Project Finance concedido por Banco Santander, S.A., Natixis, S.A., Sucursal en Espafia y MUFG Band
(Europe) N.V. a la filial GR Solar 2020, S.L. para la construccion de los parques fotovoltaicos de
Tabernas (250MW) y Jose Cabrera (47MW) en Espafia.

un Project Finance concedido por BNP Paribas, Natixis Corporate & Investment Banking, Société
Générale, The Bank of Nova Scotia y SMBC a la filial GR Lenga SpA para la construccion y operacién del
parque solar Gabriela (269 MW) y un sistema de almacenamiento de energia de 1,1 GWh en Chile.
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Cada Project Finance tiene una serie de obligaciones de hacer/no hacer, entre los que destacan el
cumplimiento de una serie de ratios financieros, que son los estandares para este tipo de financiaciones.

A 31 de diciembre 2024 y 2023, los Administradores del Grupo consideran que las sociedades
relacionadas con los Project Finance estaban cumpliendo con sus obligaciones contractuales.

Pdlizas de crédito y financiacion de operaciones en el extranjero

A 31 de diciembre de 2024, la Sociedad tenia suscritas pdlizas de crédito y financiacién de crédito a
operaciones en el extranjero con diversas entidades financieras, incluyendo las principales entidades de
crédito espafiolas (e.g. Banco Santander, Bankinter, Banco de Sabadell, S.A., CaixaBank, BBVA, Bankia).

Las lineas de financiacidn para operaciones en el extranjero contratadas por la Sociedad incluyen tanto
operaciones de crédito como coberturas por garantia, créditos documentarios y avales.

En 2023, el Emisor suscribié una linea de financiacion corporativa por un total de 157 millones de délares
con Banco Santander y que cuenta con la cobertura de CESCE, compafiia espafiola de seguros de crédito
a la exportacidn, a través de su Pdliza Verde de Inversiones. Este instrumento tiene un coste financiero
del SOFR (Secured Overnight Financing Rate) + 1,8% y un vencimiento de 8 afios con un periodo de
carencia de 2 afios. Se ha cerrado un swap de tipos de interés que cubre el 100% del principal con un
coste por debajo del 3,0%, y que podria reducirse en funcién del cumplimiento de una serie de requisitos
ASG. Esta financiacién contribuird a la financiacidn de proyectos de energia renovables en LATAM,
incluyendo proyectos de almacenamiento con baterias, y al cumplimiento de los planes de crecimiento
de la Sociedad.

Asimismo, Grenergy firmd su primer contrato de venta a largo plazo nocturno para suministrar a la
empresa chilena EMOAC energia verde durante un periodo de 15 afos. En el marco del acuerdo,
Grenergy proveera de 541 GWh en horario no solar a EMOAC, empresa asociada a la comercializacidn
de energias renovables vy filial de Copec, la principal empresa de distribucién de combustibles de Chile,
con calificacidn crediticia investment grade por Standard & Poor’s. Esta previsto que el inicio del
suministro se produzca entre 2026 y 2027.

Otras deudas

El 31 de julio de 2024, el Grupo adquirié el 100% de la participaciéon de Solar Elena SpA y Solar
Antofagasta SpA, respectivamente. Las subsidiarias estdn domiciliadas en Antofagasta (Chile) y su
actividad principal es la instalacién, desarrollo, promocién y venta de cualquier forma de energia
hidroeléctrica, solar, edlica, asi como otras energias alternativas, incluyendo sus respectivas fuentes de
generacion, instalaciones y fuentes de distribucion.

Las razones principales que motivaron la combinacién de negocios es que representa una oportunidad
Unica para aprovechar la estrecha ventana que existe en el mercado de energia nocturna en Chile.

Obligaciones y valores negociables

El detalle de las obligaciones y valores negociables es el siguiente:

Saldo al Ejercicia Elerciciy
Selda al 21.12.2024 122023 224 2023
Facha Imports | Importe Facha de Largo Corfo Large | Coro Gasfo Gasfo

Programs programa | nominal | emitido | emiskin ot vencimiento | oy | ptaro | pazo | Plezn | nnanciero | nnanciere
Programa de Bonos verdes [MARF] () =19 50.000 22000 =19 4 750 5§ afice - 21860 38 1187
Programa de pagarts verdes (MARF] sep-21 100,000 80916 2024 0,7%-2, 5% 5§ afics - 108.243 - 44 988 3838 2373
Programa de Bonos Verdes (MARF) (%] imar-22 100,000 82500 abe-22 4% 5§ afice 51846 1.845 81915 1.582 2100 2100
TOTAL 51845 | 108.088 [ 51915 [ 68430 6835 5.570

1] Sujetas al cumplimiento de una serie de covenants que a 31 de diciembre de 2024 y 2023 se cumplian.
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Emisidn de bonos verdes

En octubre de 2019, el Consejo de Administracion de la Sociedad acordd el establecimiento del
denominado “Programa de Renta Fija Grenergy Renovables 2019”, al amparo del cual la Sociedad podia
emitir valores de renta fija a medio y largo plazo, por un importe nominal maximo total de hasta
50.000.000 euros. En este sentido, en octubre de 2019, se incorpord el correspondiente documento base
informativo de incorporacién en el Mercado Alternativo de Renta Fija (MARF) con el objeto de incorporar
a negociacién en dicho mercado los bonos que se emitieran al amparo del “Programa de Renta Fija
Grenergy Renovables 2019” dentro de su periodo de vigencia (esto es, 1 afio desde la fecha de
incorporacién del documento base informativo de incorporacién en el MARF) (el “Primer Programa de
Bonos Verdes”). En noviembre de 2024 vencié el Primer Programa de Bonos Verdes y se procedid a su
reembolso.

El 22 de marzo de 2022, el Emisor registré un nuevo programa de bonos verdes en el MARF por importe
nominal maximo total de 100 millones de euros destinado a financiar su plan estratégico y que permitird
acelerar la generacion de pipeline en las distintas regiones donde opera el Grupo, y con fecha 5 de abril
de 2022 se realizé la primera emisidén al amparo de este Programa por importe nominal de 52.500.000
euros y con fecha de vencimiento y amortizacién ordinaria el 5 de abril de 2027.

Emisidon de pagarés verdes

Al 31 de diciembre de 2024, el saldo de deuda viva por pagarés asciende a 106.243 miles de euros
(44.988 miles de euros al 31 de diciembre de 2023). Las disposiciones realizadas en el ejercicio 2024 han
ascendido a un total de 153.702 miles de euros (216.544 miles de euros en el ejercicio 2023).

El programa de pagarés utiliza un marco de financiacidn alineado con los Green Loan Principles 2021 de
la Asociacién del Mercado de Préstamos (LMA) y con los Green Bond Principles 2021 de la Asociacién
Internacional de Mercados de Capitales (ICMA), siendo el primer programa de este tipo en Espania.

El marco de financiacidon verde de la Sociedad ha recibido una Second Party Opinion (SPO) de
Sustainalytics. El informe considera el impacto positivo en el medio ambiente del uso de los fondos y
evalta la credibilidad del marco de financiacidn verde de Grenergy, asi como su alineacién con los
estandares internacionales.

2.10. Aspectos medioambientales que puedan afectar a la actividad del Emisor

Una de las fases mas importante en el desarrollo de cualquier Proyecto de energia solar fotovoltaica o
edlica es la realizacidn de los estudios y declaraciones del impacto ambiental que tendrd la instalacidn
en cuestion.

En cada pais suele tener una denominacion diferente (e.g. DIA o pertinencia ambiental en Chile, MIA en
México, Evaluacién de Impacto Ambiental, etc.) pero el objetivo es exactamente el mismo, medir y
reducir el impacto real sobre el medioambiente en la ejecucién de cualquier Proyecto.

El principal encargado de prevenir el deterioro ambiental en cada pais es el organismo publico
correspondiente, que lidera la evaluacion del Impacto Ambiental de cualquier actividad. Este
instrumento permite introducir la dimensién ambiental en el disefio y la ejecucién de los proyectos y
actividades que se realizan en el pais; a través de él se evalla y certifica que las iniciativas, tanto del
sector publico como del sector privado, se encuentran en condiciones de cumplir con los requisitos
ambientales que les son aplicables.
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Existen diversos tipos de impactos ambientales, pero fundamentalmente se pueden clasificar en tres
tipologias, de acuerdo con su origen:

v Impacto ambiental provocado por el aprovechamiento de recursos naturales ya sean
renovables, tales como el aprovechamiento forestal o la pesca; o no renovables, tales como la
extraccién del petréleo o del carbon.

v Impacto ambiental provocado por la contaminacién. Todos los proyectos que producen algin
residuo (peligroso o no), emiten gases a la atmdsfera o vierten liquidos al ambiente.

v Impacto ambiental provocado por la ocupacion del territorio. Los proyectos que al ocupar un
territorio modifican las condiciones naturales por acciones tales como tala rasa, compactacién
del suelo y otras.

Los Proyectos que lleva a cabo GRENERGY suelen verse principalmente afectados por el impacto
ambiental provocado por la ocupacion del territorio, razén por la que en el inicio de todos los desarrollos
se buscan y localizan terrenos cuyas caracteristicas hacen que la ejecucién del proyecto no modifique
ninguna caracteristica esencial del mismo o incluso que lo mejore desde un punto de vista
medioambiental.

Otro tipo de impacto suele ser el de la contaminacién, dada la maquinaria que se utiliza en algunos casos
para mover tierras y hacer la obra civil o transportar materiales, o posibles derrames de aceites
empleados en los equipos transformadores de energia. Este aspecto es muy tenido en cuenta por parte
de los encargados de ejecutar las obras, tratando siempre de optimizar la organizacidn del transporte
de los equipos y por otro lado adaptando siempre el proyecto a la orografia, para evitar al maximo el
movimiento de tierras, asi como adoptar las adecuadas medidas de proteccion frente a posibles
derrames de aceites y otros productos potencialmente contaminantes.

Los estudios medioambientales se realizan por parte de consultoras e ingenierias especializadas y
contratadas por GRENERGY para la elaboracidn de los mismos en funcién de proyecto. Los organismos
publicos respectivos revisan, solicitan aclaraciones, objeciones o comentarios a los estudios
mencionados.

Una vez analizado detalladamente, se decide la conveniencia o no de realizar la actividad estudiada y se
determinan las condiciones y medidas que se deben tomar para proteger adecuadamente el ambiente
y los recursos naturales afectos por el Proyecto.

GRENERGY cumple con la normativa fundamental en materia medioambiental tanto en su actividad de
oficina como durante las fases de construccion y operacion de las plantas de generacion fotovoltaica.

La norma ISO 14001 es la norma internacional de sistemas de gestién ambiental (SGA), que ayuda a
identificar, priorizar y gestionar los riesgos ambientales, como parte de las prdcticas de negocios
habituales. Exige a la empresa crear un plan de manejo ambiental que incluye objetivos y metas
ambientales, politicas y procedimientos para lograr esas metas, responsabilidades definidas, actividades
de capacitacién del personal, documentacién y un sistema para controlar cualquier cambio y avance
realizado. La norma ISO 14001 describe el proceso que debe seguir la empresa y le exige respetar las
leyes ambientales nacionales.
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2.11. Aspectos del marco regulatorio de produccion y venta de energias renovables en cada
pais donde opera el Grupo que pueden afectar a la actividad del Emisor

Para un resumen de la regulacidn del sector de las energias renovables en cada uno de los paises donde
opera el Grupo a la fecha de este DBI, véase Anexo 1 de las cuentas anuales consolidadas del Emisor a
31 de diciembre de 2024. En dicho Anexo 1 se incluye el detalle de sociedades participadas por Grenergy
indicando su actividad y porcentaje de participacién de control y patrimonial.

2.12. Hitos mds relevantes del ejercicio de 2024
Durante 2024 pueden destacarse los siguientes hitos:

2.12.1. Inauguracion de la planta fotovoltaica Gran Teno y aceleracion de la ejecucion de Oasis de
Atacama, el mayor proyecto de baterias del mundo, incluyendo la firma de un PPA para la Fase 4 de
Oasis Atacama en Chile (Chile)

En enero de 2024, el Emisor anuncié al mercado, mediante la publicacion del correspondiente anuncio
de OIR, la firma de un contrato de venta a largo plazo para suministrar energia verde en Chile durante
un periodo de 15 afos a una compaiiia eléctrica global con calificacion crediticia investment grade por
Standard & Poor’s. El volumen de energia contratado serd el 75% de lo generado por el parque
fotovoltaico de Gabriela en Chile, que se estima en unos 720GWh anuales. Esta previsto que la planta,
que tiene una capacidad de 260MW solares y 220MW/1,1GWh de almacenamiento con baterias, entre
en funcionamiento a finales de 2025 y que el contrato de suministro comience en mayo de 2026.

En marzo de 2024 se ha procedido a la inauguracidn de la planta fotovoltaica Gran Teno, ubicada en la
Regidon de Maule (Chile). Con una potencia de 241MWp se trata de la mayor instalacion de estas
caracteristicas al sur del pais y del Grupo a nivel mundial. Gracias a esta planta, mds de 136.000 hogares
recibirdn energia verde lo que, a su vez, reducird la emisidén de mas de 147.000 toneladas de CO2 al afio.

Oasis de Atacama, que cuenta con una capacidad de 11GWh y cerca de 2GW solar, se divide en siete
fases. Actualmente las fases 4 a 7 (las tres primeras fases se vendieron en 2024) se encuentran en
distintas fases de construccién y desarrollo.

2.12.2. Venta de 77MW edlicos y 97MW solares en Peru por 150m de dédlares (Peru)

En fecha 30 de enero de 2024, Emisor acordd la venta del 100% de sus activos edlicos (77MW) y
fotovoltaicos (97MW) en Peru correspondientes al parque edlico Duna & Huambos y el parque solar
Matarani, respectivamente, por un montante conjunto de 138 millones de euros. La venta de Duna &
Huambos ha generado una plusvalia de 3.211 miles de euros mientras que la venta de Matarani ha
supuesto unos ingresos de 72.451 miles de euros. Para el ejercicio 2025 y siguientes, la venta de estos
dos parques, seguiran aportando ingresos por construccion y cumplimiento de “earn-outs”.

2.12.3. Cierre de la financiacién de proyecto para los parques fotovoltaicos de Tabernas (250MW) y
José Cabrera (47MW) (Espaiia)

El Emisor firmd en fecha 27 de febrero de 2024 una financiacion sin recurso con Banco Santander, Natixis
y MUFG Bank, por un total de 175 millones de euros, para la construccién de los proyectos solares de
Tabernas y José Cabrera en Espaia. El parque solar de Tabernas esta ubicado en la provincia de Almeria
y cuenta con una potencia de 250MW y una produccion anual estimada de 463GWh. El parque solar de
José Cabrera esta ubicado en la provincia de Guadalajara y cuenta con una potencia de 47MW y una
produccion anual estimada de 95GWh. Tal y como se comunicé al mercado el 18 de octubre de 2023 a
través del correspondiente anuncio de “informacidn privilegiada”, el Emisor acordd la venta del 100% de
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estos dos parques fotovoltaicos a Allianz Capital Partners por un valor empresa de 270,6 millones de
euros, que incluia el proyecto llave en mano de ambas plantas. La transmisién de dichos activos se
realizara durante el segundo semestre de 2025.

2.12.4. Cierre de la financiacion de la primera y sequnda fase de Oasis Atacama por 345 millones de
euros

El 10 de julio de 2024, el Emisor notificd al mercado mediante el correspondiente anuncio de OIR la firma
de una financiacion senior sin recurso con BNP Paribas Securities Corp., Natixis; New York Branch, Société
Générale, The Bank of Nova Scotia y Sumitomo Mitsui Banking Corporation (SMBC) por un total de
aproximadamente 345 millones de ddlares, ademas de otras lineas de crédito complementarias.

Esta financiacidon cubre las fases 1 y 2 del proyecto referido en el apartado 2.12.1. anterior, que
corresponden a 220MWp solar y 1,24 GWh de almacenamiento.

La inversion solar de la primera fase correspondia a una planta ya en operacién (Quillagua 1 - 103 MWp),
por lo que parte de los fondos se usaron para cancelar la deuda existente de 50 millones de ddlares.

2.12.5. Adquisicion de sociedades chilenas

Con fecha 22 de septiembre de 2024, Grenergy anuncié al mercado, mediante el correspondiente
anuncio de OIR la adquisicidon del 100% de un proyecto operativo de 77MWp (Solar Elena SpA) y de
923MWp (Solar Antofagasta SpA) de proyectos solares en distintas fases de desarrollo en el norte de
Chile por 128 millones de délares. La finalidad de este portfolio solar de 1GW adquirido a Repsol e
Iberedlica, es la hibridacion con baterias, lo que permite incrementar en 6GWh el proyecto Oasis de
Atacama con estas dos nuevas fases adicionales. Se trata de las dos sociedades proyecto Solar Elena SpA
y Solar Antofagasta SpA, domiciliadas en Antofagasta (Chile) y cuya actividad principal es la instalacion,
desarrollo, promocion y venta de cualquier forma de energia hidroeléctrica, solar, edlica, asi como otras
energias alternativas, incluyendo sus respectivas fuentes de generacion, instalaciones y fuentes de
distribucion.

Las razones principales que motivaron la combinacién de negocios es que representa una oportunidad
Unica para aprovechar la estrecha ventana que existe en el mercado de energia nocturna en Chile. Esta
operacion permitio a Grenergy ampliar en dos nuevas fases su proyecto de Oasis de Atacama (i.e.: fases
6y 7 del proyecto) lo que supone un incremento de 1GW solar y 6GWh de almacenamiento por baterias.

2.12.6. Cierre de la financiacion de la tercera fase de Oasis Atacama por 299 millones de euros y
posterior venta de las fases 1, 2 y 3 del proyecto Oasis de Atacama (451MW + 2.54GWh)

El 16 de diciembre de 2024, Grenergy firmé una financiacion sin recurso con BNP Paribas Securities Corp.,
Natixis; New York Branch, Société Générale, The Bank of Nova Scotia y Sumitomo Mitsui Banking
Corporation (SMBC) por un total de aproximadamente 299 millones de ddlares para la financiacién de la
fase 3 del proyecto Oasis de Atacama.

El 17 de diciembre de 2024, Grenergy acordd la venta del 100% de las fases 1, 2 y 3 del proyecto Oasis
de Atacama (451MW + 2.54GWh) ubicado en el norte de Chile a ContourGlobal -una compafiia de KKR-
por un valor empresa de 962 millones de ddlares (Enterprise Value), incluyendo aproximadamente 50
millones de ddélares en funcidn del cumplimiento de unos hitos determinados (earn-outs).
Adicionalmente, esta cifra incluye una deuda de proyecto asociada de 643 millones de délares.

Las fases 1y 2 se han conectado con BESS y estan operativas desde el primer semestre de 2025. Se espera
que la 3 entre en funcionamiento en el cuarto trimestre de 2025.
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2.13. Hechos posteriores al cierre del ejercicio de 2024

Desde el 31 de diciembre de 2024 hasta la fecha de este Documento Base Informativo, pueden
destacarse los siguientes hitos:

2.13.1. Cierre de la financiacién de la cuarta fase de Oasis Atacama por 324 millones de euros

Con fecha 6 de enero de 2025, el Emisor comunicaba la firma de una financiacién sin recurso con BNP
Paribas Securities Corp., Natixis Corporate & Investment Banking (Natixis CIB), Société Générale, The
Bank of Nova Scotia y Sumitomo Mitsui Banking Corporation (SMBC) por un total de 324 millones de
ddlares. Esta financiacidon que cubre la fase 4 de Oasis de Atacama (Gabriela), corresponde a 269MW
solar y 1,1GWh de almacenamiento.

Por otro lado, se espera que la financiacion de las fases 5 y 6 de Oasis Atacama (asi como la firma de
PPAs relativos a estas fases) se cierre durante 2025.

2.13.2. Lanzamiento y finalizacion de un programa de recompra de acciones propias

Con fecha 7 de enero de 2025, el Emisor anuncié al mercado, mediante el correspondiente anuncio de
OIR, el lanzamiento de un programa de recompra de acciones propias (el “Programa de Recompra”) con
el propdsito de reducir el capital social del Emisor mediante la amortizacion de acciones propias, con el
objetivo de retribuir al accionista de Grenergy mediante el incremento del beneficio por accién. El Emisor
adquirio al amparo del Programa de Recompra un total de 714.496 acciones representativas de un 2,44%
del capital social actual de Grenergy con una inversién total de 27 millones de euros, a un precio medio
de 37,75 euros por accion.

El Programa de Recompra comenzé el dia 8 de enero de 2025 y finalizé el 22 de mayo de 2025 tal y como
el Emisor anuncié al mercado mediante el correspondiente anuncio de OIR. Como consecuencia de la
finalizacion del Programa de Recompra, tuvo lugar la reanudacidn de las operaciones al amparo del
contrato de liquidez suscrito con JB Capital Markets, S.A.U. que fue comunicado al mercado el 26 de
agosto de 2021 mediante el correspondiente anuncio de otra informacién relevante (con niumero de
registro 11381).

2.13.3. Nombramiento de Vicepresidente del Consejo de Administracion

En febrero de 2025, el Consejo de Administracion acordd nombrar a D. Florentino Vivancos Gasset como
nuevo Vicepresidente del Consejo de Administracidon de Grenergy.

2.13.4. Firma de un PPA de 500 GWh con compaiiia minera estatal chilena (Codelco) para un periodo
de 15 anos

Con fecha 22 de abril de 2025, el Emisor anuncié al mercado, mediante el correspondiente anuncio de
OIR, la firma de un contrato de venta a largo plazo para suministrar energia verde a la empresa
Corporacion Nacional del Cobre de Chile (Codelco) durante un periodo de 15 afios.

A partir de enero de 2026, GR Power, la division de comercializacién de energia de Grenergy en Chile,
suministrara 0,5 TWh de energia verde al afio a la compaiiia minera estatal chilena, la mayor productora
de cobre del mundo que cuenta con calificacidn investment-grade. Este acuerdo garantiza suministro
ininterrumpido las 24 horas, los siete dias de la semana.

La energia provendra principalmente de la plataforma que Grenergy esta desarrollando en el centro de
Chile y que comprende diversos proyectos hibridos para poder suministrar en horas sin recurso. Entre
ellos se encuentra la planta de Monte Aguila, de 340 MW, que esta ubicada en la regién de Biobio y que,
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una vez construida, pasara a ser la planta mas grande en el centro de Chile. Se sumara a la planta de
Gran Teno de 241 MW, ya operativa y en proceso de hibridacién.

2.13.5. Firma de un PPA de 390 GWh anuales en Chile (Central Oasis — Planchén y Monte Aguila)

Con fecha 19 de mayo de 2025, el Emisor anuncié al mercado, mediante el correspondiente anuncio de
OIR, la firma de un contrato de venta a largo plazo para suministrar energia verde a una compaiiia
energética global en Chile con calificacién investment grade otorgada por las tres principales agencias
de calificacion crediticia.

El contrato contempla la venta de 390 GWh anuales de energia solar, a través de un PPA diurno que
entrara en vigor en octubre de 2026. Esta energia sera generada por la plataforma de proyectos que esta
desarrollando en el centro de Chile. Del total comprometido, 110GWh al afio se suministraran durante
un periodo de 15 afios, mientras que los 280 GWh restantes se entregaran por un plazo de 12 afios.

2.13.6. Presentacion de resultados del primer trimestre del afio 2025

En fecha 22 de mayo de 2025, el Emisor publicé en su pagina web la presentacién de resultados del
primer trimestre del afio 2025 que resume los principales logros empresariales y aspectos destacados
del negocio del Emisor, los aspectos financieros del Emisor, asi como los principales logros en temas
ambientales, sociales y de gobernanza (ESG).

A continuacion, se incluye el link a dicha presentacién:

https://grenergy.eu/wp-content/uploads/2025/05/presentacion-resultados-1g25-v-5-1.pdf

2.13.7. Firma de un nuevo acuerdo con BYD por 3,5 GWh para suministrar BESS a la sexta fase de Oasis
de Atacama (Elena), el mayor contrato de este tipo en la historia de la Sociedad

El 21 de mayo Grenergy anuncia el mayor acuerdo alcanzado con BYD, compaiiia global de soluciones de
energia, hasta la fecha, consolidando su alianza estratégica en uno de los proyectos de almacenamiento
energético mas grandes del mundo. Ademas, marca un hito al convertirse en el mayor suministro de
baterias en Latinoamérica y el segundo a nivel mundial.

Gracias a esta nueva colaboraciéon, BYD Energy Storage suministrard a Grenergy un total de 6.240
unidades de su modelo MC Cube T, lo que equivale a 624 contenedores, que se destinaran al desarrollo
del sistema de almacenamiento para la planta de Elena, una de las fases clave de Oasis de Atacama con
una capacidad de 446 MW solares y 3,5GWh de almacenamiento.

2.13.8. Presentacion plan estratégico 2025-2027 en el Capital Markets Day

El Emisor presentd en su ultimo Capital Markets Day celebrado el 28 de mayo de 2025 su plan estratégico
2025-2027 con una inversidn de 3.500 millones de euros para fortalecer su liderazgo en almacenamiento
energético su estrategia se basa en tres pilares: la hibridacién de plantas solares con baterias, el
lanzamiento de su plataforma Greenbox en Europa y la gestidn energética ininterrumpida con GR Power
en Chile. A continuacidn, se incluye el link a la presentacidon del Capital Markets Day publicada por el
Emisor en la CNMV:

https://www.cnmv.es/webservices/verdocumento/ver?t=%7bfd088c4f-5bd5-461f-aae7-
1c9f19ffa80a%7d

Los objetivos principales hasta 2027 incluyen disponer en operacién y/o bajo construccién una capacidad
bruta de 4,4 GW en energia solar y 18,8 GWh en almacenamiento en baterias con una inversion
financiada a través de la rotacion de activos (1,7 GW + 4,9 GWh) y Project Finance.
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Para financiar su inversién, centrada en proyectos de hibridacién en Chile y almacenamiento en Europa,
Grenergy refuerza su estrategia de rotacion de activos. Tras haber alcanzado los objetivos del plan
anterior con dos afios de antelacién, Grenergy amplia sus metas y estima que generara 800 millones de
euros entre 2025y 2027, de los cuales el 50% ya esta cerrado o en fase avanzada.

Adicionalmente, Grenergy prevé financiarse por importe de 2.600 millones de euros aprovechando su
experiencia en Project Finance, como ha demostrado en el ultimo afio con los cierres financieros para
Oasis de Atacama, que alcanzaron cerca de 1.000 millones de délares.

Para finales del afio 2027, Grenergy estima que su EBITDA proforma para el negocio de Energia se situara
entre €450 y €500 millones, impulsado por la incorporacién de sistemas de almacenamiento de energia
con baterias (BESS).

Hibridacion: Expansion del modelo Oasis de Atacama en Central Oasis y Escuderos

Grenergy expandird su exitoso modelo de hibridacion de solar y almacenamiento desarrollado en Oasis
de Atacama, su proyecto insignia en el norte de Chile, con la nueva plataforma Central Oasis en el centro
del pais, asi como en Espafia con su proyecto Escuderos.

Oasis de Atacama, con una capacidad prevista de 2 GW y 11 GWh de almacenamiento, estd proyectado
para completarse en 2027, con una inversion total estimada de 2.000 millones de ddlares. Para 2025, se
espera cerrar los PPAs y la financiacién de las fases 5y 6, asi como la entrada en operacidn comercial con
BESS para la fases 3, las dos primeras fases (Quillagua 1 y Quillagua 2) ya se encuentran conectadas.

Central Oasis prevé alcanzar una capacidad de 1,1 GW de energia solar y 3,8 GWh de almacenamiento,
con una inversién estimada de 900 millones de ddlares. El proyecto contempla cinco fases planificadas,
todas operativas en 2027. Todas cuentan ya con acuerdos de compra de energia (PPAs), incluyendo el
primer PPA baseload o suministro continuo 24/7 con Codelco, la minera estatal chilena y principal
productora de cobre a nivel mundial.

Escuderos sera el proyecto de hibridacion insignia de Grenergy en Espaia, representando su apuesta
estratégica por el almacenamiento en el pais. La iniciativa prevé una capacidad de 200 MW solares y 704
MWh de almacenamiento, divididos en dos fases: Escuderos 1 y Escuderos 2. Ubicados en Castilla-La
Mancha, estos proyectos ya cuentan con un contrato PPA diurno firmado con Galp por 12 aios desde
2021. Grenergy ha obtenido recientemente los permisos medioambientales para BESS, y la construccion
comenzard en el segundo semestre de este afio, con la expectativa de cerrar pronto un PPA hibrido.

Greenbox: una de las mayores plataformas de baterias en Europa

Grenergy anuncio el lanzamiento de Greenbox, su nueva plataforma de almacenamiento energético de
baterias (standalone), una de las mas grandes de Europa.

Con un pipeline de 35 GWh, Greenbox se enfocara en los principales paises europeos donde Grenergy
ya opera. Entre sus mercados clave destacan Polonia (con un pipeline de 7 GWh), Rumania (6,7 GWh),
Alemania (6,4 GWh), Italia (5,8 GWh), Espafia (4,6 GWh), Reino Unido (4,6 GWh).

El objetivo de Greenbox es alcanzar 3 GWh en operacidon y construccién para 2027, contribuyendo a la
estabilidad de la red evitando potenciales apagones, facilitando la integracion de energias renovables y
mejorando la gestidn energética.

Oviedo sera el proyecto insignia de Greenbox en Espaia con una capacidad total de 600MWh. Grenergy
espera cerrar proximamente los tolling agreements. Su construccion comenzard en el primer semestre
de 2026 y estard operativa en 2027.
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GR Power: hacia un modelo Utility con gestién energética 24/7

Grenergy consolida su apuesta por GR Power, su comercializadora de energia limpia en Chile. Gracias a
su capacidad de suministro continuo, combinando generacién solar con almacenamiento en baterias
desde sus distintas plataformas en Chile, GR Power opera con un alto potencial de expansion,
posiciondndose como una utility innovadora en el mercado.

Su enfoque se centra en el mercado chileno de clientes no regulados, donde existen amplias
oportunidades de crecimiento, especialmente entre empresas mineras y data centers. Ademas, ha sido
pionera en la firma de PPAs Baseload 24x7, destacando su reciente acuerdo con Codelco, la estatal
chilena y mayor productora de cobre del mundo. Con este acuerdo, la capacidad bajo gestién supera los
1,1 TWh anuales, lo que representa un avance significativo hacia la meta de 3 TWh anuales establecida
en el CMD como objetivo para 2027.

2.13.9. Potencial venta de acciones del Emisor

En fecha 17 de junio de 2025, BofA Securities comunicd a la Comisién Nacional del Mercado de Valores
a través de la correspondiente comunicacion de informacidn privilegiada que Daruan (el “Vendedor
Principal”) ha mandatado a BofA Securities (el “Coordinador Global”) y BNP Paribas, CaixaBank, JB
Capital Markets y RBC Capital Markets (conjuntamente con el Coordinador Global, las “Entidades
Colocadoras de la Venta”) para explorar una potencial venta de un bloque de acciones existentes de la
Sociedad mediante una colocacion privada (la “Oferta del Vendedor Principal”).

Junto con la Oferta del Vendedor Principal, un grupo de altos directivos de la Sociedad (conjuntamente,
los “Directivos Vendedores”, y conjuntamente con el Vendedor Principal, los “Vendedores”) han
mandatado a CaixaBank para explorar una potencial venta de un bloque de acciones existentes de la
Sociedad (la “Oferta de los Directivos”, y conjuntamente con la Oferta del Vendedor Principal, la
“Oferta”).

El Vendedor Principal, que actualmente es titular de 15.629.790 acciones de la Sociedad (que
representan aproximadamente el 54,69% del capital social de la Sociedad), estd contemplando vender
hasta aproximadamente 1,33 millones de acciones de la Sociedad (que representan aproximadamente
el 4,68% del capital social de la Sociedad) (las “Acciones del Vendedor Principal”). Los Directivos
Vendedores estan contemplando la venta de hasta 240.259 acciones de la Sociedad (representativas de
aproximadamente el 0,84% del capital social de la Sociedad) (las “Acciones de los Directivos
Vendedores”, y junto con las Acciones del Vendedor Principal, las “Acciones”).

La Oferta tiene como objetivo fomentar la liquidez de la accidn e incrementar el free float de las acciones
de la Sociedad de cara a favorecer su posible inclusién en ciertos indices bursatiles en el corto plazo. El
Vendedor Principal tiene la intencién de mantener una participacién mayoritaria superior al 50%.

Por otro lado, la venta por parte de los Directivos Vendedores busca obtener fondos para cubrir
determinados costes relacionados con el ejercicio de sus correspondientes opciones bajo el plan de
incentivos de la Sociedad (incluyendo obligaciones fiscales derivados del mismo). Tras la Oferta, los
Directivos Vendedores tienen la intencion de ser titulares de al menos 215.951 acciones (de manera
conjunta), lo que representa aproximadamente el 0,75% del capital social de la Sociedad (135.000
acciones (que representan aproximadamente el 0,47% del capital social) en el caso del consejero de la
Sociedad D. Florentino Vivancos Gasset, y 80.951 acciones (que representan aproximadamente el 0,28%
del capital social) en el caso del resto de los Directivos Vendedores). Adicionalmente, los Directivos
Vendedores conservaran derechos sobre 316.465 acciones (que representan aproximadamente el 1,1%
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del capital social) a través de planes de opciones sobre acciones que no devengaran durante el periodo
de 90 dias siguientes a la fecha de liquidacién de la Oferta.

El precio de la Oferta serd determinado mediante una colocacidn acelerada o accelerated bookbuilding
process. Los Vendedores se reservan el derecho, a su entera discrecion, de vender menos acciones o de
no vender ninguna accion.

El proceso de colocacidn comenzard inmediatamente después de esta comunicacion y finalizara en el
corto plazo. Se publicara un nuevo anuncio tan pronto como sea posible tras completar el proceso de
colocacidén y determinar el precio de la Oferta.

Los Vendedores han suscrito un contrato de colocacion (block trade agreement) con las Entidades
Colocadoras de la Venta en los términos habituales para este tipo de operaciones. Bajo el contrato de
colocacidn, Daruan y el consejero de la Sociedad D. Florentino Vivancos Gasset han acordado frente a
las Entidades Colocadoras de la Venta no vender o disponer del resto de sus acciones de la Sociedad
durante los 90 dias siguientes a la fecha de liquidacién de la Oferta, sin perjuicio de ciertas excepciones
habituales y de que el Coordinador Global pueda dispensar de este compromiso en nombre de las
Entidades Colocadoras de la Venta.

2.13.10. Negociacion de un contrato de financiaciéon con BBVA por un importe mdximo inicial de
principal de cincuenta millones de euros (50.000.000 €), ampliable a cien millones de euros

(100.000.000 €)

El Emisor se encuentra en fase de negociacion de un contrato de financiacidon que suscribird junto con

Banco Bilbao Vizcaya Argentaria, S.A. como entidad financiadora por un importe maximo de principal de
cincuenta millones de euros (50.000.000€) ampliable a cien millones de euros (100.000.000€), con la
finalidad de que el Emisor destine dicha cantidad a financiar inversiones en capex que tiene previsto
acometer en ciertos proyectos asi como cualquier otro proyecto de tecnologia solar fotovoltaica, edlica
y almacenamiento de baterias localizados en Chile, Peru, Espafia, Colombia, México, Argentina, Reino
Unido, Italia Alemania y EEUU.

La firma de este contrato de financiacidn se espera completar en el segundo semestre de 2025.
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ANEXO 2
CUENTAS ANUALES INDIVIDUALES Y CONSOLIDADAS DEL EMISOR
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Parte 1

CUENTAS ANUALES INDIVIDUALES Y CONSOLIDADAS DEL EMISOR
CORRESPONDIENTES AL EJERCICIO CERRADO
A 31 DE DICIEMBRE DE 2024

cuentas-anuales-individuales-con-ia-esp-1.pdf

cuentas-anuales-consolidadas-con-ia-esp.pdf
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Parte 2

CUENTAS ANUALES INDIVIDUALES Y CONSOLIDADAS DEL EMISOR
CORRESPONDIENTES AL EJERCICIO CERRADO
A 31 DE DICIEMBRE DE 2023

ccaa-individuales-gr-2023-compressed.pdf

ccaa-consolidadas-gr-2023-compressed.pdf
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Parte 3

MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO (MAR) Y REDONDEO

1. MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO

Este Documento Base Informativo incluye magnitudes y ratios financieros, tales como “EBITDA”, “Deuda
Financiera Neta” o “Total Ingresos Ajustados”, entre otros, que tienen la consideracién de Medidas
Alternativas de Rendimiento (las “MAR”) de conformidad con las Directrices de la European Securities and
Markets Authority (ESMA), publicadas en octubre de 2015.

Las MAR proceden o se calculan a partir de (o estan basadas en) los estados financieros de las cuentas
anuales consolidadas auditadas o de los estados financieros intermedios resumidos consolidados objeto de
revision limitada por los auditores de la Sociedad, generalmente afiadiendo o restando cantidades a las
partidas de dichos estados financieros (e.g. “importe neto de la cifra de negocio”, “resultado antes de
impuestos”, etc.) y a cuyo resultado se le asigna una nomenclatura (ej. EBITDA) que, aunque habitual en la
terminologia empresarial y financiera, no es utilizada por el Plan General de Contabilidad de Espafia
aprobado por el Real Decreto 1514/2007 ni por las Normas Internacionales de Informacién Financiera
emitidas por el International Accounting Standards Board (IASB) adoptadas por la Unidn Europea (las “NIIF-

UE”).

Las MAR se presentan para una mejor evaluacién del rendimiento financiero, los flujos de efectivo y la
situacion financiera del Grupo GRENERGY en la medida que son utilizadas por la Sociedad en la toma de
decisiones financieras, operativas o estratégicas del Grupo. No obstante, las MAR no estan auditadas ni se
exigen o presentan de conformidad con el Plan General de Contabilidad de Espafia aprobado por el Real
Decreto 1514/2007 ni con las NIIF-UE. Por tanto, las MAR no deben ser consideradas de forma aislada sino
como informacidn complementaria de la informacidn financiera consolidada auditada de la Sociedad. Las
MAR utilizadas por la Sociedad incluidas en este DBI podrian no ser comparables con las MAR denominadas
de igual forma o similar por otras sociedades.

Las MAR incluidas en este DBI se encuentran definidas a continuacion:

“Deuda de Project Finance con Recurso”: significa el importe agregado de los pasivos no corrientes y corrientes
pertenecientes a sociedades del Grupo constituidas como SPVs en los que se hayan suscrito esquemas de
Project Finance en los que el Emisor asuma como sponsor obligaciones de pago del servicio de la deuda frente
a las entidades financiadoras correspondientes hasta la fecha en que se acredite el cumplimiento de ciertos
hitos que permitan el levantamiento de dichas garantias del servicio de la deuda por parte del sponsor,
evitando en cualquier caso el doble cémputo de dichos pasivos en sede de SPV y del Emisor como Sponsor.

“Deuda de Project Finance sin Recurso”: significa el importe agregado de los pasivos no corrientes y corrientes
pertenecientes a sociedades del Grupo constituidas como SPVs en los que se hayan suscrito esquemas de
Project Finance en los que el Emisor no asuma obligaciones de pago del servicio de la deuda frente a las
entidades financiadoras correspondientes al Project Finance hasta la fecha.

“Deuda Financiera Neta Senior”: significa la cantidad que resulta de sumar y restar las siguientes partidas de
los estados financieros consolidados auditados del Emisor, a 31 de diciembre de cada afio:

o Pasivos no corrientes, incluyendo préstamos con entidades de crédito a largo plazo, asi como los
importes desembolsados y pendientes de pago en cada momento bajo los bonos emitidos por el Emisor
y registrados en MARF;
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. (mas) Pasivos no corrientes, Otros pasivos financieros.

. (mds) Pasivos corrientes, préstamos bancarios, asi como las obligaciones cotizadas corrientes (pagarés)
vivos;

. (mas) Pasivos corrientes, Otros pasivos financieros; y

. (menos) Activos corrientes, “Efectivo y otros activos liquidos equivalentes”;

A estos efectos, computara la Deuda de Project Finance con Recurso, evitando en cualquier caso el doble
cémputo de dichos pasivos en sede de SPV y del Emisor como Sponsor, vy, a efectos aclaratorios, no se tendra
en cuenta la Deuda de Project sin Recurso.

A efectos aclaratorios, si hubiera cambios normativos contables que implicasen modificaciones sobre el
reconocimiento de deuda financiera no se tendran en cuenta dichas modificaciones a efectos de cémputo de
la deuda financiera, prevaleciendo la normativa contable a la fecha de este Documento Base Informativo.

De la partida “Efectivo y otros activos liquidos equivalentes”, se consideran aquellas inversiones financieras
temporales y otros activos liquidos inmediatos y sin restricciones posibles a realizar por terceros, entrando por
tanto acciones cotizadas, depdsitos a corto plazo, bonos, obligaciones y otros activos representativos de deuda.
No se considerara disponible y, por lo tanto, no serd susceptible de detraerse de la deuda financiera, acciones
pignoradas, créditos a terceros, depdsitos pignorados, fondos de inversion cotizados poco liquidos en funcion
del numero de participantes y acciones cotizadas poco liquidas en base al volumen medio de negociacién
bursatil, fondos de reserva, caja restringida para proyectos y que no se encuentre asociada a deuda financiera.
No se considerara liquido a efectos de detraccién de la deuda financiera los importes disponibles pero no
dispuestos en pélizas y lineas de crédito.

“Deuda Neta”: significa el resultado de sumar y restar, a nivel consolidado del Emisor, segun las cuentas anuales
o los estados financieros intermedios resumidos consolidados correspondientes, las siguientes partidas: (i)
“Deudas a largo plazo”, mas (ii) “Deudas a corto plazo”, menos (iii) “Inversiones financieras a corto plazo”,
menos (iv) “Otros activos financieros”, y (v) menos “Efectivo y otros activos liquidos equivalentes”.

“EBITDA": significa el resultado de restar a la partida de “Resultado de explotacién” las siguientes partidas de
la Cuenta de Pérdidas y Ganancias del Emisor a nivel consolidado del Emisor, segun las cuentas anuales o los
estados financieros intermedios resumidos consolidados correspondientes: (i) “Deterioro y resultado por
enajenaciones del inmovilizado”, (ii) “Deterioros y pérdidas”, y (iii) “Amortizacién del inmovilizado”.

“EBITDA Relevante” significa el importe agregado que resulta de sumar y restar los siguientes elementos a 31
de diciembre de cada afio:

J Dividendos obtenidos de las SPVs (i.e. caja libre de los Proyectos en generacion)
. EBITDA de las actividades de O&M y de Asset Management.

. EBITDA obtenido por la venta de Proyectos, tanto que estén en generacién como en desarrollo, y por la
actividad de Desarrollo y Construccién.

J EBITDA generado por las SPVs con Deuda de Project Finance con Recurso (hasta la fecha de
levantamiento de las garantias de servicio de la deuda asumidas por el Emisor como Sponsor bajo los
Proyectos correspondientes).

o En el caso de tener participaciones por debajo del 100%, solamente se tendra en cuenta el dividendo
segln el % de participacion.
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o En caso de venta de participaciones minoritarias de proyectos, si el reconocimiento de la venta no pasa
por la cuenta de pérdidas y ganancias y va directamente al apartado de Patrimonio Neto, se considerara
dicho apunte contable para el calculo del EBITDA Relevante.

“Total Ingresos Ajustados”: significa el resultado de sumar las siguientes partidas de la Cuenta de Pérdidas y
Ganancias a nivel consolidado del Emisor de conformidad con las cuentas anuales o los estados financieros
intermedios resumidos consolidados correspondientes: (i) Importe neto de la cifra de negocios; (ii) Trabajos
realizados por la empresa para su activo; (iii) Resultado por enajenaciones y otras; y (iv) Resultado por pérdida
de control de participaciones consolidadas.

2. REDONDEO

Algunas cifras de este Documento Base Informativo, incluidas las magnitudes financieras, han sido
redondeadas para facilitar su presentacion. Por consiguiente, en determinados casos, la suma o la resta de
los nimeros indicados puede no ajustarse exactamente a la cifra total de su adicién o sustraccién al igual
que la suma o resta de algunas cifras expresadas en porcentaje puede no corresponderse exactamente con
el porcentaje total indicado.
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